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Учебно-методический комплекс дисциплины
1. ГЛОССАРИЙ

Промышленность – крупнейшая отрасль материального производства, в которой создаются орудия труда, преобладающая часть предметов труда, предметов народного потребления.
Материальное производство – это производство материальных благ.
Средства труда – совокупность всех вещественных элементов, которые человек использует для воздействия на предмет труда. 

Производственный цикл – период пребывания предмета труда в производственном процессе с момента начала изготовления до выпуска готового продукта.

Производственная структура ОФ – характеризует удельный вес стоимости ОФ отдельных объектов в общей ее величине по отраслям. 

Модернизация - это обновление с целью полного устранения морального износа основных фондов и повышение технико-экономических показателей до уровня новейшего оборудования.

 Восстановительная стоимость ОФ – стоимость их воспроизводства. 
Физический износ – материальный износ не только действующих, но и бездействующих ОФ. 

Моральный износ – это конструктивное старение и обесценивание оборудования вследствие появления более совершенных и производительных машин, произведенных при меньших затратах средств и труда.

Амортизация – погашение стоимости ОФ по мере износа путем перенесения ее на изготавливаемую продукцию.

Амортизационные отчисления – отчисления на погашение стоимости ОФ по мере их износа.

Норма амортизации – представляет собой установленный годовой %-т погашения стоимости  и определяет ежегодную сумму амортизационных  отчислений
Фонды обращения – готовая продукция на складах предприятий, продукция в пути, денежные средства и средства в расчетах.

Кругооборот производственных фондов – это постоянно повторяющийся процесс движения стоимости ОФ и ОбФ. 
Норма – установленная мера, количество, размер чего-либо, предельное количество чего-либо, допускаемое правилом или планом

Норматив – стандарт, форма, установление требования к чему-либо. 

Нормирование – процесс разработки нормативов и установление норм.

Норма расхода – плановое задание, определяющее максимальное количество конкретных видов сырья, материалов, топлива и других энергетических ресурсов фиксированного количества, которое может быть израсходовано для производства единицы продукции.

Норматив оборотных средств – утвержденная планом минимальная, но вполне достаточная сумма оборотных средств, обеспечивающая бесперебойную работу предприятия. 
Транспортный запас – охватывает оборотные средства со дня оплаты счета поставщика и до прибытия груза на склад получателя.

Подготовительный запас – запас для выдержки сырья.

Текущий запас – для обеспечения потребности производства в период между двумя очередными поставками.

Страховой запас – для обеспечения оборотных средств в случаях превышения фактических сроков поставки против плановых.

Конспект лекционных занятий 

Лекция № 1.Предмет, метод и задачи курса “Экономика промышленности, планирование и организация” 
План лекции:

1. Предмет “Экономика промышленности, планирование и организация” 

2. и ее спецификация. 

3. Предприятие в системе экономических наук

4. Формы предприятий

5. Связь науки “ Экономика промышленности, планирование и организация ” с другими науками 

1. 
Предмет Экономика предприятия» и ее спецификация. Интересен сам термин “экономика”. Он образован от греч. oikonomike – искусство ведения домашнего хозяйства. Этот термин не должен удивлять (понятие), особенно, если вспомнить о том, что хозяйка, нанимаемая для ведения домашнего хозяйства (из книг, фильмов и т.д.) так и называлась – “экономка”. Экономика – это то, как ведется “домашнее хозяйство” той или иной страны, отрасли, предприятия и т.д.  Экономика как наука, вообще, изучает производственные отношения – отношения, складывающиеся между людьми в процессе производства. В словаре можно найти три основных толкования этого понятия: Экономика – это
совокупность производственных отношений исторически определенного способа производства (или данной ступени развития); 
народное хозяйство страны, ее хозяйственный потенциал; отрасль науки, изучающая функциональные или отраслевые аспекты экономической науки. 

Т.е. экономика – это:

- потенциал народного хозяйства; 

- отношение людей в производстве; 

- наука об отношениях людей в производстве (их конкретное содержание, регламентация, методы и законы)

Промышленность – крупнейшая отрасль материального производства, в которой создаются орудия труда, преобладающая часть предметов труда, предметов народного потребления.
Материальное производство – это производство материальных благ. В промышленности производятся все виды машин и оборудования, конструктивные элементы для зданий, осуществляется добыча полезных ископаемых (топливо – уголь, нефть, газ и т.п., руды), обработка сырья, изготовление предметов потребления. Критерием (главным и обобщающим) уровня развития промышленности является производительность общественного труда. Если говорить о производстве материальных благ, то оно было всегда и до возникновения промышленности как таковой. Именно промышленное производство отличает следующее: отличительной особенностью промышленного производства является широкое применение индустриальных методов труда. Эти методы – разделение труда при производстве продукции, наличие и применение системы машин, непрерывность производственных процессов, специализация рабочих мест, разнообразие и множество профессий (специализация) работников.  Отношения людей изучаются различными науками, однако, среди прочих особое место занимают отношения людей по поводу производства, или их отношения в промышленности. Общественные отношения в промышленности и закономерности их развития изучаются экономикой промышленности.  Но, как известно, производственные отношения являются предметом изучения и других экономических наук (история, политическая экономия).

Предприятие в системе «Экономики предприятия».  На всех этапах развития экономики основным звеном является предприятие. Именно на предприятиях осуществляется производство продукции с применением наемной рабочей силы и средств производства. Под самостоятельным промышленным предприятием понимается производственная единица, обладающая производственно-техническим единством, организационно-административной и хозяйственной самостоятельностью. Предприятие самостоятельно осуществляет свою деятельность, распоряжается выпускаемой продукцией, полученной прибылью, оставшейся после уплаты налогов и других обязательных платежей. Целью деятельности предприятия является удовлетворение общественных потребностей и получение прибыли. Приступая к созданию предприятия организаторы должны иметь перед собой четкую и ясную цель. Эта цель должна быть подкреплена системой постоянного получения заказов на свою продукцию или услуги. Намечаемый выпуск продукций или оказание услуг должны быть обеспечены всеми необходимыми материальными ресурсами. Важным качеством любого предпринимателя современного предприятия является способность гибко реагировать на изменение ситуации. Для этого необходимо обладать такими чертами характера как целеустремленность, упорство, готовность к неудачам, способность учиться и делать выводы из своих ошибок. А также следует подобрать надежных партнеров и соратников. Необходимо четко организовать маркетинг, уметь поддерживать официальные отношения как с поставщиками сырья, материалов, полуфабрикатов, комплектующих изделий, так и с потребителями продукции, с заказчиками.

3.  Формы предприятий.   Для осуществления своей деятельности предприятие формирует имущество, которое может принадлежать ему на праве собственности либо полного хозяйственного ведения.


В зависимости от форм собственности существуют частные, муниципальные и государственные предприятия, а также предприятия смешанной формы собственности, основанные на объединении имущества, находящегося в частной муниципальной и государственной собственности, собственности иностранных государств, иностранных юридических лиц и граждан, а также собственности общественных организаций.

Индивидуальное (семейное) частное предприятие основано на собственности граждан. В экономически развитых странах удельный вес таких предприятий существен. Единоличная форма имеет следующие преимущества: полная самостоятельность, свобода, оперативность действий, низкие организационные издержки и т.д. К ее недостаткам следует отнести трудности привлечения больших капиталов, неопределенность сроков деятельности, неограниченную ответственность за долги, функциональные недостатки.


Арендные предприятия создаются на основе договора аренды с собственником имущества и трудовым коллективом.

Государственное предприятие учреждается органом государственной власти. Имущество государственного предприятия образуется за счет бюджетных средств или вкладов других государственных предприятий, полученных доходов.


Муниципальное предприятие учреждается местными органами власти. Имущество этих предприятий также образуется за счет бюджетных ассигнований соответствующего уровня или других муниципальных предприятий.       
4. Связь «Экономики отрасли с другими науками».  Поскольку промышленность состоит из множества отраслей, число которых непрерывно увеличивается, то особенности проявления экономических законов в отдельных отраслях и являются предметом изучения отраслевых экономик. Поскольку вопросы планирования и управления производством носят общий характер, присущий всему народному хозяйству страны в целом, методики и приемы планирования в отдельных отраслях тесно связаны с наукой об организации, планировании и организации народного хозяйства, а в более узком смысле с курсом “Организация и планирование промышленности”. Но если методологические основы планирования едины для всего народного хозяйства, то экономическое своеобразие промышленного производства и его отдельных отраслей требует экономических методов планирования, конкретизирующих конкретные методы планирования народного хозяйства. Экономика отрасли связана   с рядом других наук - статистикой или техническими науками (технология и комплексная механизация процессов производства и др). Эта связь выражается в том, что каждый решаемый вопрос в технике или технической (технологической) науке должен рассматривать не только достигаемые данной технической возможностью показатели, но и экономическую целесообразность. Техника оказывает огромное влияние на все стороны экономики. Вместе с тем, новейшая техника может быть практически внедрена в производство лишь при обосновании ее экономической эффективности. Это касается не только техники самой по себе, но и технологии работ и т.д. В этом отношении особенно важны вопросы экономической оценки направлений развития производства, промышленности, планирования производства. 
Лекция № 2.Основной капитал предприятия

План лекции:

1. Понятие “основные фонды” (ОФ). 

2. Экономическая сущность ОФ. 

3. Классификация ОФ и их структура. 

4. Структура основных фондов в НГП

1.  Понятие «основные фонды». В каких бы условиях оно (производство) не проходило, в том процессе можно выделить отдельные составные части. Это деление не зависит от вида самого производства и от исторических рамок рассматриваемого периода времени. Именно поэтому мы и говорим о том, что это деление – общее.

Средства производства – понятие, характеризующее совокупность вещественных элементов производительных сил.

Средства производства делятся на:

Средства труда – совокупность всех вещественных элементов, которые человек использует для воздействия на предмет труда. 

Предмет труда – объекты человеческого воздействия. 

Единство вещественных элементов с личным элементом производства (трудом), необходимое для того, чтобы производить из предметов природы вещи, способные удовлетворять человеческие потребности, называется производительными силами.

Каждый элемент производительных сил общества достоин пристального внимания и тщательного изучения, которым занимаются отдельные науки со своих специфических позиций. Например: экономика, философия, социология, наука об организации и управления производством и др. каждый аспект важен, но важно и единство, их совокупность. Поэтому, в некоторой степени, эти науки взаимосвязаны. Проанализируем вещественные элементы производительных сил, составляющих средства производства.

Предмет труда - вещество природы, на которое человек воздействует в процессе труда с целью приспособления для личного или общественного приспособления. Из определения видно, что, например, сырье (природное) - предмет труда, т.е. уголь, руда, лес и т.д. впоть до различных промыслов - рыба, ягоды и пр.

Экономисты это понятие трактуют шире. Предметами труда могут быть материалы, полуфабрикаты, заготовки, составные элементы машин, спецодежда, топлива и т.п.

Вся эта совокупность предметов труда называется оборотными фондами.

Средства труда - орудия труда, здания, машины, оборудования, которые используются человеком для воздействия на предметы труда.

Эта совокупность средств труда называется основными фондами.

2.Экономическая сущность ОФ В чем же экономическая сущность, отличительная особенность ОФ? Такой особенностью является характер перенесения стоимости фондов на изготавливаемый продукт. Действительно, по мере эксплуатации какой либо машины, например, ЭВМ, она изнашивается, стареет. В физическом смысле – это износ отдельных элементов машины, их старение. В экономическом отношении эта машина теряет свою 

первоначальную стоимость за счет стоимости готового (изготовленного) продукта. Действительно, затраты на станки, ЭВМ и т.д. окупаются в процессе работы за счет стоимости выпущенной продукции. Другими словами, в процессе своей работы ЭВМ, например, или станок, теряет или переносит свою стоимость на изготавливаемый продукт.Но эту стоимость можно перенести сразу либо по частям. Каков же критерий времени переноса? Это производственный цикл.

Наиболее обще ОФ делятся на:

	
	производственные – те, которые участвуют в производственном процессе (машины, 

 оборудование), создают условия для его осуществления (производственные здания, гидротехнические сооружения – плотины, каналы, водоемы; транспортные сооружения – мосты, дороги, туннели, трубопроводы), служат для хранения и перемещения предметов и продуктов труда (склады, автомобили) и т.д.;

	
	непроизводственные – находящиеся в ведении промышленных предприятий, длительно существующие объекты непроизводственного назначения (жилые дома, клубы, детские сады и т.д.). Роль их растет. Многие шахты имеют свои профилактории и т.д.


Воспроизводство ОФ - непрерывное возобновление и расширение производственных фондов.

Классификация ОФ. Структура ОФ - взаимоотношение различных их составных частей. 

Группы:

здания - объекты, назначение которых создать условия для труда, жилья, складирования и т.д. 

- сооружения – инженерно-строительные объекты для процесса производства (бункера, выработки, мосты и т.д.) 

- передаточные устройства – устройства передачи энергии (электрической, тепловой, механической), а также передача жидких и газообразных веществ от объекта к объекту 

- машины и оборудование – объекты, вырабатывающие энергию (генераторы, трансформаторы и пр.) 

- рабочие машины и оборудование – машины, аппараты и оборудование для механического, термического и химического воздействия и обработки предметов труда в процессе производства (экскаваторы и т.п.), сюда относятся и ЭВМ с предметами АСУП и т.п. 

- транспортные средства – для перемещения грузов, доставки людей и материалов и т.п. В отличие от передаточных устройств передают на большее расстояние. 

- инструмент, хозяйственный инвентарь и др. – столы, шкафы, инструмент и пр. 

В ОФ не включаются быстроизнашивающиеся предметы со сроком службы до одного года (независимо от их стоимости) и малоценные предметы (независимо от срока службы).

Видовая структура ОФ – соотношение отдельных групп ОФ к их общей величине.

Критерием эффективности видовой структуры ОФ является удельный вес их активной части.

Производственная структура ОФ – характеризует удельный вес стоимости ОФ отдельных объектов в общей ее величине по отраслям. 

ОФ промышленности находятся в постоянном движении: стареют, модернизируются, обновляются и т.д. на эти процессы особое влияние оказывает НТП, существует два пути влияния:

- создание ОФ более высокого технического уровня; 

- модернизация ОФ, замена ОФ. 

Структура основных фондов в НГП.  В нефтяную и газовую промышленность направляются огромные капитальные вложения. это ведет  к дальнейшему росту основных фондов нефтяной и газовой промышленности и изменению их структуры.  Из данных таблицы видны существенные различия в структуре основынх фондов в бурении, добыче нефти и нефтепереработке, а также особенности основынх фондов нефтяной промышленности по сравнению со  структурой основных фондов промышленности в целом. Удельный вес зданий  в стоимости основных фондов, например, нефтеперерабатывающей промышленности в 2,1 раза, а нефтедобывающей в 10,1 раза ниже, чем по промышленности в целом. Основной производственный процесс бурения скважин, добычи и нефтепереработки  протекает. как известно, вне помещений, это и обусловливает сравнительно небольшой удельный вес зданий в общей структуре основных фондов. 

	Основные фонды
	Промышленность в целом
	 Отрасли нефтяной и газовой промышленности

	
	
	Бурение
	нефтедоб-ая
	газодоб-ая
	нефтеперераб.

	Промышленно-проивзв. основные фонды
	100
	100
	100,0
	100,0
	100,0

	В том числе

	Здания
	29,4
	10,6
	2,8
	9,7
	13,9

	Сооружения
	19,1
	8,3
	69,7
	47,6
	18,2

	Передаточные устройства
	11,3
	1,5
	15,2
	22,5
	20,4

	Силовые машины и оборудование
	7,8
	6,4
	1,6
	2,1
	1,9

	Рабочие машины и оборудование
	27,3
	68,4
	9,2
	15,4
	43,1

	Измерительные и регулирующие приборы и устройства, лабораторное оборудование
	1,3
	0,6
	0,5
	0,5
	1,0

	Транспортные средства
	2,2
	1,8
	0,8
	2,1
	0,7

	Прочие основные фонды
	1,6
	2,2
	0,2
	0,1
	0,8


Лекция № 3. Воспроизводство основных фондов

План лекции:

1. Воспроизводство основных фондов

2. Виды денежной оценки основных фондов

3. Физический и моральный износ

4. Показатели использования основных фондов

1. Воспроизводство основных фондов. Воспроизводство основных фондов играет огромное значение в условиях рынка, т.к. оно определяет количественное  и качественное состояние  основных фондов на предприятии. Воспроизводство основных фондов - это непрерывный процесс обновления основных фондов путем приобретения. Модернизации оборудования, капитального ремонта. Главная цель воспроизводства основных фондов - это обеспечение  предприятия основными фондами в их количественном и качественном составе, поддержания их в рабочем состоянии. Основными источниками воспроизводства основных фондов  является уставный капитал предприятия или уставной фонд, капитальные вложения и др. собственные средства предприятия. К основным формам воспроизводства основных фондов  относятся: восстановительный ремонт, текущий ремонт, капитальный ремонт, модернизация основных фондов. Восстановительный ремонт - это особый вид ремонта, вызываемый различными обстоятельствами (стихийные бедствия). Он осуществляется за счет специальных средств государства. Текущий ремонт - это мелкий ремонт, в результате заменяются. Капитальный ремонт - это сложный вид ремонта, связанный с полной разборкой  машин оборудования, в результате заменяются детали, узлы.  Модернизация - это обновление с целью полного устранения морального износа основных фондов и повышение технико-экономических показателей до уровня новейшего оборудования. Модернизация проводится по следующим направлениям:

                          а) совершенствование конструкции машин и оборудования;

                          б) автоматизация и  механизация станков и   оборудования,        производственного процесса. 

Модернизация оборудования  экономически эффективна, если в  результате увеличивается годовой объем производства, повышается производительность труда и снижается себестоимость продукции.

2. Виды денежной оценки основных фондов. Имеется несколько видов денежной оценки основных фондов. ОФ могут оцениваться в натуральном выражении. Однако, широкое разнообразие ОФ: промышленные – непромышленные, активные – пассивные и т.д., предопределяет необходимость их оценки с некоей универсальной позиции, а именно – в денежной форме.

Полная первоначальная стоимость ОФ складывается из совокупности затрат: стоимости оборудования в момент приобретения стоимости транспортных расходов, стоимости строительно-монтажных работ по установке оборудования.

В процессе эксплуатации ОФ они изнашиваются, т.е. переносят часть своей стоимости на изготавливаемую продукцию. Кроме того, предприятие несет определенные затраты на капитальные их ремонты. Оценка этих факторов производится при использовании показателя.

Первоначальная стоимость ОФ с учетом износа (остаточная) включает: первоначальную стоимость ОФ + затраты на капитальный ремонт за весь срок службы ОФ и затраты по амортизации ОФ.

Разнообразие оценок отчасти оправдывается различными целями этих оценок. Например, для того, чтобы оценивать, сколько стоят ОФ в данный конкретный момент (последний год), применяется показатель:

Восстановительная стоимость ОФ – стоимость их воспроизводства. Она показывает, сколько бы стоили ОФ в данный момент (последний год) с учетом морального старения и удешевления производства.

По  первоначальной стоимости ОФ производится:

	
	исчисление суммы амортизации;

	
	плата в бюджет за пользование ОФ;

	
	установление показателей: фондоотдачи и рентабельности предприятия.


Первоначальная стоимость ОФ с учетом износа (остаточная) необходима для выявления износа ОФ при передаче, например, оборудования от одного предприятия другому (часто передаются ЭВМ).

Восстановительная стоимость ОФ уравнивает экономические права предприятий, т.к. предприятие, приобретшее, например, автомобиль год назад должно его также оценивать (если он простоял на складе) как и тот, что приобрело сейчас, несмотря на то, что за это время стоимость его производства на автозаводе снизилась.

ОФ – понятие не застывшее. Имеет место движение ОФ, выражающееся в их поступлении и выбытии. Поэтому правильная оценка ОФ требует отражения в учете поступления или выбытия ОФ и определения их среднегодовой стоимости.

Ввод в действие – пополнение действующих ОФ за счет приобретения нового, законченного капитального строительства или реконструкции.

Выбытие ОФ – физическая убыль ОФ вследствие ветхости и износа, передачи другим организациям для использования или в ремонт, потери от стихийных бедствий.

При исчислении среднегодовой стоимости ОФ, показателя, учитывающего ввод в действие и выбытие ОФ (их движение), руководствуются двумя правилами:

Месяц ввода в действие не учитывается (наладка и т.д.) 

Месяц выбытия ОФ учитывается (выбытие в конце месяца); 

- стоимость ОФ на конец года;

- коэффициент обновления ОФ;

- коэффициент выбытия ОФ.

В отношении движения и оценки ОФ необходимо отметить то, что в современных условиях особо важную роль играет обновление ОФ на базе внедрения новых образцов оборудования – станков, приборов, АСУ и пр.

3.  Физический и моральный износ основных фондов. Участвуя в производственном процессе многократно, ОФ постепенно утрачивает свои физические качества, а вместе с ними и свою стоимость, которую они постепенно переносят на изготавливаемую продукцию.

Физический износ – материальный износ не только действующих, но и бездействующих ОФ (коррозия и т.п.). Физический износ определяется, как правило, условиями использования ОФ в производстве, качеством элементов оборудования, их долговечностью, нагрузкой и атмосферными условиями. 

Моральный износ – это конструктивное старение и обесценивание оборудования вследствие появления более совершенных и производительных машин, произведенных при меньших затратах средств и труда.

Если физический износ проявляется в физическом изменении ОФ (разрушении, старении, коррозии), то моральный от этого не зависит. Можно сказать, что моральный износ – следствие НТП.

Различают 2 формы морального износа ОФ:

Первая форма морального износа заключается в том, что отдельные конструкции машин из-за повышения производительности труда на заводах, изготавливающих эти машины, становятся более дешевыми, чем те, которые были произведены раньше, т.е. снижается стоимость воспроизводства вещественных элементов ОФ. 

Итак, износ проявляется в уменьшении стоимости ОФ. Для экономической комплексации (возмещения) физического и морального износа ОФ их стоимость в виде амортизационных отчислений включается в затраты на производство продукции в течение всего срока эксплуатации ОФ. Мы подошли к понятию амортизации.

Амортизация – погашение стоимости ОФ по мере износа путем перенесения ее на изготавливаемую продукцию.

Погашение производится путем отчисления ОФ по мере износа. Эти отчисления называются амортизационными.

Амортизационные отчисления – отчисления на погашение стоимости ОФ по мере их износа.

Но возникает вопрос – как отчислять? Отчисления производятся по специальным нормам – нормам амортизации.

Норма амортизации – представляет собой установленный годовой %-т погашения стоимости  и определяет ежегодную сумму амортизационных  отчислений. Норма амортизации определяется отношением годовой суммы амортизации x к стоимости  основных фондов x 100 . выражается в 100%.

На = А/ОФ  x 100%

Нормы амортизации устанавливаются и пересматриваются государством для всех предприятий, независимо от форм собственности. Величину амортизационных отчислений рассчитывают следующими методами: равномерным, ускоренным и 

неравномерным.  При равномерном методе амортизация  сумма амортизационных отчислений определяют умножением норм амортизации  на балансовую стоимость основных фондов и рассчитывают в течение всего срока службы основных фондов. 


При ускоренном методе первые 3 года устанавливают повышенные нормы, остальную часть стоимости основных фондов рассчитывают по обычным нормам. Ускоренный метод амортизации распространяется только на активную часть основных фондов. Ускоренный метод позволяет предприятию ускорить  процесс обновления основных фондов, накопить достаточные средства для обновления  основных  фондов, уменьшить налог на прибыль и амортизационные отчисления полностью остаются в распоряжении предприятия. 

4. Показатели использования основных фондов.  Рассмотрим некоторые показатели использования ОФ. Главные из них:

Фондоотдача – отношение годового объема выработанной продукции (в натуральном выражении или в денежной форме) к среднедействующей годовой сумме производственных ОФ предприятия.

Показатель характеризует эффективность использования ОФ.

Пример: производственное объединение выпустило валовой продукции за год на сумму 70585 тыс. тенге, среднегодовая стоимость ОФ = 122354 тыс. тг. Определить фондоотдачу: 

ФО = 70585000 / 122354000 = 0.577 тг/тг

Вывод: выпуск выработанной продукции с 1 тг. производственных ОФ составит 57.7 тг

Из формулы, очевидно, что ФО будет расти только тогда, когда рост выпуска продукции будет расти быстрее, чем рост ОФ.

Фондоемкость – отношение среднедействующей годовой суммы производственных фондов к годовому объему выработанной продукции (величина, обратная показателю фондоотдачи).

Пример: тот же:

ФЕ = 122354000 / 70585000 = 1.73

Вывод: в течение года на данном предприятии на 1 тг. произведенной продукции приходится 1.73 тг. основных производственных фондов. 

Этот показатель также характеризует эффективность использования ОФ. Но если ФО должна расти, то ФЕ – снижаться.

Показатель, определяющий вооруженность труда основными фондами:

Фондовооруженность труда – отношение среднегодовой стоимости производственных ОФ к среднемесячной стоимости рабочих или числу рабочих в наибольшую смену.

По аналогии с фондовооруженностью часто применяется электровооруженность труда, характеризующая степень электрификации производства и другие.

Показатели, определяющие движение ОФ:

Коэффициент выбытия ОФ – отношение первоначальной стоимости выбытия за 1 год ОФ стоимости ОФ в начале года, в %.

Коэффициент обновления ОФ – отношение первоначальной стоимости вновь вводимых ОФ к первоначальной стоимости всех фондов на конец года.

Важными показателями, отражающими использование оборудования, является соотношение ОФ, находящихся в работе, в ремонте, в резерве и всего в наличии на предприятии. Эти величины устанавливаются соответствующими нормативами. Фактически же соотношения определяются коэффициентами:

Коэффициент использования парка машин, оборудования и механизмов – отношение числа единиц действующих в работе машин к их общему числу на предприятии.

Он применяется для характеристики использования активной части ОФ.

Важными характеристиками использования ОФ являются соответствия плановому времени их использования и плановой производительности.

Различают понятия:

Календарное время – max возможное время работы оборудования в течение 1 года. (24 часа * 365 дней = 8760 часов)

Плановое время – время, предусмотренное планом для работы оборудования в течение 1 года.

Фактическое время – фактически отработанное в течение 1 года время работы оборудования.

Коэффициент экстенсивного использования оборудования характеризует его использование по времени и определяется отношением фактически отработанного времени к календарному, либо плановому.

Коэффициент интенсивного использования оборудования характеризует его использование по производительности и определяется отношением фактической производительности оборудования к плановой или технически возможной.

Лекция № 4.

Оборотный капитал предприятия

План лекции:

1. Понятие и экономическая сущность оборотных фондов (ОбФ). 

2.  Кругооборот ОбФ. Состав и структура ОбФ. 

3. Принципы и методы нормирования расхода материальных ресурсов. 

4. Факторы, влияющие на размер оборотных средств.

1. Понятие и экономическая сущность оборотных фондов .Говоря о структуре производственных фондов, мы уже говорили об их делении на ОФ и ОбФ. ОФ отличает то, что они переносят свою стоимость на изготавливаемый продукт по частям в процессе производства (за несколько производственных циклов). Однако, возобновление каждого цикла производства требует создания в прежней натурально-вещественной форме потребленных в предыдущем производственном цикле предметов труда. Предметы труда (сырье, топливо, полуфабрикаты и пр.) переносят свою стоимость на изготавливаемый продукт однократно. В этом их экономическая сущность (и сущность ОбФ). Следовательно: Оборотными производственными фондами промышленности являются средства производства, которые, находясь в процессе труда, полностью потребляются в каждом производственном цикле и полностью переносят в этом же цикле свою стоимость на продукт труда.Если ОФ – 100%, то ОбФ составляют по отношению к ним 30-40%. Помимо сырья, топлива, материалов к ОбФ относят также быстроизнашивающиеся и малоценные инструменты, приспособления и предметы производственного инвентаря. В состав ОбФ входят и невещественные элементы в виде расходов будущих периодов.

Фонды обращения – готовая продукция на складах предприятий, продукция в пути, денежные средства и средства в расчетах.

Зачем нужны фонды обращения? Прежде всего, исходя из нужд производства. Ведь необходимо ОбФ приобрести, запасти, складировать и т.д.

Совокупность ОбФ и средств обращения, выраженная в деньгах, составляет оборотные средства предприятия. Ясно, что для нормального функционирования предприятия необходимо своевременное его обеспечение ОбФ. Однако в условиях, когда имеется огромное количество производств, в том числе и тех, что производят ОбФ, а также при имеющихся сложностях в их транспортировке, причем то и другое – разновременные во времени процессы, необходимо наличие производственных запасов (ПЗ) различных видов сырья, топлива и материалов.

Комплекс и многообразие проблем, связанные с ПЗ, обусловлены как разнообразием в их потребности, так и необходимостью определения их оптимума. Чрезмерные ПЗ – потери на их стоимость и стоимость их хранения.

2. Кругооборот оборотных фондов. Состав и структура оборотных фондов. 

Из денежной формы (средства на расчетном счете банка) они переходят в товарную (оплаченное сырье, материалы), затем в производственную (спецодежда, спецобувь, инструменты, расходы будущих периодов, переходящие остатки незавершенного производства и др.), далее снова в товарную (готовая продукция) и после оплаты продукции покупателем – снова превращается в денежную – выручку от реализуемой продукции (поступает на расчетный счет в банке). Из этой схемы следует, что весьма желательно, чтобы каждый тенге ОбФ как можно чаще совершал в год кругооборотов. Таков кругооборот оборотных средств.

Вообще, понятие кругооборота – понятие более широкое. Дело в том, что ОФ тоже совершают кругооборот, хотя и имеющий свои специфические особенности.

Фонды обращения – готовая продукция на складах предприятий, продукция в пути, денежные средства и средства в расчетах.

Кругооборот производственных фондов – это постоянно повторяющийся процесс движения стоимости ОФ и ОбФ. Результат этого – создание новой потребительской стоимости. 

Фонды предприятий находятся одновременно во всех трех формах (денежная, товарная, производственная), что обеспечивает непрерывность процесса их движения как в сфере производства, так и обращения. При этом важнейшей задачей является ускорение 

кругооборота и оборота фондов, позволяющее уменьшить фондоемкость производства и повысить его эффективность.

Говоря об ОбФ и, в частности оборотных средствах, необходимо рассмотреть источники формирования собственных оборотных средств.

Источниками формирования собственных оборотных средств предприятия являются:

- прибыль предприятия; 

- средства, приравненные к собственным; 

- ассигнования из государственного бюджета. 

Прибыль предприятия определяется разницей между стоимостью реализованной продукции за год по отпущенным ценам и себестоимостью этой же продукции.

Средства, приравненные к собственным – минимальная задолженность по зарплате рабочим и служащим; минимальная задолженность по отчислениям за социальное страхование; резерв предстоящих платежей.

При открытии того или иного предприятия источник оборотных средств покрывается за счет ассигнований из бюджета государства за вычетом собственных средств.

Имеется еще один источник образования ОбФ – “заемные средства”, т.е. краткосрочные ссуды банка.

ОбФ, как уже отмечалось, одновременно пребывает на различных стадиях кругооборота производственных фондов. Основная часть ОбФ воплощена в производственных запасах сырья, материалов, топлива, в покупных полуфабрикатах и комплектующих изделиях – 55%; незавершенное производство и полуфабрикаты собственного производства занимают 22%; инструменты, хозяйственный инвентарь и другие малоценные материалы – 10%; тара – 3%; запасные части для ремонта – около 4%; расходы будущих периодов – 5%. Это в среднем. Эти величины существенно варьируются по отраслям промышленности.

3.  Принципы и методы нормирования  расхода материальных ресурсов. Для организации производства важным является установление меры максимального расхода 

вещественных элементов ОбФ на единицу продукции. Поэтому большое значение имеют нормы.

Фонды обращения – готовая продукция на складах предприятий, продукция в пути, денежные средства и средства в расчетах.

Кругооборот производственных фондов – это постоянно повторяющийся процесс движения стоимости ОФ и ОбФ. Норма – установленная мера, количество, размер чего-либо, предельное количество чего-либо, допускаемое правилом или планом

Норматив – стандарт, форма, установление требования к чему-либо. Норматив определяет условие или область изменения норм.

Нормирование – процесс разработки нормативов и установление норм.

Норма расхода – плановое задание, определяющее максимальное количество конкретных видов сырья, материалов, топлива и других энергетических ресурсов фиксированного количества, которое может быть израсходовано для производства единицы продукции.

Норматив оборотных средств – утвержденная планом минимальная, но вполне достаточная сумма оборотных средств, обеспечивающая бесперебойную работу предприятия. Различают нормируемые и ненормируемые оборотные средства.

К нормируемым относятся те элементы оборотных средств, которые предусматриваются планом и в пределах соответствующих нормативов должны покрываться собственными оборотными средствами предприятия, т.е. это основные и вспомогательные материалы, топливо, малоценные и быстроизнашивающиеся предметы, расходы будущих периодов.

Ненормируемые оборотные средства, следовательно, остальные, которые не предусматриваются планом и не покрываются собственными оборотными средствами предприятия. Например, случай, когда завод изготавливает продукцию из материала заказчика (несобственные средства). 

4. Факторы, влияющие на размер оборотных средств:

Размещение предприятия относительно поставщиков и потребителей. С этим связаны размеры запасов на складах, возможности транспортировки ОбФ с учетом соответствующих расходов, периодичности поставок и т.д. ясно, что, например, чем дальше размещены предприятия от источников сырья, тем больше должны быть его запаса и т.п. 

Способы транспортировки материалов. Возможности по транспортировке. Есть районы, где транспортировка сильно осложнена. Например, буровые платформы на Каспии с вахтовым обслуживанием. Соответствующие производственные запасы должны обеспечивать работу в промежутками между поставками морем и вертолетами. 

Структура составляющих производственных звеньев предприятия. Разные предприятия имеют разные потребности в оборотных средствах. Например, ВЦ, которые нельзя в этом смысле сравнить с машиностроительным заводом. 

Технология, длительность производственного цикла и организация производства. Более совершенные технологии – безотходные, экономящие ресурсы ОбФ. Поэтому они влияют на величину оборотных средств. Длительность производственного цикла – чем он длиннее, тем, как правило, меньше потребность в материалах и соответствующих поставках. Что касается организации производства, то имеется в виду четкое согласование и ритмичность производства. На фоне хорошо налаженного производственного процесса, как правило, требуется более низкий уровень производственных запасов, создающихся для компенсации срывов в производстве, сбоев в его ритмичности. 

Нормирование охватывает множество аспектов. К ним относятся следующие:

Транспортный запас – охватывает оборотные средства со дня оплаты счета поставщика и до прибытия груза на склад получателя.

Подготовительный запас – запас для выдержки сырья (пиломатериалы в мебельной промышленности).

Текущий запас – для обеспечения потребности производства в период между двумя очередными поставками.

Страховой запас – для обеспечения оборотных средств в случаях превышения фактических сроков поставки против плановых.

Каждый вид запасов требует особого подхода к их планированию.

Для определения необходимых уровней оборотных средств широко применяются современные математические методы, ВТ и ЭВМ, численные методы и теория 

оптимизации и т.д. Основные направления – теория управления запасами, теория массового обслуживания, исследование операций и пр. Причем эти вопросы решаются обычно в тесной увязке с другими вопросами производственного планирования.

Лекция № 5.Нормирование оборотных средств (ОбС)

Показатели использования ОбФ

 План лекции:

1. Нормирование производственных запасов.

2. Нормативы оборотных средств

3. Показатели использования ОбС и ОбФ

4. Оценка использования  оборотных фондов в производстве

1. Нормирование производственных запасов. Рассматривая на прошлой лекции кругооборот ОбФ, мы видели, что они могут находиться в различных формах – денежной (сфера обращения), производительной (процесс производства).

Если исключить из обращения ОбФ, находящиеся в процессе производства, и ОбС в сфере обращения, то:

Поскольку ПЗ, по существу, являются элементами, не участвующими непосредственно в производственном процессе, сам факт их существования определяет необходимость повышения объемов производства сырья и материалов (на “запасы”), т.е. повышения затрат общественного труда на выпуск одного и того же количества продукции. Поэтому ПЗ должны быть минимальными. 

Нормирование ПЗ направлено на то, чтобы запасы на предприятиях были минимальными, однако вполне достаточными для перебойного обеспечения производственного процесса.

При нормировании ПЗ определяется число дней, на которые они нужны. Однако норма получается сложной, синтетической. Предприятие ведь должно иметь не только текущие (переходящие), но и страховые запасы, обеспечивающие непрерывность 

производства при возможных перебоях в снабжении. Таким образом, норма ПЗ составляет сумму норм для различных видов ПЗ, обусловленных различными факторами производства (возможностями транспорта, сезонными особенностями, возможностями складов, погрузки и т.д.).

В этой связи различают следующие виды ПЗ:

Транспортный запас – устанавливается исходя из времени пробега груза от поставщика до потребителя за вычетом документооборота. 

В транспортном запасе учитывается и время, связанное с погрузочно-разгрузочными работами, со складированием и подготовкой к производству.

Текущий запас – это запас материалов, необходимых для нормального функционирования производства в промежутке между двумя очередными партиями поставок. 

Текущий запас во многом определяется интервалом поставок. Например, максимальная норма текущего (в днях) запаса равна длительности интервала поставок.

Для оценки взаимоотношений между потребителем и поставщиком в ходе определения интервалов поставок используются следующие понятия:

Транзитная норма – устанавливает минимальный размер продукции (услуг), принимаемый транспортными организациями к отгрузке в один адрес.

Заказная норма – минимальное количество продукции, принимаемое заводом к изготовлению. Однако, как производство в целом, так и обмен по поставкам в реальной жизни связан с целым рядом случайных факторов, которых очень много.

Поэтому, необходимым является:

Страховой запас создается на предприятии для обеспечения материальными ресурсами в случаях превышения фактических сроков поставки против плановых.  Норму страхового запаса определяют, оценивая возможные колебания (по данным прошлых лет) времени поставок от принятого интервала. (она равна 50% от нормы текущего запаса) 

Оптимальным является такой уровень страхового запаса, при котором затраты на содержание любого дополнительного запаса оказываются ниже экономии затрат в связи с предотвращаемыми потерями.

Вообще, считается хорошей тенденция снижения доли ОбФ, находящихся в ПЗ за счет вовлечения их в производство. И такая тенденция есть. Удельный вес ОбФ в сфере производства систематически возрастает, что свидетельствует о более высоких темпах их роста по сравнению ОбС в сфере обращения.

Коэффициент нарастания затрат в незавершенном производстве (qз) характеризует степень готовности продукции, находящейся в незавершенном производстве, и определяется отношением общей суммы затрат на незавершенную продукцию (Cз) к ее плановой производственной себестоимости.

Cе – единовременные затраты (в начале производственного процесса или в начале производственного цикла), в тенге

Cпп – прочие последующие затраты на производство данного изделия, в тенге

Формула (*) справедлива для производств с равномерным нарастанием затрат.

2.  Нормативы оборотных средств. Нормативы, определяющие величину ОбС в незавершенном производстве определяется по каждому конкретному виду продукции (или услуг ВЦ).

Норматив ОбС на незавершенном производстве по всей номенклатуре (или всему набору) видов услуг (или продукции) учитывает объем выпуска товарной продукции, длительность производственного цикла, коэффициент нарастания затрат в незавершенном производстве и др.

Норматив ОбС на незавершенное производство определяется по каждому виду продукции (услуг):

Среди показателей, оценивающих ОбФ и ОбС ведущее (по значению) место принадлежит тем, которые оценивают степень эффективности использования ОбС.

Оценивая кругооборот ОбФ, мы отмечали, что он начинается с момента оплаты предприятием за материалы и заканчивается моментом получения выручки за реализованную продукцию. Тогда же мы отмечали, что чем быстрее происходит кругооборот, тем больше прибыль получает предприятие (после всех необходимых выплат).

Имеется закономерность в соотношении скорости и количества ОбС, необходимого для работы предприятия – чем быстрее совершается кругооборот ОбС, тем меньше их нужно.

Отсюда видно, какое большое значение имеет скорость кругооборота ОбФ.

3.   Показатели использования ОбС и ОбФ

В практической работе на предприятиях скорость оборота определяется следующими показателями:

Коэффициент оборачиваемости ОбС исчисляется отношением реализованной продукции к средней сумме ОбС, находящихся в обороте (этот коэффициент также называют числом оборотов ОбС в год):

П или К о   = А/ Фср

П – число оборотов ОбС в год

А – годовой объем продукции, предназначенный к реализации, в шт.

С – отпускная цена за единицу продукции, в тенге

а – сумма ОбС по всем статьям, в тенге

Пример: ВЦ в течении года выполнил объем работ по услугам пользователей на сумму (А*С) = 2895 тыс. тенге. Коэффициент оборачиваемости (число оборотов): 

П=2895/256=11,3 об/год

Коэффициент оборачиваемости показывает выпуск продукции, приходящейся на 1 тенге ОбС за год. Чем эффективней используется ОбС, тем этот коэффициент выше.

По аналогии с ОбФ – фондоотдача!

В вышеприведенном примере каждый тенге ОбС ВЦ предоставил государству 11,3 тенге готовой продукции (услуг).

Если продолжать аналогию с ОФ, то вспомним показатель обратный фондоотдаче. Это – фондоемкость. Таким показателем в отношении ОбС является:

Коэффициент загрузки средств в оплате определяется отношением средней суммы ОбС, находящейся в обороте, к стоимости объема реализованной продукции за год (изучаемый период).

Для нашего примера: К=256/2895=0,09.

Но важна правильная интерпретация результата. Коэффициент загрузки средств в оплате показывает, сколько ОбС загружает предприятие на каждый тенге реализованной продукции. Чем эффективнее используются ОбС, тем меньше будет коэффициент загрузки.

В нашем примере результат можно сформулировать так: на каждый тенге реализованной продукции загружается 9 тиынами ОбС.

Большое практическое значение имеет длительность одного оборота в днях, показывающая соответствующее соотношение.

Длительность одного оборота в днях определяется отношением произведения средней суммы ОбС, находящихся в обороте, на количество рабочих дней планового или расчетного периода к общей стоимости реализованной продукции:

	360 – число коммерческих дней в году


Исходя из данных предыдущего примера: Т=256*360/2895=32,4 дня.

Этот показатель имеет наибольшее практическое значение. Показатель “длительность одного оборота в днях” применяется для определения срока, на который предприятие обеспечивается конкретными видами запасов материалов.

Оценка использования оборотных фондов в производстве. Всемерное улучшение использования оборотных фондов – одна из важнейших задач промышленных предприятий. Чем лучше испльзуются сырье, топливо, вспомогательные материалы, тем меньше их расходуется для выработки  количества продукции, тем самым создается возможность увеличить объем производства промышленной продукции. Различают показатели расхода материальных ресурсов и показатели уровня полезного использования  материальных ресурсов.  Расход материальных ресурсов представляет собой их производственное потребление.  Расход на производство охватывает все  количество материальных ресурсов, затраченных предприятием непосредственно на выполнение  программы по выпуску продукции. Материальные ресурсы расходуются  также на ремонтные нужды, обслуживание внутризаводского транспорта, обеспечение подсобного хозяйства, культурно-бытовые нужды. Потребление материальных ресурсов характеризуется  общим и удельным расходом. Общий  расход материальных ресурсов - это потребление  отдельных  видов или вместе взятых материальных ресурсов  на выполнение всей производственной программы  в отчетном периоде. Общий расход материальных ресурсов учитывается в натуральном  выражении; суммарный расход различных видов расходом  ( m) конкретного вида ресурсов называется их средний расход  на единицу произведенной
 годной продукции. Его определяют как отношение всего количества материальных ресурсов. Израсходованных  на производство даноной продукции в отчетном периоде(Q) к количеству годных единиц этой продукции : (N) m= Q/ N
Общей характеристикой  расхода материальных ресурсов  на производство продукции служит показатель материалоемкости (М), который оценивает фактический  расход материальных ресурсов на единицу продукции (или единицу потребительского свойства) в натуральном или  стоимостном  ее измерении.  Этот показатель непосредственно взаимосвязан с  показателями. Характеризующими расход отдельных видов материальных  ресурсов (металлоемкость, энергоемкость, топливоемкость), измеряемыми в натуральном и стоимостном выражении. Одним из показателей  использования  металлов является уровень отходов, который непосредственно  связан с коэффициентом полезного использования: чем ниже уровень отходов, тем выше коэффициент полезного использования металла. Поэтому факторы сокращения отходов металла и повышения коэффициента его использования одни и те же. Уровень отходов исчисляется  как отношение количества  отходов, образовавшихся в процессе обработки металла, к количеству потребляемого металла. Результат показывает, какая доля всего потребляемого металла пошла в отходы.
                  Лекция № 6. Кадры предприятия, производительность труда, её показатели, методы измерения .

План:

1. Кадры предприятия

2. Понятие производительности труда (ПТ). 

3. Измерение труда и ПТ. 

4. Планирование ПТ и её роста.

 1. Кадры предприятия. Основными факторами производства являются средства труда, предметы труда и кадры. Рациональные использование рабочей силы имеет важное значение в производственно-хозяйственной деятельности предприятия. Все работники в промышленности подразделяются по различным признакам в зависимости от их участия в производственном процессе работники делятся на 2 основные категории: промышленно-производственный персонал и непромышленный персонал. 

К ППП относятся работники, непосредственно связанные с производственным персоналом.

К непромышленному персоналу относятся работники жилищно-коммунального хозяйства, детские дошкольные учреждения и др. вспомогательные подразделения, которые находятся на балансе промышленности предприятия. 

Работники, в зависимости от выполняемой функции, делятся на следующие категории: рабочие, руководители, специалисты, служащие и младший обслуживающий персонал. Рабочие – это работники, которые заняты с созданием материальных ценностей и оказанием производственных услуг. 

Рабочие делятся на основные и вспомогательные. 

К основным относятся рабочие непосредственно, связанные с обслуживанием основного производства. 

К вспомогательным относятся рабочие, связанные с обслуживанием основного производства. 

Руководители – это работники, которые осуществляют руководство. 

Руководители в зависимости от возглавляемых коллективов делятся на линейные и функциональные. 
К линейным относятся руководители, которые возглавляют коллективы производственных  подразделении предприятии отраслей. 

К функциональному относятся руководители, возглавляющие коллективы функциональных служб. 

Служащие – это работники, которые осуществляют учет, контроль и хоз. обслуживание (ценопроизводители, кассиры, табельщики и др.). 

Младший обслуживающий персонал – это сторож, пожарная охрана.  

2. Понятие производительности труда. Всякий процесс производства состоит из трёх элементов:

                          1) Средства труда (важный или вещественный элемент); 

                          2) Предметы труда (важный или вещественный элемент); 

                          3)  Труд (деятельность человека (личный, человеческий элемент). 

Производительность труда – показатель эффективности труда, измеряемой количеством продукции, производимой рабочим в единицу времени (или количеством рабочего времени, затрачиваемого на единицу продукции).

В производстве любого вида продукции участвуют два вида труда: живой труд, т.е. труд, затрачиваемый рабочим в самом процессе производства этого продукта и прошлый (овеществлённый труд) – который был затрачен на прежних стадиях общественного производства и используется для производства данной продукции (частично – здания и машины, полностью – сырьё, топливо и энергия, материалы).

ПРОИЗВОДСТВО ПРОДУКТА = ПРОШЛЫЙ ТРУД + ЖИВОЙ ТРУД

2. Измерение труда и производительность труда. 
Уровень ПТ на предприятиях, в отраслях и в промышленности в целом определяется путем деления количества произведенной продукции на время, затраченное на ее производство (индивидуальная ПТ).

 Исходя из этого, различают часовую, дневную, месячную, годовую производительность труда.

           Например: часовая производительность труда равна:

ПТчас = Объём продукции за год / человеко-часы за год;

ПТдневн = Объём продукции за месяц / человеко-смены за месяц;

ПТмесяц = Объём продукции за месяц / среднесписочное число рабочих;

 
Человеко-смены за месяц - общий фонд рабочего времени в течении месяца.

(Продуктивность рабочего времени в сменах в течение месяца)*(численность работающих)

Человеко-часы за год — общий фонд рабочего времени в течении года (с определенного промежутка времен).

 (Продолжительность рабочего времени в часах в году)*(число работавших).

Среднесписочное число ра6очих - число работников, числившиеся по списку в среднем за отчетный период (день, месяц, год ).

Вышеперечисленные показатели называются прямыми. Существует обратный показатель по отношению к ПТ.

Трудоемкость работ - показатель обратный ПТ, отражает количество рабочего времени, затраченное рабочим на производство единицы продукции. В общем виде, она измеряется отношением рабочего времени к объему выработанной продукции.

Стоимостной метод имеет то преимущество, что позволяет обобщить показатели работы предприятий, отраслей, промышленности в целом. Однако существует проблема "повторного счета". Стоимостной учет продукции характеризует сумму затрат как живого, так и прошлого (овеществленного труда), который сопоставляется при определении уровня ПТ с затратами только живого труда (знаменатель).

Вместе с тем на разных предприятиях и в разных отраслях удельный вес затрат овеществленного и живого труда в общей сумме затрат труда различен. Т. е. опять эти показатели становятся несопоставимыми. Поэтому показатели УПТ, исчисленные по стоимости продукции (объем продукции в стоимостной форме - товарная продукция или валовая продукция) несопоставимы.

Всякий процесс производства состоит из трёх элементов:

                          1) Средства труда (важный или вещественный элемент); 

                          2) Предметы труда (важный или вещественный элемент); 

                          3)  Труд (деятельность человека (личный, человеческий элемент). 

Производительность труда – показатель эффективности труда, измеряемой количеством продукции, производимой рабочим в единицу времени (или количеством рабочего времени, затрачиваемого на единицу продукции).

Трудоемкость работ - показатель обратный ПТ, отражает количество рабочего времени, затраченное рабочим на производство единицы продукции. Валовая продукция - объем продукции предприятия в денежном выражении (учитывает и овеществленный (прошлый) и живой труд).

Поэтому более точным измерителем объема продукции в стоимостной форме является чистая продукция.

Чистая продукция (нормативная) - часть валовой продукции, соответствующая вновь созданной стоимости, исчисленной по всему ассортименту продукции, выпускаемой предприятием (учитывает затраты лишь живого труда).

 3. Планирование ПТ и её роста.  3адачей планирования ПТ является установление ее уровня в плановом периоде для предприятий, отраслей и промышленности в целом. Задания по ПТ устанавливаются обычно в % к базисному (отчетному) уровню (периоду).

Уровень и темпы роста ПТ на плановый период могут быть экономически обоснованы лишь путем учета влияния отдельных факторов.

Существуют следующие группы таких факторов:

Первая группа: повышение технического уровня производства, обновление технических средств, модернизация, внедрение прогрессивной технологии, автоматизация производства, повышение качества продукции.

Вторая группа: совершенствование управления и организации производства: специализация, кооперирование, внедрение АСУП, НОТ и т.д.

Третья группа: ассортиментные сдвиги, изменение удельного веса отдельных производств.

Четвертая группа: изменение природных условий, способов добычи ископаемых и т. д.
1. Основные принципы  регулирования оплаты труда. Принципы распределения по труду и материальной заинтересованности в результатах труда воплощаются на практике в виде оплаты т руда.

Основное здесь то, что оплата по количеству и качеству труда сочетает интересы общественного производства с личной материальной заинтересованностью трудящихся в результатах своего труда. Больший по количеству и лучший по качеству труд стимулируется более высокой оплатой..

3аработная плата - выраженная в денежной форме доля национального дохода, которая поступает в личное потребление работников и распределяется в соответствии с количеством и качеством затраченного ими труда.

Доходы людей складываются из заработной платы и доходов (косвенных) из ФОП. (3/4 доходов людей от оплаты труда и 1/4 из ФОП ).

	Заработная плата

	Номинальная (НЗП)
	Реальная (РЗП)
	Минимальная (МЗП)


 3аработная плата - выраженная в денежной форме доля национального дохода, которая поступает в личное потребление работников и распределяется в соответствии с количеством и качеством затраченного ими труда.

НЗП - выступает как количественная денежная форма дохода, распределяемого по труду и поступающего в личное потребление работников.

РЗП - заработная плата, выраженная в материальных благах и услугах. Величина РЗП зависит от размера НЗП, уровня цен на товары массового потребления и услуги, размера взимаемых налогов.

МЗП - уровень заработной платы простого работника, неквалифицированного труда. Основа МЗП – стоимость жизненных средств, образующих в данных общественных условиях необходимый продукт.

	Стимулирование труда на предприятии

	Материальное
	Моральное

	зарплата,

доплата, 

премии и т.п.
	благодарности,

почетные грамоты, 

ценные подарки и т.п.


 2. Тарифная система оплаты труда Регулирование ЗП по отраслям промышленности и установление правильных соотношений в оплате труда тяжелого, квалифицированного, неквалифицированного труда осуществляется с помощью тарифной системы.

	Тарифная система

	Тарифные сетки
	Тарифные ставки
	Тарифно-квалификационные справочники


 Тарифные сетки применяются для определения соотношений в оплате труда рабочих разной квалификации.

Сетки содержат тарифные разряды и тарифные коэффициенты. При этом каждому разряду соответствует определенный тарифный коэффициент .

	Тарифный

	Разряд - степень сложности и уровень квалификации, необходимый для выполнения работы.
	Коэффициент - отношение часовой оплаты труда рабочего к часовой оплате труда первого разряда.


 Тарифная ставка (ТС) определяет размер оплаты труда за единицу времени.

Тарифно-квалификационные справочники (ТКС) представляют собой перечень характеристик работ, выполняемых в данной отрасли 

промышленности и тех требований, которым должен отвечать рабочий данного разряда, занятый на данной работе.

3.  Формы и системы  оплаты труда. Существует две формы оплаты труда:

     1)  Повременная; 

     2) Сдельная 

Повременная форма - предполагает оплату труда в зависимости от отработанного времени. Для повременной формы оплаты труда  характерны 2 основные  системы заработной платы: простая повременная и повременно-премиальная.


При простой повременной системе заработная плата работника ( ЗПпп) за определенный отрезок времени может быть определена следующим образом:

ЗПпп= m* Т, 

где m= часовая (дневная) тарифная  ставка рабочего соответствующего разряда, тг.;

Т= фактически отработанное время на производстве, ч. (дни) 


При повременно-премиальной системе  заработная плата работника (ЗПпвп) может быть определена по следующей формуле:

ЗПпвп= m* Т( 1+ (p+k(n\100)(, 

где p – размер премии в процентах к тарифной ставке за выполнение  установленных показателей и условий премирования;

k – размер премии  за каждый процент перевыполнения установленных  показателей и условий премирования, %;
 n – процент перевыполнения установленных показателей и условий премирования.

Сдельная форма - предполагает оплату труда в зависимости от количества произведенной продукции или объема выполненных работ.  Сдельная форма оплаты труда подразделяется на системы  по способам определения  сдельной расценки – прямые, косвенные, прогрессивные, аккордные.

При прямой индивидуальной сдельной  системе заработной  платы заработок рабочего (ЗПпис) может быть определен по следующей формуле: 

ЗПпис = ( Pi* qi
где Pi - расценка на i-ый вид продукции или работы, тг.;

       qi- количество обработанных изделий  i-го вида, нат. ед.

Расценка за единицу  выполненной работы или изготовленной продукции может быть определена следующим образом: P = m*Nv, 
где Nv  нормы времени  на обработку одного изделия; 

m= часовая (дневная) тарифная  ставка рабочего соответствующего разряда, тг.

Сдельно-прогрессивная - оплата за норму (план) - по твердым расценкам, а оплата сверхплановой продукции - по повышенным расценкам.

При прямой коллективной сдельной  системе  заработок рабочих  может  быть определен аналогичным  образом с использованием коллективной сдельной расценки и общего объема производственной продукции бригадой в целом.

Сдельно-премиальная – предусматривает выплату кроме заработка по прямым сдельным расценкам премии (твердой) за перевыполнение установленных качественных и количественных показателей, предусмотренных  установленным положением о премировании:  В этом случае  заработок рабочего по сдельно-премиальной  системе (ЗПсп) может быть определен по следующей формуле:

ЗПсп= ( Pi* qi ( 1+ (p+k(n\ 100)(, 

где Pi - расценка на i-ый вид продукции или работы, тг.;

       qi- количество обработанных изделий  i-го вида, нат. ед.


При косвенно-сдельной системе  заработной платы, применяемой прежде  всего для оплаты труда вспомогательных рабочих, непосредственно занятых обслуживанием основных рабочих, определяются косвенные расценки (Ркс): Ркс= mvs\ Nosn, 

где  mvs – тарифная ставка вспомогательного рабочего, тг.;

Nosn- норма выработки основных рабочих, обслуживаемых данным вспомогательным рабочим.

Заработная плата рабочего при косвенно-сдельной  системе оплаты труда (ЗПкс) может быть определена следующим образом: ЗПкс= ( Pks* qosn, 

где qosn- объем произведенной продукции (выполненной работы) основными рабочими, обслуживаемыми данным вспомогательным рабочим.

Аккордная система  заработной платы  предусматривает  установление  определенного объема работ и общие величины фонда заработной платы за эту  работу. Средства, предусмотренные на эту оплату труда, выплачиваются  после завершения всего комплекса работ независимо от сроков их выполнения. Данная система  заработной платы стимулирует прежде всего  выполнение всего комплекса работ с меньшей численностью  работающих и в более короткие сроки.
Коэффициент трудового участия (КТУ) представляет собой обобщенную количественную оценку трудового вклада каждого рабочего бригады в зависимости от индивидуальной производительности труда и качества работы.

4.  Система оплаты труда  ИТР и служащих . Оплата труда ИТР и служащих производится на основе схем должностных окладов, представляющих собой разновидность повременной оплаты. Существует деление предприятий на группы (всего 7) по оплате труда:

- по числу рабочих; 

- по стоимости ОФ; 

- по типу производства; 

- по сложности выпускаемой продукции и т. д. 

5. Бестарифная система оплаты труда.  В связи с переходом на рыночные отношения   на применяется бестарифная система оплаты труда. Бестарифная система оплаты труда  используется с целью совершенствования  организации производства и стимулирования труда. При этой системе  оплата труда, т.е. зарплата каждого работника, зависит от определенных факторов: 

а) квалификационный уровень работника;

б) коэффициент трудового участия

в) фактически отработанное время.


При этом все работники  распределяются по 10 квалификационным группам. В зависимости от этих факторов расчет оплаты труда производится следующим образом: Мi = К* КТУ* Т, 

где Мi = количество баллов заработанных каждым работником

      К- квалификационный уровень работника;

      КТУ- коэффициент трудового участия;
      Т- период 

Квалификационный уровень работника устанавливается  Советом трудового коллектива . Его определяют  отношением фактической зарплаты работника к минимальной  зарплате за тот же период, т. е., К = ФЗП / ЗПмин


Общая сумма баллов , заработанных всеми  работниками предприятий обозначается как  М = Мi, соответственно доля каждого  работника в фонде зарплаты определяется  как  d = ФЗП\ М

Бестарифная система оплаты труда является контрактной, т.е. заключаются договора  между работодателем и исполнителем. В договоре предусматривается  установленный объем работ, режим работы предприятия, условия труда, срок исполнения и другие виды деятельности.

Лекция № 8. 
Лекция № 9. Методика расчета себестоимости  ее особенности.
План:
1. Сущность понятия себестоимости.
2. Себестоимость промышленной продукции и ее структура

3. Технико-экономические факторы и резервы снижения себестоимости

4. Резервы снижения комплексных расходов

5. Пути снижения себестоимости продукции. 

6. Виды себестоимости в НГП

1. Сущность понятия «себестоимость». Получение наибольшего эффекта с наименьшими затратами, экономия трудовых, материальных и финансовых ресурсов зависят от того, как решает предприятие вопросы снижения себестоимости продукции.

Непосредственной задачей анализа являются: проверка обоснованности плана по себестоимости, прогрессивности норм затрат; оценка выполнения плана и изучение причин отклонении от него, динамических изменений; выявление резервов снижения себестоимости; изыскание путей их мобилизации.

Затраты живого и овеществленного труда в процессе производства составляют издержки производства. В условиях товарно-денежных отношений и хозяйственной обособленности предприятия неизбежно сохраняются различия между общественными издержками производства и издержками предприятия. Общественные издержки производства – это совокупность живого и овеществленного труда, находящая выражение в стоимости продукции. Издержки предприятия состоит из всей суммы расходов предприятия на производство продукции и ее реализацию. Эти издержки, выраженные в денежной форме, называются себестоимостью и является частью стоимости продукта. В нее включают стоимость сырья, материалов, топлива, электроэнергии и других предметов труда амортизационного отчисления, заработная плата производственного персонала и прочие денежные расходы. 

Снижение себестоимости продукции означает экономию вещественного и живого труда и является важнейшим фактором повышения эффективности производства, роста накоплений.

Для анализа уровня и динамики изменения стоимости продукции используется ряд показателей. К ним относится»: смета затрат на производство, себестоимость товарной и 

реализуемой продукции, снижение себестоимости сравниваемой товарной продукции и затраты на одно тенге товарной (реализованной) продукции.

Смета затрат на производство – наиболее общий показатель, который отражает всю сумму расходов предприятия по его производственной деятельности в разрезе экономических элементов.

В себестоимость товарной продукции включают все затраты предприятия на производство и сбыт товарной продукции в разрезе калькуляционных статей расходов. Затраты, возмещаемые за счет фонда освоения новой техники, включаются в себестоимость товарной, но не входят в себестоимость реализуемой продукции. Они определяются как разница между плановой себестоимостью первого года массового производства изделий и себестоимостью, принятой при утверждении цен:

СР = СТ – ЗН + (СП2 – СП1),

где СР – себестоимость реализованной продукции

       СТ – себестоимость товарной продукции

   ЗН – повышенные затраты первого года массового производства новых изделий, возмещаемые за счет фонда освоения новой техники

   СП1, СП2 – производственная себестоимость остатков нереализованной (на складах и отгруженной) продукции соответственно на начало и конец года.

Себестоимость единицы продукции (калькуляция) показывает затраты предприятия на производство и реализацию конкретного вида продукции в расчете на одну натуральную единицу. Калькуляция себестоимости широко используется в ценообразовании и сравнительном анализе.

2.Себестоимость промышленной продукции и ее структура.  Различают четыре вида себестоимости промышленной продукции. Цеховая  себестоимость включает затраты данного цеха на производство продукции. Общезаводская (общефабричная) себестоимость показывает все затраты предприятия на производство продукции. Полная себестоимость характеризуется затраты предприятия не только на производство, но и на реализацию продукции. Отраслевая себестоимость зависит как от результатов работы отдельных предприятий, так и от организации производства по отрасли в целом.

Затраты на производство промышленной продукции планируются и учитываются по первичным экономическим элементам и статьям расходов. Группировка по первичным экономическим элементам позволяет разработать смету затраты на производство, в которой определяются общая потребность предприятия в материальных ресурсах, сумма амортизации основных фондов, затраты на оплату труда и прочие денежные расходы предприятия. В промышленности принята следующая группировка затрат по их экономическим элементам:

· сырье и основные материалы,

· вспомогательные материалы,

· топливо (со стороны),

· энергия (со стороны),

· амортизация основных фондов,

· заработная плата,

· отчисления на социальное страхование,

· прочие затраты, не распределенные по элементам.

Соотношение отдельных экономических элементов в общих затратах определяет структуру затрат на производство. В различных отраслях промышленности структура затрат на производство неодинакова; она зависит от специфических условий каждой отрасли.

В промышленности применяется следующая номенклатура основных калькуляционных статей:

1) сырье и материалы

2) топливо и энергия на технологические нужды

3) основная заработная плата производственных рабочих

4) расходы на содержание и эксплуатацию оборудования

5) цеховые расходы

6) общезаводские (общефабричные) расходы

7) потери от брака
8) непроизводственные расходы.

Первые семь статей расходов образуют фабрично-заводскую себестоимость. Полная себестоимость складывается из фабрично-заводской себестоимости и внепроизводственных расходов.

Расходы предприятий, включаемые в себестоимость продукции, делятся на прямые и косвенные. К прямым расходам относятся затраты, непосредственно связанные с изготовлением продукции и учитываемые прямым путем по ее отдельным видам: стоимость основных материалов, топлива и энергии на технологические нужды, заработная плата основных производственных расходов и др. К косвенным расходам относятся затраты, которые невозможно или нецелесообразно прямо относить на себестоимость конкретных видов продукции: расходы цеховые, общезаводские (общефабричные), по содержанию и эксплуатации оборудования.

  На промышленных предприятиях применяются три основных метода калькулирования себестоимости и учета затрат на производство: позаказный, попередельный и нормативный.

Позаказный метод применяется чаще всего в индивидуальном и мелкосерийном производстве, а также для калькулирования себестоимости работ ремонтного и экспериментального характера. Метод этот состоит в тои, что затраты на производство учитываются по заказам на изделие или на группу изделий.

Попередельный метод калькулирования себестоимости находит применение в массовом производстве с коротким, но законченным технологическим циклом, когда выпускаемая предприятием продукция однородна по исходному материалу и характеру обработки. Учет затрат при этом методе осуществляется по стадиям (фазам) производственного процесса.

Нормативный метод учета и калькулировния является наиболее прогрессивным, ибо позволяет вести повседневный контроль над ходом производственного процесса, над выполнением заданий по снижению себестоимости продукции. В этом случае затраты на производство подразделяются на две части: затраты в пределах норм и отклонения от норм расхода.

Технико-экономические факторы и резервы снижения себестоимости. Экономия, обусловливающая фактическое снижение себестоимости, рассчитывается по следующему составу (типовому перечню) факторов:

Повышение технического уровня производства. Это внедрение новой, прогрессивной технологии, механизации автоматизация производственных процессов; улучшение использования и применение новых видов сырья и материалов; изменение конструкции и технических характеристик изделий; прочие факторы, повышающие технический уровень производства.

По данной группе анализируется влияние на себестоимость научно-технических достижений и передового опыта. Экономия от осуществления мероприятий определяется сравнением величины затрат на единицу продукции до и после внедрения мероприятий и умножением полученной разности на объем производства в планируемом году:

Э = (СС – СН) * АН,

где  Э – экономия прямых текущих затрат

       СС – прямые текущие затраты на единицу продукции до внедрения мероприятия 

       СН – прямые текущие затраты после внедрения мероприятия

       АН – объем продукции в натуральных единицах от начала внедрения мероприятия до конца планируемого года.

Совершенствование организации производства и труда. Снижение себестоимости может произойти в результате изменения в организации производства, формах и методах труда при развитии специализации производства: совершенствования управления производством и сокращения затрат на него; улучшение использования основных фондов; улучшение материально-технического снабжения; сокращения транспортных расходов; прочих факторов, повышающих уровень организации производства.

Изменение объема и структуры продукции, которые могут привести к относительному уменьшению условно-постоянных расходов (кроме амортизации), относительному уменьшению амортизационных отчислений, изменению номенклатуры и ассортимента продукции, повышению ее качества. Относительная экономия на условно-постоянных расходах определяется по формуле

ЭП = (Т * ПС) / 100,

где ЭП – экономия условно-постоянных расходов 

      ПС – сумма  условно-постоянных расходов в базисном году

      Т – темп прироста товарной продукции по сравнению с базисным годом.

Уменьшение определяется по фактическим данным за отчетный период. Общую экономию на амортизационных отчислениях рассчитывают по формуле: ЭА = (АОК / ДО – А1К / Д1) * Д1,

где ЭА – экономия в связи с относительным снижением амортизационных отчислений

          А0, А1 – сумма амортизационных отчислений в базисном и отчетном году

     К – коэффициент, учитывающий величину амортизационных отчислений, относимых на себестоимость  продукции в базисном году

     Д0, Д1 – объем товарной продукции базисного и отчетного года.

Чтобы не было повторного счета, общую сумму экономии уменьшают (увеличивают) на ту часть, которая учтена по другим факторам.

4. Улучшение использования природных ресурсов. Здесь учитывается: изменение состава и качества сырья; изменение продуктивности месторождений, объемов подготовительных работ при добыче, способов добычи природного сырья; изменение других природных условий.

 5. Отраслевые и прочие факторы. К ним относятся: ввод и освоение новых цехов, производственных единиц и производств, подготовка и освоение производства в действующих объединениях и на предприятиях; прочие факторы.
Значительные резервы заложены в снижении расходов на подготовку и освоение новых видов продукции и новых технологических процессов, в уменьшении затрат пускового периода по вновь вводимым в действие цехам и объектам. Расчет суммы изменения расходов осуществляется по формуле

ЭП = (С1 / Д1 – С0 / Д0) * Д1,

где  ЭП – изменение затрат на подготовку и освоение производства

       С0, С1 – суммы затрат базисного и отчетного года 

       Д0, Д1 – объем товарной продукции базисного и отчетного года.

4. Резервы снижения комплексных расходов. Анализ комплексных расходов позволяет выявить дополнительные резервы снижения затрат на производство продукции, повышения эффективности производства. При анализе отклонение от сметы расходов определяются не по статье в целом, а по отдельным в нее позициям. Затем подсчитываются раздельно суммы превышения сметы по одним статьям расходов и экономии по другим. Поэтому при анализе нельзя проводить взаимное погашение отклонении путем их суммирования. 

В расходы по обслуживанию производства и управления входит три статьи: расходы на содержание и эксплуатацию оборудования, цеховые расходы и общезаводские расходы.

В цеховые расходы включаются затраты по содержанию цехового персонала, амортизация и расходы по содержанию здании, сооружений и инвентаря, на текущий ремонт здании и сооружении, расходы по испытаниям, опытам и исследованиям, по реализации и изобретательству цехового характера, на мероприятия по охране труда и т.д.

Общезаводские расходы, которые связаны с обслуживанием и управлением производства всего предприятия, подразделяются на пять групп: расходы по содержание аппарата управления; общехозяйственные расходы; налоги, сборы и прочие обязательные отчисления и расходы; непроизводительные расходы; исключаемые доходы (не планируемые доходы предприятия, полученные им в отчетный период). 

Расходы, связанные с реализацией продукции, относятся к внепроизводственным расходом. В их состав входят расходы на тару, упаковку продукции, доставку ее на станцию назначения, а также погрузку в железнодорожные вагоны и другие транспортные средства. 

К комплексным статьям относятся и прочие производственные расходы, в состав которых в разных отраслях промышленности включаются различные виды расходов, например отчисление на научно-исследовательские и опытные работы, на гарантийное обслуживание и ремонт продукции, а также расходы, которые не могут быть отнесены на себестоимость в составе других статей.

5. Пути снижения себестоимости продукции. Решающим условием снижения себестоимости служит непрерывный технический прогресс. Внедрение новой техники, комплексная механизация и автоматизация производственных процессов, совершенствование технологии, внедрение прогрессивных видов материалов позволяют значительно снизить себестоимость продукции.

Снижение себестоимости продукции обеспечивается, прежде всего за счет повышения производительности труда. С ростом производительности труда сокращаются затраты труда в расчете на единицу продукции, а следовательно, уменьшается и удельный весь заработной платы в структуре себестоимости. 

С ростом объема выпуска продукции прибыль предприятия увеличивается не только за счет снижения себестоимости, но и вследствие  увеличения количества выпускаемой продукции. Таким образом, чем больше объем производства, тем при прочих равных условиях больше сумма получаемой предприятием прибыли. 

Основным условием снижение затрат сырья и материалов на производство единицы продукции является улучшение конструкции изделии и совершенствование технологии производства, использование прогрессивных видов материалов, внедрение технически обоснованных норм расходов материальных ценностей.

Масштабы выявления и использования резервов снижения себестоимости продукции во многом зависят от того, как поставлена работа по изучению и внедрению опыта, имеющегося на других предприятиях.

Таблица: Классификация затрат по экономическим элементам и калькуляционным статьям.

	Группировка затрат на производство по экономическим элементам
	Группировка затрат на производство по калькуляционным статьям расходов

	1. Сырье и основные материалы (за вычетом возвратных отходов)
	1. Сырье и материалы 

	2. Покупные комплектующие изделия и материалы
	2. Покупные комплектующие изделия, полуфабрикаты и услуги кооперированных предприятий

	3. Вспомогательные материалы
	3. Возвратные отходы (вычитаются)

	4. Топливо со стороны
	4. Топливо для технологических целей

	5. Электроэнергия со стороны 
	5. энергия для технологических целей

	6. Заработная плата основная и дополнительная  
	6. Основная заработная плата производственных рабочих

	7. Отчисления на социальное страхование 
	7. Дополнительная заработная плата производственных рабочих

	8. Амортизация основных фондов
	8. Отчисления на социальное страхование 

	9. Прочие денежные расходы
	9. Расходы на подготовку и освоение производства

	
	10. Расходы по содержанию и эксплуатации оборудования

	
	11. Цеховые расходы 

	
	12. Общезаводские расходы

	
	13. Потери от брака (только производства, где потери разрешены в пределах установленных норм)

	
	14. Прочие производственные расходы

	
	15. Итого производственная себестоимость

	
	16. Внепроизводственные расходы 

	
	17. Итого полная себестоимость 


      Планируемый размер снижение себестоимости определяется на основе следующих расчетов.

По показателю сравниваемой товарной продукции. Сначала определяется абсолютный размер экономии по формуле:

Эабс.ср.m.п.=NniCbi – NniCni 

Определив размер абсолютной экономии в планируемом периоде, рассчитывают искомый процент снижения себестоимости в плановом периоде (Sср.m.п.): 

где Эабс.ср.m.п – абсолютная экономия от снижения себестоимости сравнимой товарной продукции, тыс. тенге.; NniCbi – плановый выпуск сравнимой товарной продукции по себестоимости отчетного периода; NniCni – то же, по себестоимости планового периода; п – число видов сравниввемой товарной продукции.

По показателю затрат на 1 тенге товарной продукции. Абсолютная экономия от снижения себестоимости товарной продукции в планируемом периоде рассчитывается по формуле: 

Эабс.ср.m.р. = З mnб - З mnn
Исходя из тех же данных определяют процент снижения затрат на 1 тенге товарной продукции в планируемом периоде в сравнении с отчетным периодом (S’mn):

S’mn= Зmnб – Зmnn / Зmnб * 100%

где Зmnб – затраты на 1 руб. товарной продукции в отчетном периоде, коп.; Зmnn – то же, в плановом периоде; ТП – стоимость товарной продукции в плановом периоде, тыс. тенге. 

Следует иметь в виду, что на уровень затрат оказывает влияние целый ряд факторов, в том числе изменение норм расхода и цен на материалы, рост производительности труда, изменения объема производства и др. В связи с этим при расчете необходимо определить влияние каждого из них в общем эффекте.

6. Виды себестоимости в НГП

1) Себестоимость буровых работ. Формирование себестоимости строительства скважин отражает весь комплекс буровых работ. Это ряд последовательных этапов нарастания затрат, каждый из которых соответствует очередной стадии сооружения скважин. 

Первый этап объединяет затраты на подготовительные работы к строительству скважин.

Второй этап связан со строительством вышки и привышечных сооружении и монтажом бурового оборудования. 

Третий этап объединяет затраты на проходку ствола скважины, которые изменяются в широких пределах в зависимости от глубины скважины, условий проходки и т.п. 

Четвертый этап охватывает затраты на разобщение пластов (крепление и цементирование скважины). Пятый этап связан с испытанием на приток нефти и газа. Пределы колебания этих затрат так же значительны в зависимости от числа опробуемых  объектов, методов испытаний и других факторов. 

Шестой этап охватывает затраты по демонтажу оборудования и вышки.

Себестоимость буровых работ складывается при ряде особенностей бурения скважин:

· Разнотипности скважины

· Различий состава работ и затрат на разных стадиях строительства скважин

· Изменений условий бурения по мере углубления скважины

· Подвижности фронта бурения.

· Затраты, образующие себестоимость строительства скважины, группируют в

· следующие разделы и статьи калькуляции.

Раздел 1. Подготовительные работы к строительству скважин.

Этот раздел калькуляции объединяет затраты на лесорубные работы, планировку площадок под бурение, устройство подъездных путей, про кладку и разборку трубопроводов, сооружение силовых, световых и телефонных линий, бурение

водяных скважин и др.

Раздел 11. Строительство и разборка наземных сооружений, монтаж и демонтаж оборудования.

 Раздел 111. Бурение скважины.

   В этом разделе концентрируются затраты по проходке и креплению скважины,

которые группируются в следующие статьи калькуляции:

1. Материалы. Эта статья включает затраты на материалы, используемые при проходке и креплении скважины. К ним относятся: трубы обсадные, цемент тампонажный, глина, реагенты для химической обработки промывочной жидкости, утяжелитель, вода техническая и др. Затраты на материалы включают их цену, транспортно-заготовительные расходы и наценки снабженческих организаций.

2.
Основная заработная плата. По этой статье показывается основная.

заработная плата рабочих буровых бригад и рабочих по приготовлению промывочной жидкости за время проходки и крепления скважин.

3. Расходы по эксплуатации бурового оборудования и инструмента. Эта статья объединяет группу затрат, связанных с содержанием и эксплуатацией бурового оборудования и инструмента, бурильных труб, турбобуров (электробуров) и долот. 4. Транспортные расходы. Эта статья объединяет расходы по перевозке грузов со складов или баз на буровые, по перевозке вахт а также по содержанию обслуживающего транспорта, используемого для доставки разных мелких материалов, применяемых при обслуживании буровых.

5. Энергетические затраты. Эта статья связана с потреблением различных видов энергии - электроэнергии, энергии двигателей внутреннего сгорания, и пара ​используемых при проходке и креплении скважины.

6. Прочие услуги вспомогательных производств и со стороны и другие расходы. В эту статью включаются расходы на тампонажные работы, эксплуатацию теплофикационной котельной, текущие ремонты, производимые сторонними организациями, и другие расходы.

Главные пути снижения себестоимости - это совершенствование буровой техники и технологии, организации производства и труда.

Поскольку бурение нефтяных и газовых скважин является материалоемкой отраслью, основными направлениями совершенствования производства и экономии материальных затрат являются: упрощение и облегчение конструкций скважин, внедрение прогрессивных методов сооружения буровых, рациональное применение кустового бурения, улучшение технологии приготовления и применения промывочных жидкостей, ускорение бурения скважин, массовое

использование испытателей пластов и др.
2) Себестоимость добычи нефти и газа. Формирование себестоимости добычи нефти и газа органически связано с комплексом сложных и многообразных процессов геологоразведки, разработки месторождений, эксплуатации скважин и промыслового хозяйства. 

Технико-экономические особенности разработки и эксплуатации месторождений нефти и газа определяют номенклатуру статей расхода, связанных с добычей нефти и газа.

1.
Расходы на энергию по извлечению нефти. При глубиннонасосной эксплуатации эти затраты связаны со стоимостью используемой энергии (электроэнергии, энергии двигателей внутреннего сгорания, пара) для приведения в действие станков-качалок и групповых приводов, а при компрессорном - сжатого воздуха или газа, нагнетаемого в скважину.;
  2.       Расходы по искусственному воздействию на пласт связаны с осуществлением мероприятий по интенсификации добычи нефти путем воздействия на плат в целом. Они складываются из заработной платы работников, занятых в цехах поддержания пластового давления, отчислений на социальное страхование, стоимости закачиваемой воды, сжатого воздуха или газа со стороны, амортизации нагнетательных скважин и других основных средств и прочих расходов
3. Заработная плата производственных  рабочих

4. Отчисления на социальное страхование определяются по нормам к сумме основной и дополнительной заработной плате
5. Амортизация скважин. По этой статье показываются амортизационные отчисления от балансовой стоимости нефтяных, газовых и контрольных скважин
6. Расходы по сбору и транспортировке нефти и газа состоят из затрат по эксплуатации систем сбора и транспорта нефти и газа.

7. Расходы по технологической подготовке нефти включают затраты по подготовке нефти различными способами.

8. Расходы на подготовку и освоение производства состоят из затрат на подготовительные работы, связанные с организацией новых нефтегазодобывающих управлений на вновь вводимых в разработку площадях.

9. Расходы на содержание и эксплуатацию оборудования объединяют затраты на содержание и эксплуатацию технологического и энергетического оборудования - фонтанной арматуры. 

1О. Общепроизводственные расходы включают затраты на содержание инженерно-технологических служб, эксплуатации средств автоматизации и телемеханизации производственных процессов 
11. Прочие производственные расходы включают отчисления на геологоразведочные работы, расходы на научно-исследовательские работы и.др.
Главные пути снижения себестоимости добычи нефти и газа – технический прогресс, 

совершенствование организации производства и труда, повышение надежности геологоразведки, долговечности скважин и нефтепромыслового оборудования.

Одним из важных направлений снижения себестоимости добычи нефти и газа является сокращение затрат на материалы, топливо и энергию. Сокращение затрат на материалы, в частности, достигается расширением и совершенствованием искусственного воздействия на нефтяные пласты с целью повышения их нефтеотдачи
3) Себестоимость нефтепродуктов.  Себестоимость нефтепродуктов формируется в условиях ряда особенностей, отличающих нефтеперерабатывающее производство. К ним относятся многообразие ассортимента вырабатываемых нефтепродуктов, непрерывность процесса производства, применение обособленных, технологически взаимосвязанных процессов и их комплексный характер, химизация процессов переработки. 

Основные технологические схемы нефтеперерабатывающего производства – это топливная, топливно-масляная и топливно-нефтехимическая. С изменением схемы переработки нефти изменяется объем эксплуатационных затрат и уровень себестоимости продукции.

    Структура себестоимости продукции нефтехимических производств различна, так как они отличаются по материало-, энерго- и капитало емкости. Для производства большинства полимеров характерны высокие затраты на сырье. В производстве мономеров затраты на сырье ниже, но резко возрастают затраты на энергию, вспомогательные материалы, амортизацию и текущий ремонт
Важный источник снижения себестоимости продукции повышение интенсивного и экстенсивного использования действующих производственных мощностей Основой снижения себестоимости продукции является технический прогресс.

При  строительстве мощных и комбинированных установок значительно снижаются капитальные затраты, а следовательно, и себестоимость продукции по статьям: амортизация, ремонт и др. Совершенствование схем автоматизации производства в результате повышения стабильности работы установок обеспечивает рост выработки продукции, сокращение норм расхода энергии и материально-технических средств, а отсюда - снижение себестоимости продукции. 

1) Себестоимость в системе транспорта и хранения нефти и газа. Основную долю в структуре себестоимости транспорта нефти и газа занимают затраты на амортизацию 

(свыше 50%), а в транспорте газа, где компрессорные станции оснащены электроприводом, значительно возрастает доля энергозатрат. Кроме того, в структуре нет затрат на сырье, так как отсутствует процесс производства продукции, а лишь осуществляется ее перемещение. Другая особенность структуры затрат системы транспорта нефти и газа - преобладание в ней расходов, не зависящих от объема транспортируемых нефти или газа, т.е. условно-постоянных расходов, к которым относятся заработная плата с начислениями, амортизация основных фондов, административно-управленческие расходы, значительная часть расходов на содержание зданий, сооружений и инвентаря, транспортных расходов, прочих общехозяйственных расходов и Т.П. ЭТИ затраты составляют примерно 80-85% всех эксплуатационных расходов. К расходам, зависящим от объема транспортировки нефти и газа (условно-переменным) относятся в основном расходы реагентов, энергетические затраты и потери нефти и газа. Если расход реагента и потери газа в газопроводе увеличиваются пропорционально объему его транспортировки, то энергетические расходы, как правило, возрастают в большей степени, чем объем транспорта газа, и зависят от установленного режима работы агрегатов компрессорных станций и степени сжатия.

В отличие от рассмотренного состава затрат в транспорте нефти и газа состав издержек обращения системы нефти снабжения значительно отличается и включает следующие затраты:

· расходы нефтебаз, наливных пунктов, автозаправочных станций (транспортные - по завозу и отправке товаров; складские - заработная плата складского персонала, расходы на содержание и эксплуатацию складских зданий и сооружений; расходы на содержание и эксплуатацию подъемно-транспортных механизмов и складского оборудования; расходы по текущему ремонту; расходы по таре; содержание аппарата управления; расходы по приемке и отправке нефтепродуктов; прочие складские расходы);

· непроизводственные (недостачи и потери товаров в пути и при хранении в пределах норм убыли; недостачи и потери товаров в пути и при хранении сверх норм убыли);

· расходы по перевозкам нефтепродуктов, на которые установлены цены франко-станция назначения (железнодорожный, водный и другой тариф,


расходы по перекачке нефтепродуктов).

Снижение издержек производства - одна из качественных основных характеристик 

работы системы транспорта и хранения нефти и газа. 

Лекция  № 10 Ценообразование в НГП

План: 

1. Ценовая политика предприятия и ее цели

2. Определение уровня цен

3. Методика расчета цен

4. Внутрифирменный расчет цены.

     1 Ценовая политика и ее цели.       Центральное место среди различных рычагов   экономического механизма  управления промышленными предприятиями  принадлежит ценам  и ценообразованию, в которых отражаются все стороны   экономической деятельности фирмы.  В современных условиях монополистического регулирования  рынков существенно изменилась роль и значение цен,  условия их формирования  тенденция развития.  Это свидетельствует о качественных  изменениях  всего механизма ценообразования, представляющего   собой переплетение  регулирующих начало конкурентных рыночных сил.  Существенной стороной  этих изменениях  является ограничение сферы действия закона стоимости,  вследствие ослабление роли цен как непосредственных   регуляторов  производства.  В условиях монополистического  регулирования  рынков со стороны  крупнейших  промышленных предприятий возросло  значение других  факторов, определяющих уровень  цен на конечную продукцию.  К их числу  относятся,  прежде всего  управленческие решения,  принимаемые  при реализации функции маркетинга и планирования  в соответствии с наиболее   полным учетом потребностей рынка.  Это непосредственно связанно с ориентацией  производственной деятельности промышленных предприятий на долгосрочные  планы  и программы развития, предполагающие необходимость  относительно устойчивых рыночных условий, и,  в частности, стабильных цен. 

      В соответствии с таким требованием  рыночные цены на большинство товаров, обращающихся на мировом рынке, не устанавливаются в результате стихийной ценовой конкуренции, а формируются исходя из согласованной производственной и рыночной политики  несколько ведущих фирм отрасли.  В ее рамках  промышленные предприятия планируют в долгосрочной перспективе  проводимую ими политику цен  стремятся приспособить   предложение товаров к заранее учитываемому ( прогнозируемом) спросу. 

Это достигается регулированием объемов производства,  степени загрузки производственных мощностей, новыми капиталовложениями в рамках отдельных компаний  и по отрасли  в целом, что позволяет сохранять относительную стабильность рыночных цен на конечную продукцию и поддерживать единые цены на однотипную или аналогичную продукцию на мировом рынке. 

   2.Определение уровня цен.   В расчетах с внешними контрагентами фирмы используют в основном  2 вида цен:

1) публикуемые 

2) расчетные 

  
К публикуемым ценам относятся твердые фиксированные цены: прейскурантные, справочные, цены биржевых котировок,  цены фактических сделок крупных фирм на мировом рынке, сведения о которых сообщаются в печати.  

 К расчетным ценам относятся  цены поставщика, устанавливаемые на сложное промышленное оборудование, изготовляемое по индивидуальным заказам,  и другую нестандартную продукцию.  Обычно эти цены называют  договорными. 

 
 Публикуемые цены, как правила, отражают уровень мировых цен. Среди них наиболее распространены прейскурантные цены,  устанавливаемые на стандартизированную  конечную продукцию.  Чаще всего выпускает единые фирменные прейскуранты, в особенности, если речь идет о потребительских товарах массового спроса,  (автомобили, телевизоры, радиоприемники),  именуемых марочными, поскольку они поступают в розничную продажу под товарным знаком фирмы – производителя. Прейскурантные цены являются, как правило,  фиксированными  независимо от того, реализуется конечная продукция на заграничном рынке через собственную сеть или сеть дилеров и других торговых посредников.   

  Таким образом, сбытовые заграничные филиалы   и дочерние компании, реализуют марочные товары, производимые материнской компанией, по установленным ею ценам.  Прибыль таких компаний складывается за счет предоставляемых им скидок с прейскурантной цены, дифференцированных в зависимости от конкретных условий, либо за счет разницы между прейскурантной ценой и экспертной ценой материнской компании, отраженной в счетах.

  Производственные заграничные филиалы и дочерние компании, сами осуществляющие производство и  сбыт специализированной конечной продукции – марочных товаров, 

могут устанавливать на них цены на основе собственных издержек производства и сами  выпускать прейскуранты, рассчитанные  на рынок своей страны.  Однако уровень цен в этих прейскурантах, подлежит одобрению со стороны высшего руководства и цены могут,  изменяться сверх определенных пределов только по согласованию с ними. 

 
Заграничные лицензиаты (покупатели  лицензий, выпускающие  марочные товары, могут также выпускать свой прейскурант,  рассчитанный  на закрепленными за ними рынки,  и в зависимости от того, является ли товарный знак  предметом соглашения, продавать продавца лицензии). При разработке прейскурантов лицензиаты обычно ограничиваются  верхним и нижним лимитами цен, устанавливаемыми лицензиаром, в зависимости от  его общей политики  и стратегии цен, а также в целях избежания конкуренции со стороны лицензиата.

   Справочные цены также отличает относительная стабильность  единый уровень на мировом рынке на однородную продукцию, достигаемый проведением согласованной политики цен ведущими ТНК. 

  
 Справочные цены  на промышленные, сырьевые  товары в большинстве своем представляют собой  так называемые базисные цены, т.е.,   цены  товаров определенных качества и количества, спецификации, размеров, химического состава  и.т.п    При  разработке  глобальной политики цен международные и нефтяные компании учитывают, что во многих странах приводится правительственная политика контроля над ценами  на бензин и другие виды нефтепродуктов, а также установлены национальные стандарты и высокие импортные налоги.  Поэтому они ориентируется на экспорт конечной продукции на те рынки,  где лучше обеспечены условия получения наивысшей прибыли. 

  3. Методика расчета цен.    Важное значение в механизме ценообразования имеет разработка методологии установлении   цен и определение структуры цены. Наиболее  распространен в современных условиях «метод полных издержек» Названный в экономической литературе »целевым» ценообразованием по принципу «полных издержек». Это метод предполагает установление уровня цены с учетом издержек производства плюс целевая норма прибыли. 

  Особенность этого метода в том что,  величина издержек производства рассчитывается  не на реальный объем производства  в тот или иной период, а на заданный объем продукции, исчисленный при стандартном или среднем уровне загрузке производственных мощностей (обычно 70 -80 %) с учетом необходимости обновления 
продукции  и возможности появления в отрасли новых конкурентов.  Таким путем фирмы стремятся учитывать колебания рыночного спроса, поскольку их рентабельность обеспечивается и при значительных недогруженных мощностях.

   При исчислении расчетной цены на сложное промышленное оборудование  или комплектное оборудования устанавливается обычно цена всей поставки, а также цена каждой отдельной комплектующей части с учетом технических услуг по проектированию, монтажу и пуску оборудования в эксплуатацию. Скользящая цена  исчисляется в момент использования договора путем пересмотра базисной цены с учетом изменения расходов на материалы и заработанную плату.   Поэтому  при расчете  скользящей цены особое значение имеет определение структуры цены, т. е. процентное соглашение в ней отдельных элементов  расходов: постоянных, на материалы, на заработанную плату.

4. Внутрифирменный расчет цены. В рамках  внутрифирменного расчета ценообразование строится на иных принципах и цены выполняют свои функции в модифицированном виде.  Важнейшая особенность ценообразования вытекает из того, что внутрикорпорационный оборот не имеет  коммерческого характера  и по существу не является товарным обменом, поэтому и цены во внутрикорпорационном обмене не устанавливаются под влиянием рыночного спроса им предложения, являются результатом хозяйственной политики в интересах фирмы в целом и носят в основном расчетный характер. 

  Ценообразование играет важную роль  во внешнеэкономической политике фирм, определяя характер,  географическое направление  и структуру ее связей.  При этом внутрикорпорационные цены выступают как внешнеторговые цены  отдельных стран и выполняют функцию средства платежа в международном товарообороте.

   Поскольку внутрифирменный хозяйственный расчет направлен на    повышение глобальной эффективности фирмы, трансфертные цены регулируют внутрикорпорационные  хозяйственные связи, осуществляемые на основе специализации и кооперирования  производства; реализация намеченных планом объемов и структуры производства; обеспечение снабжения необходимым материалам, сырьем, компонентами родственных компаний в рамках единого технологического цикла; обеспечения надлежащего качества постановляемой продукций. 

Лекция № 11  Прибыль, доход и рентабельность.

1. Понятие прибыли в экономической науке.

2. Источники получения доходов, его распределение.

3. Экономическое содержание прибыли.

4. Рентабельность, методы её расчета.

1.     Понятие прибыли в экономической науке. Прибыль является важнейшей категорией рыночной экономики.

       Современная экономическая мысль рассматривает прибыль как доход от использования факторов производства, т.е. труда, земли и капитала. Отрицая прибыль как результат эксплуатации, присвоения неоплаченного наемного труда, можно выделить следующие определение прибыли. Во - первых, прибыль – это плата за услуги предпринимательской деятельности. Во – вторых, прибыль – это плата за новаторство, за талант в управлении фирмой. В – третьих, прибыль – это плата за риск, за неопределенность результатов предпринимательской деятельности. Риск может быть связан с выбором того или иного управленческого, научно - технического или социального решения, с тем или иным вариантом  природно-климатических условий. Риск может быть связан и с непредсказуемыми обстоятельствами – стихийные бедствия, межнациональные, межгосударственные конфликты  и т.п. Результаты риска могут быть кардинально различны – большая прибыль и наоборот её уменьшение или даже  разорение фирмы. В- четвёртых это так называемая монопольная прибыль. Она возникает при монопольном положении производителя на рынке или при естественной монополии. Монопольная прибыль по большой части неустойчива . 

     В качестве прибыли в рыночной экономики понимают,  вознаграждение за использования специфического фактора  производства-предпринимательства.  

Предпринимательство является специфическим фактором, так как в отличие от капитала и земли – неосязаемо и не выступает в материально - вещественной форме. Поэтому с данных позиций довольно трудно определить количественно  полученную предприятием прибыль.

      В микроэкономике понятие прибыль определяется как величина, определяемая как разница между общей выручкой и общими издержками, разница между доходами и расходами.

  Прибыль бывает: нормальная, бухгалтерская, экономическая (чистая). Нормальная прибыль (нулевая экономическая прибыль) – альтернативная стоимость использования предпринимательской способности. Когда фирма получает только нормальную прибыль, то её доход полностью расходуется на покрытие всех затрат фирмы. Бухгалтерская прибыль представляет собой общую выручку фирмы за вычетом внешних издержек. Однако экономисты определяют прибыль иначе. Экономическая прибыль – это общая выручка за вычетом  всех издержек (внешних и внутренних, включая в последние и нормальную прибыль предприятия).    

         Являясь важнейшей экономической категорией и основной целью деятельности любой коммерческой организации, прибыль отражает чистый доход. Созданный в сфере материального производства , и выполняет ряд функций .

      Во- первых, прибыль характеризует экономический эффект, полученный в результате деятельности предприятия  Получение прибыли на предприятии означает, что полученные доходы превышают все расходы, связанные с его деятельностью. 

   Во- вторых, прибыль обладает стимулирующей функцией. Это связано с тем , что прибыль является одновременно  не только финансовым результатом, но и основным элементом. Финансовых ресурсов предприятия. Поэтому, предприятие заинтересованно  в получении максимальной  прибыли, так как это является основой для расширения производственной  деятельности, научно-технического  и социального развития предприятия.

      В-третьих, прибыль является одним из важнейших источников формирования бюджетов разных уровней.

     На предприятии прибыль образуется в результате реализации продукции. Её величина определяется разницей между доходом, полученным от реализации продукции, и издержками на её производство и реализацию. Общая масса получаемой прибыли зависит, с одной стороны, от объема продаж и уровня цен, устанавливаемых на продукцию, а с другой – от того, насколько уровень издержек производства соответствует общественно-необходимым затратам. 

      Вместе с тем прибыль на предприятии зависит не только от реализации продукции , но и от других видов  деятельности, которые её либо  увеличивают , либо уменьшают . Поэтому в теории и на практике выделяют так называемую «балансовую прибыль».  Её название говорит само за себя.  Она состоит из прибыли от реализации продукции (выручка от реализации продукции без  косвенных налогов  минус затраты на производство и реализацию продукции) плюс вне реализационные доходы ( доходы по ценным бумагам, от долевого участия в деятельности других предприятии, от сдачи имущества в аренду и т.п.)  минус вне реализационные расходы (затраты на производство, не давшее продукции, на содержание законсервированных производственных мощностей , убытки от списания долгов и т.д.)

          Кроме того ,  выделяется валовая прибыль , которая представляет собой балансовую прибыль  за минусом или плюсом  финансового результата от операции с основными фондами , нематериальными активами  и  иным имуществом.

         Таким образом , балансовая прибыль может быть определена по формуле : 

Пб = +Пр  + Пи + Пв.о.  , где

Пр – прибыль (убыток)  от реализации продукции , выполнения работ и оказания услуг,

Пи – прибыль (убыток )  от реализации имущества предприятия,

Пв.о. – доходы (убытки ) от внереализационных операции.

     Как правило, основной элемент балансовой прибыли составляет прибыль от реализации продукции , выполнения работ или оказания услуг.

    Прибыль от реализации продукции зависит от внутренних и внешних факторов. К внутренним факторам относятся : ускорение НТП, уровень хозяйствования, компетентность руководства и менеджеров, конкурентоспособность продукции , уровень организации производства и труда и др. К внешним факторам , которые не зависят от деятельности предприятия, относятся : конъюнктура рынка , уровень цен на потребляемые материально – технические ресурсы , нормы амортизации, системы налогообложения  и др.

     Внутренние факторы действуют на прибыль через увеличения объема выпуска продукции, улучшения качества продукции, повышения отпускных цен и снижения издержек производства и реализации продукции . Величина прибыли от реализации продукции определяется по формуле:

Пр = (Цi – Сi )* Vi  ,  где

Цi – отпускная цена единицы i–ой продукции,

Сi – себестоимость единицы i–ой продукции,

Vi – объем реализации i-ой продукции,

    Прибыль облагается налогом, поэтому на практике принято  выделять налогооблагаемую прибыль. Последняя представляет собой валовую прибыль за вычетом 

отчислении в резервные фонды, доходов по видам деятельности , освобожденной от налогообложения , отчислении на капиталовложения . 

    В результате на предприятии, как это принято называть в теории и на практике остается так называемая чистая прибыль. По своей величине она представляет налогооблагаемую прибыль за минусом налога на прибыль .

     Из чистой прибыли предприятие выплачивает дивиденды, различные социальные выплаты, образует фонды. В результате остается прибыль неиспользованная, или убыток непокрытый деньгами. 

      В условиях рыночных отношений , как свидетельствует мировая практика, имеется два основных источника получения прибыли.

      Первый – это монопольное положение  предприятия по выпуску той или иной продукции  или уникальность продукта. Поддержание этого источника на относительно высоком уровне предполагает проведение постоянной новации продукта. Здесь следует учитывать  такие противодействующие силы, как антимонопольную политику государства и растущую конкуренцию со стороны других предприятии.

      Второй источник связан с производственной и предпринимательской деятельностью, поэтому касается практически всех предприятии.  Эффективность его использования зависит от знания коъюнктуры  рынка и умение постоянно адаптировать под неё развитие производства . Здесь, по сути , все сводиться к маркетингу.   Величина прибыли в данном случае зависит: во-первых от правильности выбора производственной направленности предприятия по выпуску продукции (выбор продуктов пользующим стабильным и высоки способом) во- вторых , от создания конкурентоспособных условий продажи своих товаров и оказания услуг (цена , строки поставок, обслуживания покупателей , после продажное обслуживание и т.д.); в-третьих ,  от объемов производства (чем больше объем продаж , тем больше масса прибыли);  В-четвертых, от ассортимента продукции и снижения издержек производства .

      От прибыли зависит нормальная деятельность любого предприятия , т.к.:

- прибыль обеспечивает расширенное воспроизводство (капитальные вложения в основные фонды и прирост оборотных средств),

- прибыль необходима для развития  НИОКР (научно-исследовательские и опытно – конструкторские работы), обеспечивающие НТП,

- за счет прибыли финансируется затраты на социальные нужды;

- прибыль необходима для выплаты дивидендов, а следовательно от неё зависят инвестиции.

- Кроме того, прибыль предприятия имеет большое широкое значение , т.к. из неё выплачивается налог на прибыль, являющийся частью доходов , за счет которых формируется бюджет государства.
2.  Источники получения доходов, его распределение Прибыль (убыток) от реализации продукции (работ, услуг) определяется как разница между выручкой от реализации продукции (работ, услуг) без налога на добавленную стоимость и акцизами и затратами на производство и реализацию, включаемыми в себестоимость продукции (работ .услуг) 

        Из приведенного определения следует , что её происхождение связано с получением валового дохода предприятием от реализации своей продукции (работ, услуг) по ценам , складывающим на основе спроса и предложения . Валовой доход предприятия- выручка от реализация продукции (работ, услуг) за вычетом материальных затрат – представляет собой форму чистой продукции предприятия , включает в себя оплату труда и прибыль . Связь между ними показана на таблице:

	Валовой доход



	Материальные затраты
	Оплата

труда
	Прибыль

	Издержки производства

(себестоимость)
	Чистый

доход

	Объем реализации


     Трудовой коллектив заинтересован как в повышении оплаты труда , так и росте прибыли , поскольку последняя в условиях конкуренции является источником не только выживания , Но и расширения производства , а следовательно, и роста  благосостояния работников предприятия, их жизненного уровня. Из этого также следует , что масса прибыли  и валового дохода характеризует не что иное как размер эффекта, получаемого в результате производственно-хозяйственной деятельности предприятия. 

В условиях рыночных отношений предприятие должно стремится если не к получению максимальной прибыли, то по крайней мере к тому объему прибыли, который позволял бы ему не только прочно удерживать  свои позиции на рынке сбыта своих товаров и оказания услуг , но и обеспечивать динамичное развитие его производство в условиях конкуренции . В конечном итоге это предполагает знание источников  формирования прибыли и нахождения методов по лучшему их использованию.

       В условиях рыночных отношений, как свидетельствует мировая практика, имеются три  основных источника  получения прибыли :

- первый источник образуется  за счер монопольного положения проедприятия по выпуску той или иной продукции  или уникальности продукта. Поддержание этого источника на относительно высоком уровне предполагает постоянное обновление продукта. Здесь следует учитывать такие противодействующие силы, как антимонопольная  политика государства и растущая конкуренция со стороны других предприятий;

- второй источник  связан непосредственно с производственной и предпринимательской деятельности . Практически
он  касается  всех предприятии.  Эффективность его использования зависит от знания конъюнктуры  рынка и умение постоянно адаптировать развитие производства под эту постоянно меняющуюся конъюнктуру. Здесь, по сути , все сводиться к проведению соответствующегося   маркетингу.   Величина прибыли в данном случае зависит: 

- во-первых, от правильности выбора производственной направленности предприятия по выпуску продукции (выбор продуктов пользующим стабильным и высоким спросом);

- во- вторых, от создания конкурентоспособных условий продажи своих товаров и оказания услуг (цена, строки поставок, обслуживания покупателей, после продажное обслуживание и т.д.);

-  в-третьих,  от объемов производства (чем больше объем продаж, тем больше масса прибыли);

- третий источник – проистекает из инновационной деятельности предприятия. Его использование предполагает постоянное обновление 

выпускаемой продукции, обеспечение её конкурентоспособности, рост объемов реализации и увеличение массы прибыли.

    Конечным  финансовым результатом  хозяйственной деятельности предприятия является балансовая прибыль.

Балансовая прибыль  - это сумма прибылей (убытков) предприятия.  как от реализации продукции, так  и  от доходов (убытков), не связанных с её производством и реализацией. Под реализацией продукции понимается не только продажа произведенных товаров, имеющих натурально – вещественную форму, но и выполнение работ, оказание услуг. Балансовая прибыль как конечный  финансовый результат выявляется на основании бухгалтерского учета всех хозяйственных операции, предприятия и оценки статей баланса. Использование термина «балансовая прибыль» связана с тем, что конечный финансовый результат работы предприятия отражается в её балансе, составляемым по итогам квартала, года. 

     Балансовая прибыль включает три укрупненных элементов:

- прибыль (убыток) от реализаций продукций , выполнение работ, оказание услуг;

- прибыль (убыток) от реализаций основных средств, их прочего выбытия, реализаций иного имущества предприятия;

- финансовые результаты от внереализационных операции.

    Прибыль от реализаций продукций (работ, услуг) характеризует чистый доход, созданный на предприятии остальные элементы балансовой прибыли отражают в основном перераспределение ранее созданных доходов.

    Рассмотрим  подробно все составные части  балансовой прибыли.  Прибыль (убыток) от реализаций продукций (работ, услуг) – это финансовый результат, полученный от основной деятельности предприятия, который может осуществляться в любых видах, зафиксированных в её уставе  и не запрещенных законом. Финансовый результат определяется раздельно по каждому виду  деятельности предприятия, относящемуся к реализации продукции, выполнения работ, оказанию услуг.                  Он равен  разнице  между выручкой от реализации продукции (работ и услуг), в действующих ценах  и затратами на её производство и реализацию.

        Выручка принимается в расчет без налога на добавленную стоимость и акцизов, которые, являясь косвенными налогами, поступают в бюджет. Из выручки также исключается сумма наценок (скидок),  поступающая торговым   и снабженческо-сбытовым предприятиям, участвующим в сбыте продукции. Предприятия, экспортирующие продукцию, исключают и экспортные тарифы, направляемые в доход государства. При этом денежные поступления, связанные с выбытием основных средств, материальных (оборотных) и нематериальных активов, продажная стоимость валютных ценностей, ценных бумаг не включаются в состав выручки.

   Состав затрат на производство и реализацию продукции (работ, услуг), включаемых в себестоимость, регулируется законодательно. Затраты, образующие себестоимость, группируются по следующим элементам: материальные затраты, затраты на оплату труда, отчисления на социальные нужды , амортизация основных фондов и прочие.

    По реализации продукции, имеющей натурально-вещественную форму, расчет прибыли ведется исходя из выручки и полной себестоимости продукции, определяемых  на объем реализуемой продукции. В натуральном выражении он включает остатки  готовой продукции на начало отчетного периода, не реализованные в предшествующем периоде , и выпуск товарной продукции отчетного периода за минусом той части продукции, которая не может быть реализована в конце отчетного периода. Под периодом понимается квартал или год. Состав остатков нереализованной продукции на начало, и конец периода  зависит от избранного предприятием метода учета выручки – по поступлению денег на расчетный счет (в кассу) предприятия или отгрузке продукции, расчетные документы по которой предъявлены покупателю. Прибыль от выполнения работ и оказания                                                                       услуг рассчитывается аналогично прибыли от реализации продукции.                                                   Формирование выручки тесно  связано с особенностями выполняемых работ и услуги применяемыми формами расчетов.

     Например, в строительных организациях выручка отражает стоимость законченных  объектов строительства или работ, выполненных по договорам подряда или субподряда. Она определяется по документам, являющимся основанием для расчета между  заказчиками и подрядчиками                                        (субподрядчиками). Для определения прибыли используется фактическая себестоимость сданных работ. В торговле, снабженческих и сбытовых предприятиях  выручка соответствует валовому доходу от продажи товаров (сумма наценок или скидок в процентах стоимости реализуемых товаров). Валовой  доход исчисляется как разница между продажной и покупной стоимостью реализованных товаров. Для определения прибыли из неё исключаются издержки обращения торговых, снабженческих и сбытовых организации. На предприятиях транспорта и связи выручка отражает денежные средства  за предоставляемые услуги по действующим тарифам.  В качестве себестоимости выступает показатель эксплуатационных расходов предприятий транспорта (связи) с учетом расходов по экспедиционным  и погрузочным, разгрузочным  работам.

     Прибыль (убыток) от реализации основных средств, их прочего  выбытия, реализации иного имущества предприятия – это финансовый результат, не связанный с основными 

видами деятельности предприятия . Он отражает прибыли (убытки) по прочей реализации, к которой относится продажа на сторону различных видов имущества , числящегося на балансе предприятия. 

        Предприятие самостоятельно распоряжается  свом имуществом. Оно вправе списывать, продавать, ликвидировать, передавать в уставные фонды других предприятий здания, сооружения, оборудования, транспортные средства и другие основные фонды, материальные ценности, полученные во время сноса   и разборке здании, сооружении, продавать отдельные объекты, товарно-материальные ценности и другие виды имущества. Финансовый результат имеет место только при продаже перечисленных видов имущества, а также при прочем выбытии недоамортизированных объектов в некоторых случаях! При реализации основных фондов финансовый результат определяется как разница между продажной ценой реализованных на сторону основных средств и их  остаточной стоимостью   с учетом понесенных расходов по реализации.

       Под иным, имуществом предприятия понимается: сырье, материалы, топливо, запчасти, нематериальные активы (патенты, лицензии, торговые марки, программные продукты для ЭВМ и т.д. ), валютные ценности (иностранные валюта, ценные бумаги в иностранной валюте, драгоценные металлы и природные, драгоценные камни, за исключением ювелирных и бытовых изделий и лома), ценные бумаги.  Разница между продажной ценой этих видов имущества предприятия и их балансовой стоимостью ( с учетом понесенных в связи с этим расходов) составляет финансовый результат, влияющий на сумму балансовой прибыли.

      Финансовые результаты от внереализационных  операций – это прибыль (убыток) по операциям различного характера, не относящимся основной деятельностью предприятия и не связанным реализацией продукций, основных средств, иного имущества предприятия, выполнением работ, оказанием услуг.      Финансовый результат определяется как доходы (убытки) за минусом расходов по внереализационным операциям.   

      Перечень вне реализационных прибылей (убытков) предприятия разнороден и довольно обширен. Значительный удельный вес могут составлять     доходы от долгосрочных и краткосрочных  финансовых вложений и доходов от сдачи имущества в аренду (они учитываются в составе вне реализационных прибылей, если сдача имущества в аренду не является основной деятельностью предприятия).

      Финансовые вложения означают такое размещение собственных средств предприятия в деятельность других предприятий, которое дает возможность получить доходы. Под долгосрочными финансовыми вложениями понимаются затраты предприятия по вкладу средств в уставной каптал других предприятии (товариществ, акционерных обществ, совместных, дочерних предприятии) , приобретению акции и других ценных бумаг, предоставление средств взаймы на срок более года. К формам краткосрочных вложений относятся приобретения краткосрочных казначейских обязательств, облигаций и других ценных бумаг, предоставление средств взаймы на срок менее года. Денежные или другие имущественные средства участников договора о совместной деятельности образования для этой цели юридического лица также считаются финансовыми вложениями – долгосрочными или краткосрочными в зависимости  от срока действия договора, поэтому доходы от него также включаются в состав вне реализационных доходов.

       Доходы от долевого участия в уставном капитале другого предприятия  представляют часть его прибыли, которая поступает учредителю в заранее оговоренном размере или виде дивидендов по акциям , пакетом которым владеет учредитель. Доходами от ценных бумаг являются проценты по облигациям , краткосрочным казначейским обязательствам , дивиденды по акциям. Предприятие имеет право на получение дохода по ценным бумагам акционерных обществ, если они приобретены не позднее чем за 30 дней до официально объявленной даты их вышины. По государственным ценным бумагам право и порядок получения доходов определяются их выпуска и размещения. По средствам предоставляемые взаймы , предприятие получает доходы по условиям договора между кредитором и ссудозаемщиком.

    Доходы от сдачи имущества в аренду формируются из получаемой арендной платы, который арендатор платит арендодателю.

     В состав вне реализационных прибылей (убытков) также входит сальдо полученных и уплаченных штрафов, пени, неустоек, других видов санкций (кроме санкций оплачиваемых в бюджет и ряд внебюджетных фондов в соответствии законодательством); другие доходы и расходы (убытки, потери).

            К таким доходам относятся;

- прибыль прошлых лет, выявленная в отчетном году (например, суммя поступившие от поставщиков по перерасчетам за услуги и материльные ценности, полученные и 

израсходованные  в прошлом году; суммы полученные от покупателей, заказчиков по перерасчетам за реализованную в прошлом году продукцию и др. )

- доходы от дооценки товаров;

- поступления сумм в счет погашения дебиторской задолженности, списанной в прошлые годы в убыток;

- положительные курсовые разницы по валютным счетам и операциям иностранной валюте;

- проценты, полученные по денежным средствам, числящимся на счетах предприятия.

            К расходам и потерям относятся:

- убытки по операциям прошлых лет, выявленные в отчетном году , от уценки товаров, списания безнадежной дебиторской задолженности ;

- недостачи материальных ценностей, выявленные при инвентаризации;

- затраты по аннулированным производственным заказам и на производство, не давшее продукции, исключая потери , возмещаемые заказчиками (при этом вычитается стоимость использованных материальных ценностей);

- отрицательные курсовые разницы по валютным счетам и операциям в иностранной валюте;

- некомпенсируемые потери от стихийных бедствий с учетом затрат по предотвращению или ликвидации последствии стихийных бедствии (при этом исключается стоимость полученного металлолома, топлива, других материалов );

- некомпенсируемые убытки в результате пожаров, аварии. Других чрезвычайных событии, вызванных экстремальными ситуациями;

- затраты на содержание законсервированных производственных мощностей и объектов, за исключением затрат , возмещаемых из других источников;

- судебные издержки и арбитражные сборы:

             При рассмотрении прибыли как конечного финансового результата хозяйственной деятельности следует отметить, что не вся получаемая прибыль остается предприятию, так как подвергается обложению налогом. Для исчисления облагаемой налогом прибыли валовая прибыль увеличивается на сумму превышения расходов по оплате труда работников предприятия, занятых в основной деятельности, в составе себестоимости продукции (работ, услуг)  по сравнению с их нормативной величиной. Указанное увеличение(уменьшение)  валовой (балансовой) прибыли при исчислении облагаемой прибыли не производится : по совместным предприятиям, созданным на территории 
Казахстана с участием казахстанских  юридических лиц и иностранных юридических лиц и граждан, если доля иностранного участия в уставном фонде превышает 30%, по международным неправительственным организациям (объединениям), а также международным объединениям, осуществляющим хозяйственную деятельность. 

Облагаемая прибыль уменьшается на сумму рентных платежей (вносимых в установленном порядке из прибыли); сумму дивидендов, полученных по акциям, облигациям и иным ценным бумагам, принадлежащим  предприятию; сумму дохода полученного от долевого участия в совместных предприятиях; сумма затрат осуществляемых за счет прибыли на оказание помощи сельскохозяйственным предприятиям в строительстве объектов на селе и приобретение оборудования для них, но не более 1% облагаемой прибыли. Это очень важно для нефтеперерабатывающих предприятии АПТ, так как позволяет им вкладывать средства в развитие своей сырьевой инфраструктуры. 

    С целью стимулирования НТП облагаемая прибыль уменьшается на :

-  сумму в размере 30% затрат предприятии (кроме капитальных вложений) на проведение научно-исследовательских и опытно-конструкторских работ, подготовку и освоение новых прогрессивных технологий  и видов продукции  (включая продукцию машиностроения, поставляемую на экспорт на свободно конвертируемую валюту ), осуществляемых за счет прибыли , остающаяся в распоряжении предприятии;

- сумму прибыли используемую на погашение кредита, предоставленного на финансирование централизованных государственных, капитальных вложений (на срок предусмотренный кредитом соглашение), не покрываемых за счет прибыли, направляемой на накопление;  

- сумму в размере 30%  затрат, связанных с проведением природоохранных мероприятии, осуществляемых  за счет прибыли, остающейся  в распоряжении предприятии;

- сумму затрат, осуществляемых за счет прибыли, остающейся в распоряжении предприятии в соответствии с нормативными затратами по содержанию находящихся на их балансе объектов, здравоохранения, домов престарелых и инвалидов, детских, дошкольных учреждении, пионерских лагерей, объектов культуры и спорта, учреждении народного образования, а также объектов жилищного фонда. 

     Оставшаяся часть представляет собой остаточную прибыль (или чистую прибыль),  который полностью поступает в распоряжении предприятия . Она направляется на оплату труда и материального поощрения, на прирост оборотных средств, капитальных вложении, социальное развитие путем образования  соответствующих фондов: развитие науки  и техники,

социального развития, материального поощрения. 

      Таким образом, в условиях перехода к рынку    и в его дальнейшем становлении  прибыль является основным побудительным мотивом организации производственной и хозяйственно-коммерческой деятельности предприятия. 

    Объектом распределения является балансовая прибыль предприятия. Под её распределение понимается направление прибыли  в бюджет и по статьям использовании на предприятии. Законодательно распределение прибыли регулируется в той же части , которая поступает в бюджеты  разных уровней в Виле налогов и других обязательных платежей.  Определение направлении расходования прибыли, остающейся в распоряжении предприятия  структуры статей, её использование находится в компетенции предприятия 

Принципы распределения прибыли можно сформулировать следующим образом:

- прибыль,  получаемая предприятием в результате производственно-хозяйственной и финансовой деятельности, распределяется между государством и предприятием как хозяйствующим субъектам;

- прибыль для государства поступает в соответствующие бюджета в виде  налогов и сборов, ставки которых не могут быть произвольно изменены. Состав и ставки налогов  порядок и исчисления и взносов в бюджет устанавливаются законодательно; 

- величина прибыли предприятия, оставшейся  в его распоряжении и после уплаты налогов не должна снижать его заинтересованности в росте объема производства и улучшении результатов производственно-хозяйственной  и финансовой деятельности;

- прибыль остающаяся в распоряжении  предприятия, в первую очередь направляется на накопление, обеспечивающее его дальнейшее развитие  и только в остальной части  - на потребление.

         На предприятии распределению подлежит чистая прибыль, т.е. прибыль, оставшаяся в распоряжении предприятия после уплаты налогов и других обязательных платежей. Из неё взыскиваются санкции, уплачиваемые в бюджет и некоторые внебюджетные фонды.

      Распределение чистой прибыли отражает процесс формирования фондов и резервов предприятия для финансирования потребностей производства и развития  социальной сферы 

      В современных условиях хозяйствования государство не устанавливает каких-либо нормативов распределения прибыли, но через порядок предоставления  налоговых льгот,  стимулирует направление прибыли на капитальные вложения производственного и непроизводственного характера, на благоприятные цели, финансирования природоохранных мероприятии, расходов по содержанию объектов и учреждении социальной сферы и др. Законодательно ограничивается размер резервного фонда предприятии, регулируется порядок формирования резерва по сомнительным долгам.

      Распределение чистой прибыли – одно из направлении внутрифирменного планирования, значение которого в условиях рыночной экономики возрастает. Порядок распределения  и  использования  прибыли на предприятия фиксируется в уставе предприятия и определяется положением , которое разрабатывается соответствующими подразделениями экономических служб и утверждается руководящим органом предприятия . В соответствии с уставом предприятия могут составлять сметы расходов, финансируемых из прибыли, либо образовывать фонды специального назначения: фонды накопления (фонд развития производства или фонд производственного и научно-технического развития, фонд социального развития) и фонды потребления (фонд материального поощрения).

      Сметы расходов, финансируемых из прибыли,  включают расходы на развитие производства, социальные нужды трудового коллектива, на материальное поощрение работников и благотворительные цели.

      К расходам связанные с развитием производства , относятся расходы на научно-исследовательские, проектные, конструкторские и технологические работы , финансирование разработки  и освоение новых видов продукции и технологических процессов, затраты  по совершенствованию  технологии и организации производства, модернизации оборудования, затраты, связанные с техническим перевооружением и реконструкцией  действующего производства , расширением предприятии. В эту же группу расходов включаются расходы по погашению долгосрочных  ссуд банков и процентов по ним. Здесь же планируются затраты на проведение природоохранных мероприятии и др. Взносы предприятии из прибыли в качестве вкладов учредителей в создание уставного  капитала  других предприятии, средства перечисляемые союзам, ассоциациям, концернам, в состав которых входит   предприятие также считаются  использованием прибыли на развитие.

     Распределение прибыли на социальные нужды включает расходы  по эксплуатации социально-бытовых объектов, находящихся на балансе предприятия, финансирования строительства объектов непроизводственного назначения, организации и развития подсобного сельского хозяйства, проведения оздоровительных, культурно-массовых мероприятии  и  т.п.

      К затратам на материальные поощрения относятся: сметы расходов, финансируемых из прибыли, единовременные поощрения  за выполнение особо важных производственных заданий, выплата премий на создание, освоение и внедрение новой техники, расходы на оказание материальной помощи    рабочим и служащим, единовременные пособии ветеранам труда, уходящим на пенсию, надбавки к пенсиям, компенсации работникам удорожания стоимости питания в столовых буфетах предприятия в связи с повышением цен и др.

     Вся прибыль, остающаяся в распоряжении предприятия, подразделяется на две части . Первая увеличивает имущество предприятия и участвует     в процессе накопления. Вторая характеризует долю прибыли, используемой на потребление. 

                            Схема распределения прибыли.
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	Фонд валютных отчислении


	
	Нераспределенная прибыль


При этом не обязательно всю прибыль, направляемую на накопление, использовать полностью. Остаток прибыли, не использованной на увеличение имущества, имеет важное резервное значение и может быть в последующие годы направлен для покрытия возможных убытков, финансирования различных затрат.

Неопределенная прибыль в широком смысле как прибыль, использованная на накопление, и не распределенная прибыль прошлых лет, свидетельствует о финансовой устойчивости предприятия, о наличии источника  для последующего развития.

     Распределение и использование прибыли товариществ и акционерных обществ имеют свои особенности, обусловленные организационно-правовой формой этих предприятии.

3. Экономическое содержание прибыли.       Поскольку в условиях рыночной экономики основной и конечной целью хозяйственной деятельностью предприятия является получение прибыли, а не убытка, необходимо сосредоточить все свое внимание на этом показателе.

Образование прибыли включает анализ дохода от реализации продукции (работ, услуг), доход от прочей реализации , доход от вне реализационных операций, анализ балансовой прибыли, чистого дохода.

Прибыль от реализации продукции.

       Поскольку прибыль от реализации продукции занимает наибольший удельный вес в структуре совокупного годового дохода, то анализ факторов, её определяющих  имеет значение для выявление резервов роста всего совокупного годового дохода. Поэтому этот компонент совокупного годового дохода должен быть объектом более детального анализа.

    Но прежде чем начать проведение факторного анализа дохода от реализации продукции, следует осуществить проверку обоснованности её плана. При оценке обоснованности плана  проверяются расчеты по доходу от реализации продукции, а также выясняются, были ли учтены:

1.   Резервы снижения себестоимости товарной продукции. 

2.   Возможности сокращения остатков нереализованной продукции по

      сравнению с предшествующим периодом  в результате ускорения    

      оформления документов на отгруженную продукцию, ликвидации

      нерациональных перевозок, совершенствования   форм расчетов между 

      поставщиками и покупателями.

3.   Изменения в структуре выпускаемой продукции.

4.   Задания по росту объема производства и реализации продукции.

5.   Увеличение производственных мощностей  за счет технического 

      перевооружения   и реконструкции развития специализации.

6.   Заключение договора с потребителями.

Прибыль от вне реализационных операций.        Совокупный годовой доход включает внереализационные результаты, то есть доходы или расходы, которые не связаны непосредственно   с производством  и реализацией продукции.

В состав вне реализационных доходов включают:

1. Проценты, полученные по суммам, числящимся на счетах предприятия;

2. Дивиденды;

3. От прироста стоимости основных фондов;

4. Положительные  курсовые разницы  по валютным счетам; 

5. Штрафы, пени и другие экономические санкции полученные;

6. Прочие доходы;

В состав вне реализационных расходов входит:

1. Отрицательные курсовые разницы;

2. Убытки от стихийных бедствий;

3. Потери от списании долгов и дебиторской задолженности;

4. Штрафы, пени и другие экономические санкции уплаченные;

5. Прочие расходы и потери.

     Анализ вне реализационных результатов следует производить по каждому их виду. При этом необходимо установить правильно ли они отнесены за счет предприятия.

     При проведении анализа результатов от вне реализационных  операций необходимо обращать внимание на увеличение убытков от списании долгов за истечением сроков исковой давности, одной из причин образования которых  является плохая постановка претензионного дела.

      При анализе результатов от вне реализационных операции следует помнить, что увеличение полученных штрафов. 

Валовая прибыль      Для цели налогообложения используется валовая прибыль. Этот показатель является расчетным, Валовая прибыль отличается от балансовой прибыли на сумму убытков (сумма сомнительных долгов то есть дебиторскую задолженность предприятия, которая не погашена в срок и не обеспечена соответствующими гарантиями).
  В целях получения налогооблагаемой прибыли необходимо валовую прибыль уменьшить на сумму:

    - рентных платежей (вносимых в бюджет в установленном порядке из прибыли);

    -  доходов (дивидендов,  процентов), полученных по акциям, облигациям и иным ценным бумагам, принадлежащим предприятию;

   - доходов от долевого участия  в деятельности других предприятии, кроме доходов, полученных за пределами республики;

   - доходов (включая доходов от аренды и иных видов не пользования)  иных игорных домов и другого игорного бизнеса, видеосалонов, определяемых в сумме разницы между выручкой и расходами от этих услуг.

    При исчислении облагаемой налогом прибыли предприятия валовая прибыль уменьшается на сумму в отчислении резервный и другие аналогичные по назначению фонды, создаваемые соответствии с законодательством  РК предприятиями, для которых предусмотрено создание таких фондов, но не более установленных законодательством  РК  минимальных размеров этих фондов.

     Валовая прибыль уменьшается на сумму льгот, предусмотренных законодательством: 

- льгот по прибыли, направляемой на капитальное вложение предоставляется предприятием, осуществляющим затраты за счет прибыли по финансированию капитальных вложении производственного назначения и жилищного строительства, а также при направлении прибыли на погашение кредитов в банка,   полученных и использованных  на эти цели, включая проценты по кредитам. Это льгота предоставляется а также предприятиям, осуществляющим развитие собственной производственной базы и финансирование капитальных вложении производственного назначения  и жилищного строительства в порядке долевого участия, включая погашение кредитов в банков, полученных и не пользованных  на эти цели, при условии полного не пользовании ими сумм начисленного износа на последнюю отчетную дату; 

- льгота в пределах нормативов затрат предоставляется по расходам на содержание объектов и учреждении здравоохранения  народного образования культуры и спорта, домов престарелых и инвалидов, детских дошкольных учреждении;

- взносы в Фонд поддержки предпринимательства и развития конкуренции;

- отчисления на благотворительные цели в экологические и оздоровительные фонды, общественным организациям инвалидов.

  Все перечисленные льготы не могут уменьшить  на сумму налогов начисленного двычета льгот, более чем на 50%.

Чистая прибыль.      После уплаты из валовой прибыли налогов и других обязательных платежей образуется чистый доход. При экономических расчетах доход после налогообложения принято считать чистой прибылью. Но в сложившейся практике, когда часть затрат предприятия, созданная с хозяйственной деятельностью относится не в себестоимость продукции (издержки обращения), а на доход после налогообложения, когда не все потери и расходы могут быть списаны на уменьшение балансовой прибыли, не весь доход может отнесен к чистой прибыли. 

     Чистой прибылей предприятие с учетом сложившейся практики можно считать ту часть доходов, которая направляется на капитальные вложения и прирост основного и оборотного капитала, на покрытие убытков прошлых лет и выплаты дивидендов и доходов собственников.

     Первая часть поступающей в распоряжение предприятии чистого дохода в связи с особенностями отрасли используется для уплаты процентов за долгосрочные кредиты и займы, а также за краткосрочные кредиты.

    Вторая часть чистой прибыли, остающаяся в распоряжении предприятия  

На образование фондов специального назначения.

	Чистая прибыль


                   
	Резервный фонд
	
	Фонд потребления
	
	Фонд
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	Фонд дивидендов
	
	Нераспред.

прибыль


4.    Рентабельность и методы ее расчета.    Если     предприятие получает прибыль, оно считается рентабельным.    Но как не допустить «сползания» предприятия  к получению прибыли любой ценой?   Как разумно ограничить их в этом стремление? Ведь сегодня предприятие может увеличить прибыль не только   за счет лучшей продукцией и снижении её себестоимости, но и за счет рентабельной продукции, произвольного увеличения цен на изделия без соответствующего повышения качества и т.п. 

Показатели рентабельности, применяемые в экономических расчетах, характеризует относительную прибыльность, Различают показатели рентабельности продукции и рентабельности предприятия.

     Рентабельность продукции применяют в 3-х вариантах: рентабельность реализованной продукции, товарной продукции и отдельного изделия.

       Рентабельность реализованной продукции – это отношение прибыли от реализации продукции к её полной себестоимости.  Рентабельность изделия – это отношение прибыли на единицу изделия к себестоимости этого изделия. Прибыль по изделию равна разности между её оптовой ценой и себестоимостью.

      Показатели рентабельности и доходности имеют общую экономическую характеристику, они отражают конечную эффектность работы предприятия и выпускаемой им продукции. Главным из показателей уровня   рентабельности является отношение общей суммы прибыли к производственным фондам

     Существует много факторов, определяющих величину прибыли и уровень рентабельности. Эти факторы можно подразделить на внутренние и внешние.

Внешние – это факторы, не зависящие от усилия данного  коллектива, например изменение цен на материалы, продукцию, тарифов перевозки, норм амортизации и т.д. Такие мероприятия  проводятся в общем, масштабе  и сильно воздействуют на обобщающие показатели производственно-хозяйственной деятельности предприятия.

       Структурные сдвиги в ассортименте продукции существенно влияют на величину реализованной продукции, себестоимость и рентабельность продукции. Задача экономического анализа  - выявить влияние внешних факторов, определить сумму прибыли, полученную в результате действия  основных внутренних факторов, отражающих трудовые вложения работников и эффективность использования производственных ресурсов.

     Показатели рентабельности (доходности) являются общеэкономическими. Они отражают конечный финансовый результат и отражаются в бухгалтерском балансе и отчетности о прибылях и убытках, о реализации, о доходе и рентабельности. 

      Рентабельность можно рассматривать как результат  воздействия технико-экономического анализа, основная цель которого выявить количественную зависимость конечных финансовых результатов  производственно-хозяйственной деятельности от основных технико-экономических факторов.

     Рентабельность является результатом производственного процесса, она формируется под влиянием факторов, связанных с повышением эффективности оборотных средств, снижением себестоимости и повышением рентабельности продукции и отдельных изделий.

      Общую рентабельность предприятия необходимо рассматривать как функцию ряда количественных показателей – факторов: структуры и фондоотдачи основных производственных фондов, оборачиваемости нормируемых оборотных средств, рентабельности реализованной продукции. 

1. Рентабельность производства показывает на сколько результативно используется имущество предприятия; она определяется как процентное отношение годовой (балансовой) прибыли к среднегодовой стоимости основных фондов и сумме оборотных средств:

                       Ро = (Пб / ( Фо + Фоб ) ) * 100 % ,

где,  Ро  -  рентабельность производства, %; Пб – балансовая прибыль, тыс. тг

Фо- среднегодовая стоимость основных фондов, тыс. тг. ; Фоб- величина оборотных средств, тыс. тг.; 

2.  Рентабельность имущества предприятия определяется отношением чистой прибыли к стоимости  имущества предприятия:

                        Рим  = (Пч/Ип)* 100%;

3. Рентабельность собственных оборотных средств определяется отношением чистой прибыли к сумме собственных оборотных средств.

                        Р ос собс. = (Пч/ОС собс) * 100%

4.   Рентабельность продукции показывает результативность текущих затрат; она определяется отношением прибыли от реализации товарной продукции к себестоимости продукции:

                       Рп = (Пп/ Сп) * 100%

где. Рп- рентабельность реализуемой продукции , % ; Пп – прибыль от реализуемой продукции, тыс. тг.; Сп- себестоимость реализуемой продукции.

Рентабельность продукции можно определять как в целом по всей продукции, так и по отдельным её видам.

Лекция № 12.Финансы  промышленного предприятия

План:

1. Финансовые ресурсы предприятия.

2. Использование финансовых ресурсов.

3. Показатели, характеризующие  финансовое  состояние предприятия

4. Роль кредитных отношений в деятельности предприятий.
1. Финансовые ресурсы предприятия. Финансы предприятии - это поступление доходов и денежных средств, имеющегося в распоряжении предприятии. Они предназначены для выплаты финансовых обязательств перед бюджетом, банками, страх компании и др. организациями. Финансовые ресурсы предприятия также служат для финансирования затрат по расширению воспроизводства для экономического стимулирования работников предприятия. 

Источниками образования финансовых ресурсов являются собственные   средства предприятия  и привлеченные им из разных источников ( рис 1).

Первоначально формирование финансовых ресурсов  происходит в момент его учреждения  предприятия, когда образуется уставной фонд. Его величина показывает размер тех основных и оборотных денежных средств. Которые инвестированы в процесс производства. 

В дальнейшем финансовые ресурсы  формируются главным образом за счет прибыли и амортизационных отчислений. Наряду с ними источниками  финансовых ресурсов выступают:

- выручка о реализации выбывшего имущества, различные целевые поступления, оплата содержания детей в дошкольных учреждениях, мобилизация внутренних ресурсов в строительстве и др.;

- значительные финансовые ресурсы. Особенно по вновь создаваемым и реконструируемым предприятия. Могут быть мобилизованы на финасовом рынке. При этом используется продажа  акций, облигаций и других видов ценных бумаг, выпускаемых данным предприятием, а также заемные средства в виде различных кредитов;

- кроме того, предприятия могут получать финансовые ресурсы в порядке возмещения  от страховых компаний, от ассоциаций, концернов и отраслевых структур, в которые они входят.
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Рис. № 1. Источники образования финансовых ресурсов

Формируемые из разных источников финансовые ресурсы дают возможность предприятию своевременно инвестировать средства в новое производство, обеспечивать пр необходимости расширение и техническое перевооружение действующего предприятия, финансировать научные исследования , разработки и их внедрения и т.д.

2. Использование финансовых ресурсов. Финансовые ресурсы предприятия используются по различным направлениям, основные из них является:

а) платежи организациями, финансово-банковской системе в связи с выполнением хозяйственных обязательств (выплат налогов в бюджет, уплата % -тов за кредит, страховые взносы);


б) инвестирование финансовых ресурсов в капитал затраты (расширение


производства);
         в) инвестирование финансовых  ресурсов в ценные бумаги;


г) использование финансовых ресурсов на образование денежных фондов социального и поощрительного  характера;


д) инвестирование финансовых ресурсов на благотворительные цели и  спонсорство.

3. Показатели, характеризующие финансовое  состояние предприятия  Финансовое  состояние предприятия характеризуется различными категориями и показателями:

а) финансовая устойчивость предприятия 

б) платежеспособность предприятия

в) рентабельность предприятия

Финансовая устойчивость характеризуется следующими показателями:

а) Коэффициент собственности

Ксобст = ОС собст/ ВЕСЬ КАПИТАЛ ПРЕДПРИЯТИЯ

Весь капитал предприятия = Собственный капитал+ Заемный капитал.

Характеризует наличие собственных оборотных средств предприятия, необходимых для финансовой устойчивости, если значение коэффициента составляет не ниже 0,7 предприятие считается финансово  устойчивым;

б) Коэффициент финансирования определяется как:

Кфин= ОСзм/ ОСсобст, где ОСзм  - заемные средства

                                                     ОСсобст -  собственные средства

в)  Кв.з.= Заемный капитал / Собственный капитал  * 100%, данный коэффициент показывает зависимость предприятия от внешних займов. Чем больше этот показатель, тем больше долгосрочных обязательств имеет  предприятие, тем опаснее и неустойчивее его положение  на рынке.
Значение коэффициента показывает, какая часть деятельности предприятия финансируется за счет заемных средств.

Если предприятие работает стабильно, выпускает и реализует свою продукцию в течение длительного времени, получает чистую прибыль, достаточную для производства и социального развития  предприятие считается финансово устойчивым.


Платежеспособность - возможность предприятия расплачиваться по своим обязательствам


Платежеспособность характеризуется следующими показателями:

Коэффициент абсолютной ликвидности

К ликв = Сумма обяз

                 ОС собств

Предприятие считается платежеспособным, если значение этих коэффициентов составляет не ниже следующих значений Кликв - 0,2-0,25, К покр – 2 -​2,5.

Финансовое положение предприятия зависит от оборачиваемости собственных оборотных средств. Для характеристики эффективности оборотных средств рассчитывают коэффициент оборачиваемости и продолжительность оборота

 Ко = ОР

 Таким образом, основными источниками формирования информации  о финансовом положении являются: бухгалтерский  баланс, отчет о финансовых результатах, отчет о движении основных средств, приложение к бухгалтерскому  балансу.
4.  Роль кредитных отношений. Кредитные отношения – определяют отношения предприятий с банками, суживающими определенные суммы.

Кредит – это денежные средства, связанные с образованием и использованием ссудного фонда, возникающего в процессе кругооборота средств объединений, предприятий и организаций, распределения и перераспределения денежных ресурсов на основе возвратности и контроля  за хозяйственной деятельностью объединений, и предприятий.

Кредиты бывают  краткосрочные и  долгосрочные, в зависимости от срока пользования.

Основные принципы кредитования:

 - Обеспеченность – это наличие товара, на который просят кредит. 

- Срочность – это срок, на какой выдается кредит. 

- Целевое использование – если кредит взят на покупку  конкретного оборудования,  его нельзя расходовать на зарплату. 

- Возвратность – обязательное возвращение суммы кредита в намеченные сроки. 


Процент – это плата за пользование кредитом..  Проценты бывают фиксированные и плавающие. Фиксированные процентные ставки остаются неизменными в течение всего срока пользования кредитом. Плавающие процентные ставки могут изменяться банком в  течение всего срока действия кредитного договора в зависимости от состояния денежного рынка, складывающегося спроса и предложения на кредитные ресурсы. Условия изменения ставок определяются договором сторон.

Процентные ставки также бывают простые и сложные. Простые проценты -  это проценты, начисленные на сумму ссудной задолженности. Для начисления простых процентов используется следующая формула:

                                                              I= i*P*n/360*100%, где

i- годовая ставка процентов;

P – остаток задолженности;

n – количество дней в периоде, за который начисляются проценты;

Сложные проценты- это проценты, начисленные на сумму ссудной задолженности, но и на сумму доходов от начисленных процентов.

i -годовая ставка процентов;

P- первоначальная сумма ссуды (вклада);

n- продолжительность ссуды в месяцах;

I – сумма начисленных процентов за весь срок ссуды.

Лекция №13. Налогообложение предприятий

1. Налоговая система РК.

2. Организация взимания налогов.

3. Виды налогов.

1.  Налоговая система. Совокупность видов налогов, взимаемых в государстве, форм и методов их построения, органов налоговой службы образует налоговую систему государства.


Налоговые системы могут представлять довольно сложные модели, поскольку существует множество налогов, их плетельщиков, способов взимания налогов, налоговых льгот. Налоги можно классифицировать по разным принципам:

- от объекта обложения и взаимоотношений плательщика и государства;

- по использованию;

- от органа, взимающего налог;

- по экономическому признаку.

По первому признаку налоги подразделяются на прямые и косвенные.   

К прямым относятся налоги, которые устанавливаются непосредственно на доход или имущество (налог на прибыль, на имущество, землю, подоходный).

Прямые налоги, в свою очередь, подразделяются на реальные и личные.  Реальными облагается имущество по внешним признакам, то есть при налогообложении принимается во внимание объект налога, а не эффективность его использования; к реальным прямым налогам относятся: земельный, имущественный, промысловый, на денежный капитал.

В личных налогах учитывается не только доход, но и финансовое положение плательщика, например семейное положение; к ним относятся: подоходный налог, налог с наследств и дарений, подушный и др.

Косвенные налоги взимаются посредственно – через цены товаров, услуг (налог на добавленную стоимость, акцизы, таможенные пошлины). Налоговые суммы после реализации товаров и услуг передаются владельцем государству.

По признаку использования налоги подразделяются на общие и специальные. Общие налоги поступают государству и при использовании обезличиваются. Специальные налоги имеют строго определенное назначение (например налог на транспортные средства, налог на приобретение транспортных средств, ранее используемые для формирования дорожного фонда).

Налоговая система Республики Казахстан включает виды налогов, сборов и пошлин, правовые нормы, регулирующие налоговые отношения и органы налоговой службы (Министерство государственных доходов Республики Казахстан и его местные органы).
Перечень налогов, сборов и платежей налогового характера В Казахстане включает:

1. Налоги:

1) корпоративный подоходный доход;

2) индивидуальный подоходный доход;

3) налог на добавленную стоимость;

4) акцизы;

5) специальные платежи и налоги недропользователей (подписной бонус, бонус коммерческого обнаружения, роялти, налог на сверхприбыль);

6) социальный налог;

7) земельный налог;

8) налог на транспортные средства;

9) налог на имущества.

Для отдельных групп плательщиков предусмотрены специальные налоговые режимы, предусматривающие применение упрощенного порядка исчисления и уплаты отдельных налогов и представления отчетности по ним. Сюда относятся; субъекты малого бизнеса, крестьянские (фермерские) хозяйства, юридические лица – производители сельхозпродукции, отдельные виды предпринимательской деятельности. 

Уплата налогов при этих режимах производится на основе:

1) оплаты патента;

2) разового талона;

3) единого земельного налога; 

4) упрощенной декларации;

5) фиксированного суммарного налога (для игорного бизнеса)

Эти режимы представляют собой разновидность (комбинацию) подоходных, поимущественных, социального, косвенных налогов.

2.Сборы:

1) сбор за государственную регистрацию юридических лиц; 

2) сбор за государственную регистрацию индивидуальных предпринимателей;

3) сбор за государственную регистрацию прав на недвижимое имущество и сделок с ним;

4) сбор за государственную регистрацию радиоэлектронных средств и высокочастотных устройств;

5) сбор за государственную регистрацию механических транспортных средств и прицепов;

6) сбор за государственную регистрацию морских, речных и маломерных судов;

7) сбор за государственную регистрацию гражданских воздушных судов;

8) сбор за проезд автотранспортных средств по территории Республики Казахстан;

9) сбор за аукционов;

10) гербовый сбор;

11) лицензионный сбор за право занятия отдельными видами деятельности;

3. Платы:

1) за пользование земельными участками;

2) за пользование водными ресурсами поверхностных источников;

3) за загрязнение окружающей среды; 

4) за пользование животным миром;

5) за лесные пользования;

6) за использование особо охраняемых природных территорий;

7) за использование радиочастотного спектра;

8) за использование судоходными водными путями;

9) за размещение наружной (визуальной) рекламы.

4. Государственная пошлина:

5. Таможенные платежи:

1) таможенная пошлина; 

2) таможенные сборы.

Налоговая система включает в свой состав государственную налоговую службу, которая представлена в Казахстане Министерством государственных доходов, налоговыми комитетами в областях, районах, городах и районах в городах. Налоговая служба осуществляет контроль за исполнением законов республики о налогах и других обязательных платежей в бюджет с учетом затрат цен и тарифов.

Необходимое отличать понятия «налог» и «налогообложение»: в первом - это экономическая и финансовая категория, во втором – процесс взимания налоговых платежей с использованием экономико-правового  механизма.    

                  2. Организация взимания налогов.Организация налогообложения сводится к построению и функционированию налогового механизма, включающего формы налоговых отношений, то есть конкретные наименования видов налогов, а также порядок и методы их применения, способы действия, В налоговом механизме применяется специальный инструментарий (см. схему 12.1) из взаимосвязанных элементов. 
К элементам налогообложения относятся: субъект, носитель, источник налога, единица обложения, налоговая ставка, квота, налоговый оклад, налоговые льготы,  сроки и порядок уплаты, права и обязанности налогоплательщиков и налоговых органов, контроль за уплатой налогов,  санкции за нарушение налогового законодательства.

Субъект налога (налогоплательщик) – это физическое или юридическое лицо, на которые законом возложена обязанность уплачивать налог.

Носители налогов – физические лица, конечные налогоплательщики, на которых подает фактическое налоговое бремя, то есть граждане государства.

Объект налога – доход, имущество, вид деятельности, оказание услуг, денежные операции, предметы (товарно-материальные ценности), которые являются основной налогообложения (с которых исчисляется налог). Объектом обложения является также передача имущества, пользование природными ресурсами, добавленная стоимость продукции, работ и услуг, хозяйственных оборот и т.д.

Номенклатура налогов (их виды и перечень) берет свое начало от объектов обложения. Источником налога является доход, из которого уплачивается налог; по некоторым налогам (например налог на прибыль) объект и источники совпадают; в некоторых случаях источником налога может быть часть имущества, которую продает плательщик, чтобы выплатить налог.

В налоговом законодательстве Казахстана разделены понятия объект налогообложения и объект, связанный с налогообложением. При этом выделено понятие «налоговая база», которая представляет собой стоимостную, физическую или иную характеристику объекта налогообложения и объекта, связанного с налогообложением.

Единица обложения – единица измерения объекта налога, установленная для счета (1 тенге, 1 гектар, 1 метр, единица измерения товара и др.)

Налоговая ставка – это величина налоговых начислений на единицу   измерения   налоговой   базы;  она   характеризует   норму налогового обложения, выраженная в процентах к доходу налогоплательщика, называется налоговой квотой.

По методу построения ставки налогов бывают твердые и процентные.

Твердые ставки устанавливаются в абсолютной сумме к единице обложения, независимо от размеров доходов (применяются при обложении реальными налогами – земельным, имущественным).

Процентные вставки бывают трех видов: пропорциональные, прогрессивные,  и регрессивные.

Пропорциональные ставки устанавливаются в виде единого процента независимого от размера объекта налога; прогрессивные – в виде шкалы, по которой процент изъятия растет по мере роста дохода или имущества.

Имеется два вида прогрессии – простая и сложная; при простой прогрессии  ставка налога возрастает по мере увеличения дохода или стоимости имущества; при сложной -  доход  делится на части, для каждой из которой устанавливается повышающаяся налоговая ставка. Причем при сложной  ступенчатой шкале ставки устанавливаются для каждой последующей суммы степени доходов (например, с дохода  до 1000 денежных единиц ставка установлена в 10%, с 1001 до 2000- 15% и т.д.); в этом случае налог увеличивается в большей степени, чем доход, что приводит к неравномерности в обложении. При сложной скользящей шкале ставок достигается более плавное возрастание налога по мере увеличения дохода; в каждой части дохода устанавливается ставка в проценте и абсолютной сумме.

Графическая характеристика пропорционального и прогрессивного налогов приведена на схеме 1:

Прямая ОА, приведенная под углом 450  к горизонтальной оси характеризует равенство общего дохода ОД (дохода до уплаты налога) и располагаемого дохода (дохода после уплаты налога) РД. Прямая ОВ характеризует зависимость располагаемого дохода от общего дохода при пропорциональном налоге. Кривая ОС показывает эту зависимость при прогрессивном налоге.

Недостатком прогрессивного налога является то, что он оказывает отрицательное воздействие на экономическую и трудовую деятельность:  чем выше    прогрессия     обложения,    тем              РД                                                         А
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     О                                                         ОД

слабее дифференциация в располагаемых доходах субъектов обложения, но тем ниже эффективность экономики.

Регрессивные ставки понижаются по мере увеличения объекта обложения или наоборот, увеличиваются при уменьшении объекта (например при уменьшении фонда заработной платы:  чем меньше этот фонд, тем больше налог, или чем больше фонд, тем меньше налог, тем самым поддерживается приемлемый, уровень средней заработной платы). Регрессивная ставка применяется, например США при доходе, превышающем пороговый уровень благосостояния. Это связано с тем, что лица с таким доходом считаются богатыми и платят за такие блага, как медицинское, страховое и другое обслуживание, которые бедным предоставляются бесплатно.

В условиях рыночной экономики те или иные ставки и используются с учетом платежеспособности налогоплательщиков и обеспечения общегосударственных потребностей. Ставки устанавливаются законодательным путем и могут корректироваться при утверждении государственного бюджета на каждый год.

Налоговый оклад- сумма налога, уплачиваемая субъектам с одного объекта. 


Налоговые льготы – полное или частичное освобождение от налогов плательщиков в соответствии с законодательством. К налоговым льготам относятся:


Необлагаемые минимум – наименьшая часть объекта налога, полностью освобождаемая от обложения;


скидки с исчисленной суммы дохода (на иждивенцев, инвалидов — по подоходному налогу с населения; суммы затрат на 

капитальные вложения, содержание социальных объектов, природоохранные мероприятия, по налогу на прибыль и т.д.); 

суммы, не включаемые в состав облагаемого дохода (например суммы выходных пособий при увольнении, компенсационных выплат по подоходному налогу с населения); 

понижение ставки налога для отдельных субъектов обложения и категорий плательщиков. 

К налоговым льготам относятся также отсрочка уплаты налогов и списание недоимок по налогу. 

Льготный период — время, в течение которого действуют установленные законом льготы по налогам. 

Период обложения (налоговый период) — период времени, по окончании которого определяется база и исчисляется сумма налогов и других обязательных платежей в бюджет. 

Права и обязанности налогоплательщиков и налоговых органов регулируются налоговым законодательством, органов власти и управления. 

Контроль за правильностью взимания налогов и других обязательных платежей осуществляется государственной налоговой службой по месту нахождения плательщиков или по месту их деятельности. Задачи, компетенция, порядок деятельности налоговых органов и их должностных лиц, ответственность за нарушение прав и интересов плательщиков определяются законодательством государства. 

К налогоплательщикам, нарушающим налоговое законодательство, применяются санкции в виде взысканий сумм, скрытых ими, заниженных доходов; штрафов в долевом или кратком размере в зависимости от тяжести нарушения; пени за просрочку платежей в бюджет. 


Косвенные налоги выражают фискальные интересы государства. Разумное их применение может позитивно воздействовать на процесс ценообразования и влиять на структуру потребления. Кроме того, для налогоплательщиков предпочтительнее рост налогообложения их расходов,  чем  рост  прямого  налогообложения   доходов.  Использование

налогов на потребление, каковыми являются акцизы, налог с продаж, налог на добавленную стоимость, более предпочтительно, так как: 


- от них труднее уклоняться; 


- с ними связано меньше экономических нарушений; 


- они меньше сокращают стимулы к труду; 


- в условиях отсутствия дефицита, включая и на товары-заменители, они оставляют за потребителем право выбора; 


- для них характерна анонимность. 


К косвенным налогам относятся также поступления от внешнеэкономической деятельности (таможенные доходы в виде таможенных пошлин, налогов на экспорт и импорт, разница в ценах товаров, реализуемых на внутреннем рынке, и их фактурной стоимостью). 

Следует отметить, что в доходах государственного бюджета поступления от косвенных налогов составляют порядка 26%. Однако рост налогов на потребление имеет также и недостатки, наиболее возможными из которых является их инфляционный и регрессивный характер. Но положительный эффект этих налогов перекрывает их отрицательное влияние. Если будут расти цены, а с ними и бюджетные расходы, то поступления от этих налогов будут увеличиваться с ростом цен. Это позволит получить средства для реализации социальных программ. В бюджетную систему будет встроен автоматический антиинфляционный механизм. 

Необходимо иметь в виду, что существует общая закономерность в системе налогообложения: при кризисном состоянии экономики, стагнации — застое в производстве, торговле и в др. секторах экономики — происходит объективная переориентация налогообложения на потребление. Это вызывается сокращением налоговой базы в производственной сфере в связи с падением производства. В то же время расходы государства в подобной ситуации не сокращаются, а порой и возрастают из-за необходимости расширения социальной поддержки населения в результате снижения его занятости, увеличения расходов на структурную перестройку экономики, поддержку ее жизнеобеспечивающих отраслей и других неотложных расходов. Поэтому возникает необходимость перемещать налоговое бремя на тех, кто больше потребляет. В этом проявляется также своеобразная социальная направленность косвенных налогов на определенное выравнивание в распределительном процессе. Мировой опыт подтверждает подобную практику. 

З.  Налог на добавленную стоимость (НДС). Из косвенных налогов наиболее значительным является налог на добавленную стоимость — НДС, введенный с 1992 г. Он занимает 20% в общих налоговых поступлениях в бюджет государства. Плательщик налога возмещает понесенные в результате его уплаты государству потери путем повышения цен и перекладывает  уплату налога на покупателя.   Объектом обложения налогом является «добавленная стоимость>, которая представляет собой продукцию без материальных затрат (чистую продукцию с амортизацией); в добавленную продукцию могут включаться комплексные расходы, например затраты на рекламу, и некоторые другие. 

Согласно Закону Республики Казахстан «О налогах и других обязательных платежах в бюджет» «НДС представляет собой отчисления в бюджет части стоимости облагаемого оборота по реализации, добавленной в процессе производства и обращения товаров, работ, услуг, а также отчисления при импорте товаров на территорию Республики Казахстан. НДС, подлежащий уплате в бюджет, по облагаемому обороту определяется как разница между суммами налога на добавленную стоимость, начисленными за реализованные товары, выполненные работы, оказанные услуги и суммами налога на добавленную стоимость, подлежащими уплате за полученные товары, выполненные работы или оказанные услуги». В последнем проявляется механизм зачета по налогу. 

Оборот по реализации товаров означает: 

передачу прав собственности на товар (продажу, отгрузку в обмен на другие товары, работы, услуги (в том числе в рассрочку), экспорт, безвозмездную передачу, взнос в уставный капитал, передачу работникам в счет оплаты труда; 

- отгрузку товара по договорам комиссии;

 - передачу заложенного имущества в случае неуплаты долга; 

- отгрузку товара структурному подразделению, являющемуся 

плательщиком НДС; 

- иное использование товаров, приобретенных для предпринимательской деятельности. 

Оборот по реализации работ и услуг означает любое оказание услуг или выполнение работ, в том числе безвозмездное, а также любую деятельность за вознаграждение. 

Облагаемым оборотом является оборот по реализации товаров, работ, услуг, совершаемый плательщиком НДС, за исключением освобождаемого оборота по НДС и осуществляемого за пределами Казахстана. Размер облагаемого оборота определяется на основе стоимости реализуемых товаров, работ, услуг исходя из применяемых цен и тарифов, без включения в них НДС. В случаях изменения стоимости товаров, работ, услуг корректируется размер облагаемого оборота, а также при полном или частичном возврате товара. 

Схема  2.    Взимание НДС с зачетом
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Налог на добавленную стоимость — налог многократной, взимаемый на каждой стадии производства и реализации товара, он включает в себя все изъятия на 

предшествующих стадиях продвижения товара, но государству поступает только налог на ту добавленную стоимость, которая получена производителем данного товара на его стадии производства и реализации. Тем самым механизм взимания налога не дает эффекта роста цен за счет последовательного и постоянного накопления налога в составе цены: цена увеличивается так же, как и при однократном обложении. При этом возникает равенство предпринимателей перед налоговой системой, уменьшаться ценовое давление на конечного потребителя. 

Механизм зачета по налогу на добавленную стоимость (см. на схеме 2). Схему механизма действия НДС при ставке 16% при последовательном продвижении продукта переработки на трех предприятиях можно проследить на следующем числовом примере (в условных денежных единицах). 

Для торгового предприятия стоимость товара составит 522 усл. ед.; при торговой надбавке, например, в 20% свободная цена составит 626 сл. ден. ед. (522х1,20) и торговое предприятие уплатит налог с этой надбавки, равной 104 усл. ден. ед., (626- 522), в размере 14 усл. ден. ед.(104х16:100+16) таким образом, издержки и прибыль торгового предприятия составят 90 усл. ден. ед. (104-14). 

По налогу на добавленную стоимость установлены льготы, которые периодические менялись за период его действия. На начало 2000 года действовали льготы в виде освобождения от уплаты налога некоторых видов оборотов, применения пониженной ставки и нулевой ставки. 
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Освобождение    распространяется    на    предоставленные   обороты по реализации     ряда       товаров      и   услуг,       как-то:        приватизации  государственной         собственности;       передачи         (на  безвозмездной основе) основных средств между государственными учреждениями и предприятиями; взносы в уставный капитал; услуг Национального банка Республики Казахстан; услуг государственных органов, связанных с взиманием государственной пошлины; почтовых и акцизных марок; услуг адвокатов; 

ритуальных похоронных услуг. Ряд оборотов, освобождаемых от налога, обусловлен соблюдением требований соответствия операций определенному их характеру; это обороты, связанные с землей и зданиями жилищного назначения, финансовые услуги, финансовый лизинг, услуги некоммерческих организаций (медицинские, ветеринарные, образовательные, библиотечные, учреждений культуры, науки, социальные некоторые другие, аналогичные), обороты организации инвалидов, геологоразведочные и геологопоисковые работы продажа предприятий или их частей, некоторые виды импорте (национальной и иностранной валюты, лекарственных средств гуманитарной помощи и подобных). 

Ставка налога за время его действия последовательно снижалась с 26% до 20% и затем — до 16%. 

По нулевой ставке облагается (при определенных условиях) экспорт товаров (при его подтверждении), работы и услуги связанные с международными перевозками; реализация Национальному банку аффинированных драгоценных металлов (золота и платины). 

НДС уплачивается также по разнице в ставках при импорте (в случаях различий в ставках согласно счета-фактуры и 20% ной ставкой для облагаемого импорта). 

Вторыми по фискальному значению среди косвенных налогов являются таможенные платежи — пошлины и сборы, взимаемые с ввозимых, вывозимых, также транзитных товаров, предметов и услуг. Подробно о таможенных платежах изложено в разделе 22.2. С 2004 г. Ставка НДС составляет-15 В третью группу косвенных налогов входят акцизы. В налоговых поступлениях бюджета они занимают немногим более 3%. 

Акцизы — налоги на товары, включаемые в цену и оплачиваемые покупателем. Акцизы уплачивают производители товаров, имеющих в силу своих специфических свойств монопольно высокие цены и устойчивый спрос. Акцизами могут облагаться и услуги, при этом сумма налога включается в тариф. 

Акцизы подразделяются на универсальные и индивидуальные. Универсальные акцизы взимаются с валового оборота в процентах к стоимости  товаров  и   услуг;   к   ним  можно  отнести  налоги  с продаж, с 

оборотов. Индивидуальных акцизов может быть достаточно много. Так, в Казахстане установлены акцизы на продукцию и товары внутреннего производства и импортируемые из других стран: спирт и спиртные напитки, вина, пиво, табачные изделия, лососевые и осетровая рыбы и икра из таких рыб; изделия из хрусталя, ювелирные изделия из золота, 

серебра и платины, легковые автомобили, бензин и дизельное топливо, огнестрельное и газовое оружие (кроме приобретаемого для органов власти), сырая нефть, электроэнергия, игорный бизнес, услуги дальней связи, лотереи. 

Таким образом, большую часть перечня охватывают товары и продукты, не относящиеся к предметам первой необходимости. Перечень подакцизных товаров может меняться так же, как и ставки на них, что определяется необходимостью регулирования потребления отдельных товаров и текущими фискальными целями государства. 

Ставки акцизов устанавливаются в процентах к стоимости товара — адвалорные или в абсолютной сумме на единицу измерения в натуральном выражении — твердые. 

Объектам обложения акцизами товаров, услуг, производимых в Казахстане, являются операции по реализации на территории республики подакцизных товаров или их передача (в обмен, на переработку), услуг, осуществленные подакцизной деятельности; при импорте — объем импортируемых подакцизных товаров (в отношении которых установлены твердые ставки акцизов) или таможенная стоимость товаров (при применении адвалорных ставок). 

Алкогольная продукция и табачные изделия, реализуемые на территории Республики Казахстан, подлежат обязательной маркировке в целях обеспечения полноты сбора акцизов и предотвращения нелегального ввоза, производства и реализации на ее территории. Ответственными за маркировку являются производители и импортеры продукции. В данном случае акцизы взимаются путем продажи марок акцизного сбора установленного образца, а их стоимость является авансовым платежом по акцизам и засчитывается в уменьшение платежей в бюджет по акцизам. 

Законодательством установлены льготы по экспорту (при подтверждении обоснованности освобождения от налогообложения), по некоторым импортируемым товарам. В частности, акцизами не облагаются спирт этиловый (в пределах квот) для изготовления лекарственных препаратов, товары для официального пользования иностранными дипломатическими и приравненными к ним представительствами, товары 

для личного пользования персонала этих представительств и членов их семей; товары, необходимые для эксплуатации транспортных средств на международных перевозках грузов и пассажиров; товары, ввозимые в пределах установленных норм физическими лицами и в некоторых других случаях. 

По налогу возможно уменьшение сумм платежей путем применения вычетов при приобретении или импорте подакцизных товаров (за исключением спирта и нефти), если 

они были использованы в качестве основного сырья для производства также подакцизных товаров.

Данный вид налога занимает значительное место в поступлениях государственного бюджета Казахстана — около 28%. 

Механизм обложения корпоративным подоходным налогом определяет порядок исчисления, уплаты, условия взимания, льготы и санкции, сроки уплаты налога юридическими лицами. 

Схема 3.   Исчисление и взимание корпоративного подоходного налога
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В основных чертах этот механизм согласно законодательству Республики Казахстан сводится к следующему. Налог уплачивают юридические лица, резиденты и нерезиденты Республики Казахстан, получающие доход, в том числе и некоммерческие, и бюджетные организации по доходам от предпринимательской деятельности. 

Налогообложение корпоративным подоходным налогом укрупнённо представлено на схеме 3. 

Основным объектом обложения является налогооблагаемый доход, определяемый как разница между совокупным годовым доходом (СГД) и законодательно установленными вычетами. 

Совокупным годовым доходом является годовой доход юридического лица-резидента из разных источников. Сюда включаются: 

доход от реализации продукции, работ и услуг; 

доход от прироста стоимости при реализации зданий и других активов; 

доходы от списания обязательств; 

доходы от сдачи в аренду имущества; 

безвозмездно полученное имуществ, выполненные работы; предоставленные услуги; 

положительная курсовая разница; 

полученные суммы по санкциям (штрафом, пени и др.); дивиденды; 

вознаграждение (интерес) банков;

выигрыши; 

роялти; 

доходы от снижения размеров провизий банков и страховых резервов страховых организаций; 

некоторые другие доходы, поступления и суммы. 

Полученный совокупный годовой доход подлежит корректировке, которая состоит в исключении из него следующих сумм: 

-   дивидендов, ранее обложенных у источника выплаты; 

- превышения стоимости собственных акций над их номинальной стоимостью; 

-  доход от прироста стоимости при реализации акций (список «А» ЗАО «Казахстанская фондовая биржа»); 

-  вознаграждения по государственным ценным бумагам; 

- стоимости имущества, полученного в виде гуманитарной помощи в случаях возникновения чрезвычайных ситуаций; 

-  стоимости основных средств, полученных на безвозмездной основе от государства госпредприятиями по решению правительства; 

- инвестиционные доходы, полученные от размещения пенсионных активов и направленные на индивидуальные пенсионные счета. 

Из скорректированного СГД производятся вычеты для определения налогооблагаемого дохода. 

Налоговыми вычетами называются расходы налогоплательщика, связанные с получением совокупного годового дохода в пределах, регламентированных законодательством. К ним относятся затраты по реализованным товарам, услугам и другие расходы, в том числе: 

-  по товарно-материальным запасам; - по оплате труда; 

-  по фиксированным активами; 

- по вознаграждению по кредитам (займам), депозитам, владельцам облигаций, за имущество, полученное в доверительное управление; 

-  по сомнительным обязательствам и сомнительным требованиям; 

- по расходам на научно-исследовательские, проектные и опытно-конструкторские работы; 

· по отрицательной курсовой разнице; - по отчислениям в резервные фонды;

· по страховым платежам (взносам); - расходы на социальные выплаты; 

-  по расходам на геологическое изучение и подготовительные работы к добыче природных ресурсов: 

-  по расходам на ремонт основных фондов; 

-  штрафы и пени (за исключением подлежащих внесению в бюджет); 

- уплаченные в бюджет налоги (кроме налогов, исключаемых до определения совокупного годового дохода и налога на сверхприбыль). 

Полученный после вычетов налогооблагаемый доход подлежит корректировке. Она состоит в уменьшении его на сумму расходов по объектам социальной сферы: больниц, организаций дошкольного воспитания и обучения, школ, детских лагерей, поликлиник, жилья и общежитий, находящихся на балансе организации-налогоплательщика. Исключается также безвозмездно переданное имущество некоммерческим организациям, суммы адресной социальной помощи физическим лицам. Корректируется также налогооблагаемый доход производственных организаций, 

использующих труд инвалидов (на кратную величину расходов по оплате труда инвалидов). 

Разрешен перенос убытков от предпринимательской деятельности (то есть превышения предусмотренных вычетов над скорректированным совокупным годовым) на срок до трех лет (включительно); убытки, связанные с недропользованием, переносятся на срок до семи лет (включительно); перенос убытков означает уменьшение налогооблагаемого дохода последующих налоговых периодов; в этом случае доход уменьшается на сумму убытков и, соответственно, уменьшается выплачиваемый налог. К таким убыткам относятся убытки от реализации ценных бумаг, зданий, строений, сооружений. 

Ставка подоходного налога установлена в 30%. 

Доходы у источника выплаты — дивиденды, вознаграждения по депозитам и ценным бумагам, выигрыши, доходы нерезидентов из казахстанского источника — подлежат обложению налогом по ставке 15%. 

Доходы от иностранных юридических лиц из казахстанского источника, не связанные с постоянным учреждением,* подлежат обложению у источника выплаты по совокупному доходу без в осуществления вычетов по следующим ставкам: 

1) дивиденды, доходы от доли участия и вознаграждения –15%  

2) страховые премии, выплачиваемые по договорам страхования и перестрахования рисков, — 10%; 

3) телекоммуникационные услуги международной связи – 5% 

4) транспортные услуги в международных перевозках – 5% 

5) другие доходы — 20%. 

Иностранные юридические лица, осуществляющие деятельность в Республике Казахстан через постоянное учреждение, являются плательщиками корпоративного подоходного налога по доходам, полученным в Республике Казахстан. Доходы уменьшаются на сумму расходов, непосредственно связанных с осуществлением деятельности в Республике Казахстан через постоянное учреждение, относимых на вычеты, за исключением расходов, не подлежащих вычету в соответствии с законодательством. Ставка подоходного налога иностранных юридических лиц, осуществляющих деятельность через постоянные учреждение, аналогична ставке казахстанских юридических лиц — то есть 30%. 

В дополнение к корпоративному подоходному налогу облагается чистый доход иностранных юридических лиц, полученный от деятельности в Республике Казахстан через постоянное учреждение по ставке 15%. Под чистым доходом понимается налогооблагаемый доход за минусом суммы корпоративного подоходного налога. 

Предусмотрены также специальные положения в Конвенциях об избежании двойного   налогообложения и  предотвращении   уклонения  от 

налогообложения доходов или имущества (капитала), одной из сторон которой является Республика Казахстан. 

Налогоплательщики обязаны вносить в бюджет авансовые платежи ежемесячно в течение налогового периода (календарный год) не позднее 20 числа каждого месяца. Окончательный расчет по налогу производится в течение 10 дней после представления декларации о корпоративном подоходном налоге. 

Суммы авансовых платежей за период до сдачи декларации определяются в разнице уплаченных среднемесячных авансовых платежей за предыдущий налоговый период. 

Поступления средств по данному платежу (до 2001— подоходный налог с физических лиц) занимают около 11% всех налоговых платежей. 

Плательщиками индивидуального подоходного налога являются физические лица, иностранные физические лица. 

Объектом обложения является доход, облагаемый у источника выплаты, и доход, не облагаемый у источника выплаты. 

Ставки налога установлены по ступенчатой прогрессии от 5% до 30% в зависимости от величины дохода. 

Из дохода у источника выплаты исключаются вычеты в разнице одного месячного расчетного показателя (МРП) и обязательные пенсионные взносы в накопительные пенсионные фонды; кроме того, при наличии у работника иждивенцев вычитается 1 МРП на каждого иждивенца за каждый месяц. 

В первом случае это — доходы работника, доход от разовых выплат, пенсионные выплаты из накопительных пенсионных фондов, доходы в виде дивидендов, вознаграждений и выигрышей, стипендии, доход по договорам накопительного страхования. Исчисление и удержание налога производятся налоговыми агентами* не позднее дня выплаты дохода, а уплата — в течение пяти рабочих дней, следующих за днем выплаты дохода в отчетном месяце. Доход работника, облагаемый у источника выплаты, включает также доход в натуральной форме, (оплату труда в натуральной форме, полученные работником товары, выполненные работы и оказанные услуги, оплату работодателем стоимости товаров (работ, услуг), полученных работником от третьих лиц), разные доходы работника в виде материальной выгоды. 

К доходам, не облагаемым у источника выплаты, относятся: имущественный доход, налогооблагаемый доход индивидуального предпринимателя, доходы адвокатов, прочие расходы. В частности, к имущественному доходу относятся: прирост стоимости от реализации имущества, не используемого в предпринимательской деятельности; доход, полученный от сдачи в аренду имущества. Уплата этого вида налога производится налогоплательщиком самостоятельно путем применения налоговых ставок, внесения авансовых платежей с окончательным расчетом после сдачи декларации. 

По индивидуальному подоходному налогу установлены льготы: это часть  дохода,   не  подлежащего   обложению   для  участников   Великой Отечественной войны, приравненных к ним лиц, инвалидов, по некоторым другим основаниям. 

Суммы индивидуального подоходного налога, уплаченного за пределами Казахстана, зачитываются при уплате налога в Казахстане. 

Доходы иностранного физического лица-резидента включают доходы, полученные как из источников в Республике Казахстан, так и за ее пределами. Определение налогооблагаемого дохода, порядок исчисления, удержания и уплаты индивидуального подоходного налога с нерезидентов производятся в зависимости от характера деятельности (через постоянное учреждение, у источника выплаты и вида деятельности). 

Нерезиденты, не связанные с постоянным учреждением, уплачивают налог у источника выплаты без осуществления вычетов по ставкам от 5% до 30% (в зависимости от видов доходов); нерезиденты, деятельность которых приводит к образованию постоянного учреждения, уплачивают налог с доходов, не облагаемых у источников выплаты, уменьшенных на сумму вычетов (за исключением доходов, не подлежащих вычету), по ставкам для резидентов - от 5% до 30%. 

Плательщиками специальных платежей и налогов недропользователей являются юридические и физические лица, в том числе и иностранные, осуществляющие операции по недропользованию в Республике Казахстан, а также переработку техногенных минеральных образований, находящихся в государственной собственности. 

Налоговый режим, установленный для недропользователя, определяется в контракте на недропользование, который заключается в порядке, установленном Правительством Республики Казахстан. 

Установлены две модели налогообложения исходя из основных видов контрактов: 

1) уплата недропользователем всех видов налогов и других платежей; 

2) уплату (передачу) недропользователем доли Республики Казахстан по разделу продукции, а также уплату всех видов налогов и других платежей, за исключением акцизов на сырую нефть и другие полезные ископаемые, налога на сверхприбыль, земельного налога, налога на имущество. 

Налоговый режим в отношении недропользователей, установленный контрактом на недропользование, прошедшим обязательную налоговую экспертизу, действует неизменно до окончания срока контракта, а изменения могут вноситься по соглашению сторон и не влекут изменений в соотношение первоначальных экономических интересов недропользователя и государства. 

Специальные платежи и налоги недропользователей включают: 

1) бонусы: подписной и коммерческого обнаружения; 2) роялти; 

3) налог на сверхприбыль; 

4) долю Республики Казахстан ио разделу продукции. 

Подписной бонус является разовым фиксированным платежом 

недропользователя за право осуществления деятельности по недропользованию на контрактной территории и устанавливается при заключении контракта с учетом экономической ценности передаваемых в пользование месторождений. Размеры подписных бонусов устанавливаются правительством.
Бонус коммерческого обнаружения является платежом, который устанавливается в контракте на недропользование и уплачивается за каждое коммерческое обнаружение месторождений полезных ископаемых на контрактной территории. Объектом обложения является объем утвержденных извлекаемых запасов полезных ископаемых. Бонус коммерческого обнаружения устанавливается в размере 0,1% от стоимости извлекаемых запасов. Срок уплаты бонусов устанавливается контрактом. 

Роялти является платежом за право использования недрами в процессе добычи полезных ископаемых и переработки техногенных образований. Уплачивается в денежной или натуральной формах. Объектом обложения роялти является объем полезных ископаемых или первого товарного продукта, полученного из фактически добытых 

полезных ископаемых. Ставки роялти по общераспространенным полезным ископаемым и подземным водам установлены в размере от 1% до 10%, по углеводородам — по скользящей шкале в зависимости от объемов добычи; по твердым полезным ископаемым, включая драгоценные металлы и камни, — в фиксированном процентном выражении за  весь период действия контракта. Роялти уплачивается ежемесячно не позднее 15 числа месяца, следующего за отчетным. Налог на сверхприбыль недропользователя — платеж за доход, полученный сверх норматива, установленного Налоговым кодексом. Плательщиками налога на сверхприбыль являются недропользователи, за исключением осуществляющих деятельность по контрактам «О разделе продукции» и контрактам на добычу общераспространенных полезных ископаемых и подземных вод. Объектом обложения налогом на сверхприбыль является сумма чистого дохода недропользователя по каждому  отдельному контракту, по которому получена внутренняя норма прибыли выше 20%. При этом ставки налога установлены по ; ступенчатой прогрессии — от 4% до 30% (при норме прибыли свыше 30%). Налог уплачивается до 15 числа месяца, следующего за отчетным. 

По бонусам, роялти и налогу на сверхприбыль недропользователями представляются налоговые декларации в территориальные налоговые органы. 

Доля Республики Казахстан по разделу продукции определяется соглашением сторон, в соответствии с которым недропользователю предоставляется право на добычу полезных ископаемых на контрактной территории на платной основе. Доля по разделу продукции может выплачиваться в денежной или натуральной формах. Доля по разделу продукции подлежит вычету при определении совокупного годового дохода для исчисления корпоративного подоходного налога. Доля по разделу продукции уплачивается не позднее 15 числа месяца, следующего за отчетным. 

Социальный налог введён с 1999 года взамен действовавших до этого отчислений страховых взносов в социальные фонды: пенсионный, государственного социального страхования, обязательного медицинского страхования, содействия занятости населения. Суммарная ставка отчислений была установлена в 28% от фонда оплаты труда, а сумма выплачиваемых в фонды взносов относилась на издержки производства. 

Поступления от налога занимают в государственном бюджете 17%. 

Плательщиками социального налога являются юридические лица, в том числе иностранные, осуществляющие деятельность через постоянное учреждение, их филиалы и представительства, индивидуальные предприниматели.
Объектом обложения являются заработная плата и другие выплаты работникам, иностранным гражданам и лицам без гражданства, постоянно проживающим в Республике Казахстан, а для индивидуальных предпринимателей и некоторых индивидуально практикующих лиц (нотариусов, адвокатов)— численность используемых ими работников, включая их самих. Выплаты, включаемые в заработную плату, подлежат корректировке (в сторону уменьшения) в части обязательных пенсионных взносов физических лиц в накопительные пенсионные фонды, разных компенсационных выплат, доплат и надбавок, социальных пособий по временной нетрудоспособности, беременности и родам, материальной помощи при рождении ребенка, погребении, выплат по социальной поддержке, выплат за счет  грантов от других государств, оплаты общественных работ и профессионального обучения за счет бюджетных средств и грантов, некоторых других выплат. 

Ставка налога — 21%. За время действия налога ставки изменялись, а также дифференцировались для разных плательщиков от 26% до 6,5%. С 2004 г. от 14-7% 

Индивидуальные предприниматели, частные нотариусы, адвокаты уплачивают налог в размере 3-х месячных расчетных показателей и 2-х — за каждого работника. 

Уплачивается налог в бюджет ежемесячно, не позднее 15 числа месяца, следующего за отчетным месяцем. 

Юридические лица и индивидуальные предприниматели— субъекты малого бизнеса, применяющие специальный налоговый режим на основе патента и упрощенной декларации, производят уплату социального налога суммарно с другими налогами, предусмотренными данным порядком налогообложения. 

Данная группа налогов приобретает в условиях рыночной экономики заметное место в связи с теми реальными изменениями, которые происходят в отношениях собственности по мере развития процесса разгосударствления и приватизации. 

К налогам на собственность относятся: налог на землю, налог на имущество физических и юридических лиц, налог на  транспортные средства. 

Налоги на собственность поступают в местные бюджеты. 

Помимо фискальных, эти налоги имеют цель стимулирование эффективности использования собственности, поскольку ставки налогов устанавливаются по внешним признакам — размерам собственности, а не по ее доходности. Доход не всегда определяется объемом собственности (имущества): в ситуации, когда налог на собственность отсутствует, крупные собственники попадают в льготное положение с точки зрения налогообложения и не будут стремиться использовать собственность наиболее производительно. Налоги на собственность позволяют равномерно распределять налоговую ответственность перед обществом. Таким образом, данные налоги относятся к реальным налогам. 

Земельный налог введен с 1992 г. 

Его цель — обеспечение экономическими методами рациональное использование   земель    и    формирование    доходов     бюджетов   для осуществления мероприятий по землеустройству, повышению плодородия земель, их охране, а также для социально-культурного развития территории. 
Объектом обложения являются земельные участки (земельные доли), предоставленные налогоплательщикам в собственность, постоянное пользование или первичное безвозмездное временное пользование, различного назначения: сельскохозяйственного, населенных пунктов, промышленности, транспорта, связи, обороны и иного назначения. Не являются объектом обложения земельные участки общего пользования населенных пунктов, занятые сетью автодорог, находящихся на консервации. Не подлежат обложению земли особо охраняемых природных территорий, лесного, водного фондов, земли запаса. 

Плательщиками налога являются юридические и физические лица, а также лица, имеющие в собственности, постоянном или временном пользовании земельные участки. 

Ставки налога дифференцированы в зависимости от качества земель, местоположения, водообеспечения и установлены на единицу земельной площади — гектар, квадратный метр. 

Базовые ставки устанавливаются законодательством республики. Максимальные ставки устанавливаются на земли населенных пунктов; эти ставки установлены за квадратный метр площади и дифференцированы по видам населенных пунктов: на земли, занятые нежилыми строениями, сооружениями, участками, необходимыми для их содержания, а также санитарно- защитными зонами объектов, техническими и иными зонами; отдельные ставки применяются для площадей, занятых под жилой фонд. 

Ставки на земли сельскохозяйственного, промышленного и другого отраслевого назначения, для нужд обороны, устанавливаются за гектар площади в зависимости от балла бонитета (показатель продуктивности, доброкачественности земли) — от 5 до свыше 100 баллов. Минимальные ставки устанавливаются на неорошаемые земли пустынных, полупустынных, предгорно-пустынных и горных территорий. 

К базовым ставкам применяется коэффициент, устанавливаемый ежегодно Правительством РК. Местные представительные органы имеют право изменять базовые ставки на 20%. 

Ставки на земли, используемые в коммерческих целях, установлены по базовым ставкам населенных пунктов (за исключением земель, занятых жилым фондом), увеличенным от 2-х до 10 раз. 


Ряд категорий плательщиков с гуманитарным и социальным характером деятельности применяет к базовым ставкам коэффициент 0,1. 

Не является плательщиками земельного налога ряд государственных учреждений и предприятий, плательщики единого земельного налога, недропользователи по 2-й модели налогового режима, участники Великой Отечественной войны. 

Сельскохозяйственными пользователями и владельцами участков налог вносится не позднее 1 октября текущего года, несельскохозяйственные пользователи — четыре раза в году, равными долями. 

Налог на имущество является прямым реальным налогом, величина его    зависит  от    стоимости     имущества    плательщиков,   а  не   от   его доходности. Налог призван побуждать владельцев имущества к его эффективному использованию. 

Плательщиками налога являются юридические и физические лица, в том числе иностранные физические лица по объектам 

обложения (имуществу), используемому как в предпринимательской деятельности, так и не используемому в таком качестве. Объектами обложения являются основные производственные и непроизводственные фонды юридических и физических лиц (кроме транспортных средств), жилые помещения, дачные строения, гаражи, иные строения, сооружения, помещения физических лиц, не используемые в целях предпринимательской деятельности. Объекты обложения имущества юридических лиц и индивидуальных ' предпринимателей оцениваются на основе среднегодовой остаточной стоимости по данным бухгалтерского учета, а физических лиц — уполномоченным органом по оценке  недвижимого имущества. 

Налог на имущество юридических' лиц и индивидуальных предпринимателей уплачивается ежегодно по ставке 1,0% от среднегодовой стоимости объектов. Некоммерческие 

организации, государственные предприятия науки, культуры, социальной защиты и социального обеспечения, образования, природоохранной деятельности, общества инвалидов уплачивают налог по ставке 0,1% к среднегодовой стоимости объектов обложения. Налог на имущество физических лиц, не используемые в предпринимательской деятельности, уплачивается ежегодно по ставке от 0,1% до 1% в зависимости от стоимости имущества. 

Источником уплаты налога на имущество является их доход, независимо от того, является он следствием использования имущества или получен иными способами. 

Плательщиками налога на транспортные средства являются юридические лица, в том числе иностранные, их представительства, филиалы, постоянные учреждения, физические лица, в том числе иностранные, индивидуальные предприниматели. 

Объектами обложения являются транспортные средства, находящиеся на праве собственности, прошедшие государственную регистрацию. 

Налоговые ставки установлены в месячных расчетных показателях в зависимости от объема двигателя, мощности или грузоподъемности (вместимости) транспортного средства и дифференцированы по видам транспортных средств. К ставкам применяются поправочные понижающие коэффициенты на срок эксплуатации. Не является плательщиками налога ряд субъектов: налогоплательщики единого земельного налога, некоторые государственные учреждения, общества инвалидов и ветеранов, предприятия и организации, где инвалиды составляют не менее 50% от численности работников, участники Великой Отечественной войны, инвалиды, лица, награжденные высшими наградами, и некоторые другие субъекты. 

Юридические лица исчисляют налог самостоятельно, а физическим лицам — территориальные налоговые органы. Уплата налога производится в срок не позднее 1 июля за текущий год. Налогоплательщики — юридические лица представляют декларацию по данному налогу. 

Специальный налоговый режим — особый порядок расчетов с бюджетом, установленный для некоторых  категорий  налогоплательщиков 

и предусматривающий применение упрощенного порядка исчисления и уплаты отдельных видов налогов, а также представления налоговой отчетности по ним. 

Специальные налоговые режимы предусматриваются для: 

1) субъектов малого бизнеса; 

2) крестьянских (фермерских) хозяйств;

3) юридических лиц — производителей сельхозпродукции; 

4) отдельных видов предпринимательской деятельности. 

Для субъектов малого бизнеса специальный налоговый режим устанавливается в отношении корпоративного (индивидуального) подоходного налога, социального налога, за исключением индивидуального подоходного налога, удерживаемого у источника выплаты. Исчисление и уплата других налогов, обязательных платежей и предоставление отчетности по ним, производятся в общеустановленном порядке. Упрощенный порядок исчисления налогов для субъектов малого бизнеса производится на основе разового талона, патента, упрощенной декларации. 

Для каждого из названных методов оговариваются условия их применения: эпизодичность деятельности, место, характер предпринимательской деятельности, величина дохода, количество осуществляемых видов деятельности, использование наемных работников. 

Специальный налоговый режим для субъектов малого бизнеса не распространяется на некоторые виды деятельности, как-то: производство подакцизной продукции, финансовые услуги, недропользование, реализация нефтепродуктов, ряд лицензируемых видов деятельности, на филиалы, представительства, дочерние и зависимые предприятия юридических лиц. 

При ведении предпринимательской деятельности, носящей эпизодический (менее одного месяца) характер, для налоговых расчетов используется разовый талон — документ, удостоверяющий право применения специального налогового режима и удостоверяющий факт расчета с бюджетом. 

Исчисление налогов по упрощенной декларации производится субъектом малого бизнеса самостоятельно путем применения к объекту обложения определенной законом ставки налогов; уплата налогов ведется периодически равными долями в течение налогового периода. 

При исчислении налога по патенту (в размере установленной ставки к заявленному доходу) уплата также производится равными долями. 

Для индивидуальных предпринимателей специальный налоговый режим оформляется на основе патента. При этом критериями соответствия являются: 

1) неиспользование труда наемных работников;

2) занятие одним видом деятельности; 

3) ограничение годового оборота определенной величиной. 

Специальный налоговый режим для крестьянских (фермерских) хозяйств осуществляется на основе уплаты единого земельного налога, включающего индивидуальный подоходный налог от деятельности по производству, переработке и реализации сельхозпродукции, НДС, земельный налог, налог на транспортные средства и имущество. Объектом обложения единым земельным налогом является оценочная стоимость земельного участка, исчисляется налог по ставке 0,1% к этой стоимости.

Плательщики единого земельного налога не освобождаются от уплаты индивидуального подоходного налога, облагаемого у источника от других видов деятельности, социального налога, обязательных пенсионных взносов в накопительные пенсионные фонды. Плательщики уплачивают половину налога не позднее 20 октября, а вторую половину — не позднее 20 марта года, следующего за отчетным налоговым периодом. 

Специальный налоговый режим для юридических лиц-производителей сельскохозяйственной продукции распространяется на субъектов, деятельность которых связана с использованием земли для производства,   переработки    и  реализации такой продукции, а также продукции животноводства, птицеводства, пчеловодства, предоставлению услуг производителям сельхозпродукции по обработке земли, посеву, уборке урожая. Данный налоговый режим осуществляется на основе патента, в стоимость которого включаются  корпоративный подоходный налог, социальный налог, земельный налог, налог на имущество и на транспортные средства. При этом сумма налогов по патенту уменьшается на 80%. Уплата налога производится в сроки до 20 мая и 20 ноября текущего налогового периода и до 20 марта следующего налогового периода. Налогоплательщики представляют декларацию по другим обязательным платежам. 

Специальный налоговый режим для отдельных видов предпринимательской деятельности распространяется на юридических лиц и индивидуальных предпринимателей (в том числе иностранных юридических и физических лиц), оказывающих услуги в области игорного бизнеса, боулинга, картинга, бильярда, лото. 

Субъекты перечисленных видов деятельности рассчитываются с бюджетом на основе фиксированного суммарного налога, социального налога, индивидуального подоходного налога у источника выплаты. Фиксированный суммарный налог распределяется: 30% корпоративного подоходного налога и 70% НДС. Остальные налоги и другие обязательные платежи (включая акцизы) уплачиваются в общеустановленном порядке. Базовые минимальные и максимальные ставки фиксированного суммарного налога устанавливаются Правительством Республики Казахстан по каждому объекту налогообложения (игровой стол, игровой автомат, касса тотализатора и тд.). 

Сборами, пошлинами и платами являются обязательные платежи юридических и физических лиц за услуги, оказываемые им государственными органами. 

Суммы этих платежей зачисляются в доходы местных ' бюджетов либо в установленных долях в бюджеты и соответствующим организациям, либо полностью поступают в распоряжение организаций, учреждений, оказывающих специальные услуги для частичного или полного возмещения их издержек, развития и совершенствования их деятельности. Исключением являлся бывший сбор за регистрацию эмиссии  ценных бумаг, поступавший в доход республиканского бюджета.

Уплата сборов осуществляется по достаточно широкому кругу деятельности, включая как преимущественно финансовые аспекты и зачисляемых в местные бюджеты, так и связанные с оформлением имущественных прав, технических процедур и регистраций, фиксации определенного состояния объекта, деятельности и т.д. 

В первом случае можно выделить следующие платежи, взимаемые в Республике Казахстан: 

- сбор с аукционных продаж, сборы за государственную регистрацию: юридических лиц, индивидуальных предпринимателей, прав на недвижимое имущество и сделок с ним, транспортных средств, морских и воздушных судов, радиоэлектронных средств и высокочастотных устройств, лицензионный сбор за право занятия отдельными видами деятельности. 

Разнообразие видов деятельности влекущих необходимость оплаты сборов, выводит многие из них за рамки чисто финансовых, придавая соответствующим услугам, зачастую промежуточный характер. Особенно развилось сочетание фискального и тарифно-ценового характера этих платежей в условиях рыночных отношений, когда даже государственные органы переходят преимущественно на оказание платных услуг и рассматриваемые операции трансформируются из финансовых в обычные товарно-денежные. 

Круг платных услуг такого рода включает, например, сборы Дорожной полиции, сборы за проверку и клеймение мер и измерительных приборов, некоторые другие. 

Суммы сборов исчисляются, как правило, по ставкам, устанавливаемым правительством. Для некоторых плат исчисление ведется от объемов ресурсов (воды, древесины) или деятельности (сбор с аукционов), других количественных параметров. 

В этой связи база объекта обложения сборами и платами достаточно разнообразна, в основном для исчисления обложения принимается кратный размер месячного расчетного показателя для исчисления налоговых платежей и социальных выплат. 

В ряду рассматриваемых платежей выделяются платы за ресурсы: 

- за пользование земельными участками;

- за использование водными ресурсами поверхностных источников; 

- за лесные пользования; 

- за пользование животным миром; 

- за использование радиочастотного ресурса.

Например, плата за пользование земельными участками взимается (в отличие от земельного налога) при предоставлении ее во временное землепользование (за исключением предоставления земельных участков в первичное безвозмездное временное пользование). 

Особое место среди обязательных платежей занимает государственная пошлина. Перечень услуг, за которые уплачивается государственная пошлина, весьма обширен и охватывает действия, совершаемые в интересах юридических и физических лиц, и выдачу им документов, имеющих юридическое значение: с подаваемых в суды исковых заявлений, с кассационных жалоб; за совершение разнообразных нотариальных действий; за регистрацию актов гражданского состояния; за изменение формы собственности государственного предприятия; за оформление документов о наследовании, дарении и в некоторых других случаях. Применяются фиксированные процентные ставки государственной пошлины, исчисляемые исходя из месячного расчетного показателя, или в процентах от суммы иска.  Пошлины  уплачиваются  или до подачи заявлений, совершения действий, или при выдаче оплачиваемого пошлиной документа. 

Особым видом государственной пошлины является консульский сбор, взимаемый дипломатическими представительствами и консульскими учреждениями с юридических лиц и граждан, в том числе иностранных, за совершение консульских действий и документов. 

Государственная пошлина уплачивается специальными нотариальными марками, наличными деньгами в кредитные учреждения, перечислением денежных сумм со счета плательщика в кредитном учреждении. Прием пошлины наличными деньгами осуществляется выдачей квитанции об уплате. 

По сборам, пошлинам и прочим платежам юридических и физических лиц установлены разнообразные льготы как отдельным категориям плательщиков, так и при совершении определенных действий. Льготы устанавливаются в виде полного или частичного освобождения от уплаты этих платежей. 

Лекция №  14. Экономическая  и  социальная  эффективность  производства

План:

1. Сущность  и  показатели  экономической  эффективности   производства.          

2. Социально-экономическая  эффективность.

3. Расчет  эффективности  капитальных  вложений.

Эффективность научно-технического прогресса — степень достижения цели НТП, измеряемая отношением эффекта к обусловившим его затратам. В соответствии с целью НТП эта эффективность по своему содержанию явля​ется социально-экономической.

Показатели эффективности — количественный измеритель, значение которого обеспечивает эффективность нововведений. Эффект НТП - его ре​зультат, специфический продукт нововведения, являющегося органической составляющей частью и основой эффекта производства.

Эффекты НТП различаются по содержанию, уровню и этапам процесса. По содержанию выделяются информационный (научно-технический), эконо​мический, ресурсно-экологический и социальный эффекты НТП.

Информационный эффект НТП - непосредственный результат ис​следований, разработок и освоения нововведений, связанных с накоплением новых знаний, передового технического и организационного опыта и трудо​вых навыков. Он развивает научный, научно-технический и интеллектуаль​ный потенциал общества, отдельных трудовых коллективов и регионов.

Экономический эффект НТП - результат использования и распро​странения нововведений, выражающихся в приросте конечного обществен​ного продукта и национального дохода. Можно выделить три разновидности экономического эффекта: экономия общественного труда при удовлетворе​нии потребностей (снижение себестоимости единицы полезного эффекта, эксплуатационных затрат, удельных капиталовложений), объемный и струк​турный эффект. Объемный экономический эффект связан с удовлетворением новых общественных потребностей и возрастанием на этой основе объема реализации. Создание новых, более производительных станков способствует лучшему удовлетворению объема производства.

Структурный экономический эффект обусловлен сдвигами в распреде​лении ресурсов между отраслями, регионами и сферами приложения труда.

Ресурсный эффект НТП связан с его способностью возмещать дефи​цитные ресурсы народного хозяйства, высвобождать их для расширенного производства, а также вовлекать в оборот ранее неиспользованные ресурсы. Его показателями являются высвобождение рабочей силы, экономия и замена дефицитных материалов и сырья, а также вовлечение в народнохозяйствен​ный оборот новых ресурсов, комплексность использования сырья. Тесно свя​зан с ресурсами экологический эффект НТП - изменение состояния окру​жающей среды.

Социальный эффект НТП заключается в создании более благоприят​ных условий для применения творческих сил работников, для всестороннего развития личности. Это проявляется в улучшении условий и охране труда, сокращении тяжелого физического труда, увеличении свободного времени, повышении материального и культурного уровня жизни трудящихся.

Соизмерение указанных видов эффектов в стоимостной форме невоз​можно. В то же время частично экономия общественного труда, сопутст​вующая структурному, ресурсному, экологическому и социальному эффекту, может быть подсчитана.

По уровню отражаемых экономических интересов различают народно​хозяйственный и хозрасчетный социально-экономический эффект. Народно​хозяйственный эффект - полный эффект от максимального удовлетворения материальных и духовных потребностей общества во всех сферах деятельно​сти при минимальных совокупных затратах. Он предполагает собой сумму получаемого эффекта предприятий, производящих и использующих новую технику, а также эффект, получаемый потребителями в непроизводственной сфере.

В зависимости от стадии цикла различают фактический эффект, полу​ченный в результате освоения и распространения нововведения в народном хозяйстве, и ожидаемый - потенциальный результат, который может быть получен.

Хозрасчетный эффект — форма народнохозяйственного эффекта, во​площаемая в прибыли и других результатах хозяйственной деятельности. Экономический эффект НТП определяется как превышение стоимо​сти оценки результатов над затратами за весь научно-производственный цикл. Совокупные затраты на НТП - единовременные и текущие расходы на созда​ние и освоение соответствующих нововведений. 

К ним относятся затраты на:

1. НИРиОКР, экспериментальные, технологические, проектные работы;

2. освоение производства и доработка опытных образцов;

3. приобретение, доставка, монтаж оборудования;

4. стоимость строительства зданий, сооружений;

5. накопление оборотных средств;

6. предотвращение ресурсно-экологических потерь;

7. предотвращение отрицательных социальных последствий;

8. создание социальной инфраструктуры в связи с привлечением

дополнительных кадров.

Текущие затраты на новую технику включают калькуляционные статьи затрат.

Мировая экономика показывает, что к новой технике следует относить:

• многофункциональность машины, ее «гибкость» и способность к переналадке на выпуск продукции разных модификаций;

• многократный рост единичной мощности;

• оснащенность электроникой, дающей возможность контроля и саморегулирования машины и выполнения сложного цикла взаи​мосвязанных операций;

• изменение характера воздействия на предмет труда, применение лучевых, звуковых, биохимических (лазерное излучение, ультра​звук, взрывные волны и пр.) процессов;

• более высокая экономичность.

Все эти признаки определяют способность машины интенсифициро​вать процессы производства.

Для анализа новую технику и технологию делят на три категории:

1) Принципиально новая техника, не имеющая аналогов. Она требует для конструирования и изготовления больших финансовых затрат и длитель​ного времени (5-10 лет). Как правило, эта техника резко повышает произво​дительность труда, экономит ресурсы. Ее приобретение предприятию обхо​дится дорого, но при эффективной эксплуатации такие машины позволяют совершить технологический рывок, опередить конкурентов и окупаются до​вольно быстро.

2) Новая техника и технология современного научно-технического  уровня, но имеющая аналоги.

Эта категория техники, как правило, заимствована из других отраслей или стран и требует для изготовления и «привязки» к конкретному производ​ству 3-4 года.

3) Новая техника как результат модернизации и рационализаторской работы. Эта техника требует для внедрения относительно небольших затрат и короткого времени (0,5 - 2 года).

Новая техника, прогрессивная технология позволяют поднять произво​дительность труда, качество выпускаемой продукции на более высокий уро​вень.

В мировой практике применяются многочисленные показатели, позво​ляющие анализировать технический уровень производства, экономичность новой техники, эффективность использования техники. Все это многообразие обобщающих и частных показателей можно свести к трем группам, характе​ризующим воздействие новой техники на динамику и эффективность интен​сификации производства, т.е. на снижение материальных и трудовых затрат на единицу производства.

Первая группа оценивает воздействие орудий труда на техническую оснащенность производства. К ним относятся: коэффициент обновления вы​бытия техники; коэффициент механизации; коэффициент физического износа техники; средний возраст оборудования; фондоотдача.

Вторая группа — воздействие новой техники на предметы труда. К этой группе показателей относятся: материалоемкость, показатель удельного рас​хода сырья, материалов, топлива, энергии.

Третья группа оценивает воздействие новой техники на рабочую силу. К этой группе показателей следует отнести: техническую вооруженность труда, коэффициент механизации труда, удельный вес ручных работ, элек​тровооруженность труда, рост производительности труда.

Обобщающими показателями экономической эффективности новой

техники и технологии являются: срок окупаемости капитальных затрат на новую технику и коэффициент эффективности затрат на новую технику, т.е. показатель, обратный сроку окупаемости. В Казахстане  нормативный коэффициент эффективности новой техники установлен для народного хозяйства 0,15, что предполагает срок окупаемо​сти до 6,6 лет.

При переходе к рынку в состав калькуляционных затрат дополнительно включают амортизационные отчисления на полное восстановление основных фондов, учитывая ускоренную амортизацию их активной части, отчисления в ремонтный фонд, отчисления по обязательному медицинскому страхованию, страхование имущества.

По источникам финансирования различают затраты из фондов разви​тия    производства,    госбюджетные    (фундаментальные    научно-исследовательские разработки), за счет банковского кредита, продажи акций.

Кроме этого различают затраты по этапам НТП.

Специфика планирования издержек в сфере НТП обусловлена их осо​бенностями. По своей экономической природе все эти издержки, как едино​временные, так и текущие, являются авансированными, т.е. отвлекают на длительный период ресурсы от непосредственного производства. Лаг време​ни - период от вложения средств до получения конечного эффекта - состав​ляет примерно 10 лет. Здесь велика доля сопряженных затрат - на производ​ственные капиталовложения, подготовку и переподготовку кадров, охрану природы. Издержки включают расходы в сфере производства новой техники и ее использования за расчетный период.

Социально-экономическая эффективность на уровне предприятия определяется не НТП в целом, а отдельных нововведений и их комплексов. При этом эффективными считаются новшества, абсолютная эффективность кото​рых 

 (Эабс) не ниже нормативной (Ен) и базовой:

Эабс = Дчп / Кнт,

где Дчп - прирост чистой продукции (хозрасчетного дохода в резуль​тате нововведений;

Кнт - прирост затрат на НТП. Рентабельность затрат на НТП, которую особенно важно учитывать, представляет собой отношение прироста прибыли к обусловившим ее затра​там. 

где П - прибыль, полученная в t г. в результате использования ново​введения. Прирост прибыли (АП) в результате внедрения новой техники рас​считываются по формуле:

АП=(Ц2-С2) *A2-(Ц1-C1,) *A1,

где Ц1 Ц2 - оптовая цена единицы продукции до и после нововведений;

С1, С2 - себестоимость единицы продукции до и после нововведений;

ai, А2 - производство продукции, штук.

При этом устанавливается влияние различных факторов на прибыль. НТП обеспечивает прирост прибыли за счет двух факторов - снижения себе​стоимости (снижение удельных расходов заработной платы, материальных затрат, страховых платежей за единицу продукции, изменение амортизаци​онных отчислений, расходов на содержание и эксплуатацию оборудования) и повышения качества продукции (надбавки к оптовой цене и увеличение объ​ема производства в связи с удешевлением и повышением качества продукции). Прирост прибыли на тенге затрат на внедрение рассчитывается как от​ношение суммы прироста прибыли от внедрения новой техники к сумме за​трат на это внедрение. Для нововведений, при использовании которых затраты и результат, в том числе объем и качество продукции, не меняются по годам расчетного пе​риода, экономический эффект определяется формулой:

Эз= (Рг-Зг) / (Кр+Ен) ,

где рг и Зг - соответственно неизменные по годам расчетного периода результаты нововведения (основные и сопутствующие в стоимостной оценке) и затраты на НТП.

3,=И+(Кр+Ен)*К,

где И - годовые текущие издержки при использовании нововведения (без учета амортизации на реновацию);

Ей - норматив приведения единовременных затрат и результатов, чис​ленно равный нормативу эффективности капиталовложений (Е - 0,15);

К - единовременные затраты;

Кр - норматив реновации основных фондов при использовании ново​введения с учетом фактора времени. Расчеты эффекта НТП на этапе формирования планов НИОКР выпол​няют разработчики на основе технико-экономических показателей нововве​дения, согласованных с основным потребителем. На последующих этапах при формировании плана экономического и социального развития расчет ве​дет разработчик совместно с изготовителем при согласовании с основным потребителем (заказчиком).

При расчетах экономической эффективности сравниваемые варианты должны быть приведены в сопоставимый вид по всем признакам; объему вы​пускаемой продукции или выполняемых работ, их составу в соответствии с заданной номенклатурой, качеству, срокам изготовления, а также социаль​ному эффекту, включая охрану окружающей среды. При внедрении новой техники учитываются также соотношения в производительности, срокам службы и других качественных параметров. Произведение сопоставляемых вариантов к тождеству полезных результатов сводит все различия между ва​риантами к одному - различию затрат, обусловленных производством про​дукции.

Если по какому-либо из сопоставляемых вариантов не обеспечивается получение одинакового состава производственных результатов (продукции, работ, услуг), то по этому варианту необходимо предусмотреть дополнитель​ную рабочую силу, оборудование, помещения, которые обеспечили бы про​изводство недостающих видов изделий. Необходимость приведения вариан​тов к одинаковому составу изготавливаемых изделий возникает, прежде все​го, при проектировании участков и цехов, многопредметных механизирован​ных и поточных линий.

Если сравниваются варианты, характеризующиеся различным объемом годового выпуска продукции (работ), то по варианту с меньшим объемом следует предусмотреть дополнительное оборудование, рабочую силу, осна​стку, здания, необходимые для доведения его величины до уровня другого варианты. При этом необходимо корректировать величины общих капиталь​ных вложений, себестоимость и прибыли.

Для обеспечения сравнимости вариантов, отличающихся качеством продукции, необходимо определить затраты на дополнительные операции, оборудование, оснастку, применение которых устранит различия в уровне качества.

При сравнении вариантов и оценке их экономической эффективности необходимо учитывать влияние на затраты и результаты фактора времени. Это вызвано различием сроков проектирования, строительства, освоением производства продукции по вариантам, а также различием в структуре затрат по годам проектирования и создания необходимых основных фондов и оборотных средств.

Капитальные вложения, осуществляемые в период проектирования, строительства и освоения производства, на ряд лет «замораживаются», что приводит к утрате возможностей производить нужную продукцию и полу​чать при этом экономию на затратах в других сферах народного хозяйства. Чем больше период замораживания капитальных вложений, тем менее целе​сообразна их структура по годам строительства, тем больше такие потери. Кроме того, рост производительности общественного труда приводит к уменьшению стоимости тех средств производства, в которых заключены капиталовложения.

3.Расчет  эффективности капитальных вложений. 

Основной составной частью инвестиций на предприятии являются ка​питальные вложения. В их состав входят затраты, которые используются на создание и внедрение новых, реконструкцию и расширение действующих ос​новных фондов, на строительно-монтажные работы, приобретение оборудо​вания, а также другие затраты, связанные с капитальным строительством. В настоящее время основным источником финансирования капиталь​ных вложений являются собственные средства предприятия и долгосрочные кредиты. Это повышает ответственность предприятий за более эффективное использование капитальных вложений и своевременности ввода объектов в эксплуатацию.

Выбор эффективности капитальных вложений осуществляется на осно​ве оценки их экономической эффективности. Экономическая эффективность капитальных вложений определяется соотношением полученного эффекта с вложенными средствами, обусловившими этот эффект. Рассчитывают абсолютную и сравнительную эффективность.

Абсолютную эффективность определяют по каждому объекту вложе​ния в отдельности:

Эф = С1-C2/К

Где: Эф - экономическая эффективность капитальных вложений

К - капитальные вложения

C1 (C2) - полная себестоимость продукции до (после) внедрения новой техники. Определяется также срок окупаемости капитальных вложений, обрат​ный экономической эффективности:

Ток ==K/C1-C2

Где: Ток - срок окупаемости капитальных вложений

К - капитальные вложения

При выборе оптимального варианта решения применяется сравнитель​ная экономическая эффективность. Ее показателем является минимум произ​веденных затрат, которые представляют собой сумму текущих затрат (годо​вая себестоимость) и капитальных вложений.

3min= С+ Еn*К

где: En - нормативный коэффициент эффективности К - капитальные вложения С - себестоимость продукции

При внедрении новой техники определяется годовой экономический эффект:

Эг = 31 –З2

где: Эг - годовой экономический эффект

31 (32) - минимум затрат на весь объем производства до  и после  вне​дрения новой техники. Важно изучить влияние новой техники на фондоотдачу. Это влияние  определяется по формуле:

АФо = ЛВПнт/Фсг

Где: АФо - изменение фондоотдачи в результате внедрения новой тех​ники

АВПнт - изменение объема выпускаемой продукции внедрения новой техники

Аси - среднегодовая стоимость ОПФ Изменение объема выпускаемой продукции в результате внедрения но​вой техники в свою очередь находится по формуле:

ЛВПнт = АВПв + ЛВП3 + ДВГс

где: АВПв — изменение объема выпускаемой продукции за счет ввода и освоение нового оборудования

ЛВП3 - изменение объема выпускаемой продукции за счет замены обо​рудования (модернизации)

ЛВПс — изменение объема выпускаемой продукции за счет совершенст​вования организации труда

При анализе влияния внедрения новой техники на фондоотдачу необ​ходимо изучать, как отразились на ее изменении не только рост объема про​дукцию, но и стоимость промышленно-производственных основных средств, так как зачастую новая техника значительно дороже заменяемой и это удо​рожание может не компенсироваться соответствующим ростом ее производительности.

Приведенные показатели позволяют выявить эффективность капиталь​ных вложений во внедрение новой техники, принять наиболее оптимальное решение.    

Лекция  №  15.Методика   расчета   экономической  эффективности  в  НГП

План:

1.  Основные  направления  технического  прогресса  в  промышленности

2. НТП в  бурении.

3. НТП  в  нефтегазодобывающем  управлении.

1. Основные  направления  технического  прогресса  в  нефтяной  и  газовой  промышленности.   К  основным  направлениям  научно - технического  прогресса,  которые  характерны  для  всех  отраслей  народного  хозяйства,  в  том  числе  нефтяной  и  газовой  промышленности,    относятся:  электрификация,  комплексная  механизация  и  автоматизация  производственных  процессов,  химизация  производства.

  Электрификация  основана  на  широком  использовании  электрической  энергии  в  производственных  процессах  всех  отраслей  народного  хозяйства.

  Комплексная  механизация  и  автоматизация  производства    это  комплекс  технических,  технологических  и  организационных  мероприятий,  обеспечивающих  замену  ручных  операций  машинными,  внедрение  автомобильных  станков  и  машин,  а  также  систем  машин  и  оборудования,  автоматических  манипуляторов  с  программным  управлением.

   Химизация  производства  означает  внедрение  химических    методов    в    производственные  процессы,  получение  высокоэффективных  синтетических  материалов,  часто  с  заданными  свойствами.  Наряду  с разрешением  сырьевой  базы  и  номенклатуры,  используемых  в  народном  хозяйстве  материалов  химизация  интенсифицирует  производство,  вносит  серьезные  изменения  в  его  технику  и  технологию.

  
Техническая  база  нефтяной  и  газовой  промышленности  развивается  по  всем  перечисленным  направлениям.

 
 Технический  прогресс  в  области  геологоразведочных  работ  в  основном  заключается  в  совершенствовании  технических  средств,  а  также  методов  поиска  и  разведки  нефти  и  газа.  Условия  проведения  геологоразведочных  работ  весьма  сложные.  Разбросанность  объектов  исследования  на  территории,  измеряемой  зачастую  в  сотнях  и  тысячах  квадратных  километров,    отсутствие  дорог,  проведение  работ  на  открытом  воздухе  в  различных  климатических    погодных  условиях - все  это  предъявляет  к  геологоразведочной  технике  повышенные  требования  к  ее  прочности,  транспортабельности,  высокой  надежности  в  работе.

 
 Быстро  развивается    техника  геофизических  методов  исследования  скважин.  Применяется  аппаратура  для  комплексных  геофизических  исследований  глубоких  и  сверхглубоких    скважин.  За  один  спускоподъем    кабеля  сейчас  измеряют в   3-5  параметров.  Внедряются  телевизионная  аппаратура  для  наблюдения  внутри  скважин,  более   совершенная  техника  ..для  акустического,  радиоприемного  и  газового  каротажа.  Совершенствуются  также  установки  глубокого  колонкового  бурения.  Повышается  их  проходимость.  Применение  автоматических  устройств  для  поддержания  оптимальных  параметров  режимов  бурения  увеличивает  скорость  бурения.  Этому  же  способствует  применение  алмазных  долот,     что  увеличивает  проходку  за  один  рейс  десятки  раз  по  сравнению   с  долотами  других  типов.

 Технический  прогресс  в  бурении  нефтяных  и  газовых  скважин  проявляется  в  повышении  энергетической  мощности  бурового  оборудования,  механизации  основных  вспомогательных  процессов,  их  электрификации  и  химизации.  

 
 Для развития  буровой  техники  до  начала  60-х  годов  было  характерным  использование,  главным  образом,  тяжелых  буровых  установок  грузоподъемностью  130-200 т  рассчитанных  на  бурение  скважин  глубиной  да  3-5  тыс.м.  из  общего  числа  буровых  установок  более    90%  приходилось  на  эти  установки,  между  тем  для  бурения  более  70%  скважин  по  их  глубине  можно  было  использовать  установки  грузоподъемностью  50-80 т.

2.  Нефтегазовая  промышленность  в  бурении. Технический  прогресс  в  добыче  нефти  и  газа.  

  Главные  направления  технического  прогресса  в  нефтигазадобыче  связаны  с  совершенствованием  систем  разработки  нефтяных  и  газовых  месторождении  и  с  увеличением  нефти  и  газоотдачи    пластов.

 
 Основные  направления  совершенствования  методов  разработки  месторождении - это  внедрение  искусственных  методов  поддержания  пластового  давления,  законтурное  заводнение,  внутриконтурное,  законтурное  в  сочетании  с  внутриконтурным,  площадное,  очаговое,  избирательное  и  барьерное.  Опыт  разработки  месторождении  показал  высокую  эффективность  методов  заводнения.                                                                                                                                                                                                                                                                                                   

  Оценку  эффективности  рекомендуется,  производить  на  следующих  стадиях  (этапах).

  1. Предпроизводственной   -  технико-экономическое  обоснование  и  выбор  наилучшего  варианта  мероприятия  при  формировании  планов  научных  исследовании  и  опытно  конструкторских  работ  (этапы:  поисковые  и  прикладные  исследования,  конструирование,  проектирование,  использование  и  доработка  опытного  образца.)

  2. Стадии промышленного  производства  продукции  и  использование  технологии  (реализация  результатов  осуществляемого  мероприятия  в  производственно- хозяйственной  деятельности).

  
  На  предпроизводственной  стадии  ожидаемую  экономическую  эффективность  мероприятия  оценивают  по  всему циклу  разработки  и  реализации  мероприятии - за  весь  срок  осуществления  мероприятии  Т.  

  3. НТП  в  нефтегазодобывающем  управлении. В основе оценки  эффективности  мероприятии  необходимо  соблюдать  народно  хозяйственный  подход  за  счет:

1) проведения  комплексной  оценки  эффективности  мероприятия  по  всему  циклу  разработки  и  реализации  с  учета  всех  позитивных  (а  также  негативных,  если  они  имеют  место)  результатов;

2) применения  в  расчетах  системы  экономических  нормативов  и  других  устанавливаемых  ограничении,  учета  экономической  неравнозначности  затрат  и  результатов,  осуществляемых  и  получаемых  в    различные  моменты  времени,  что  достигается  их  приведением  к  единому  расчетному  году;

3) применение  в  расчетах  единого  по  народному  хозяйству  норматива  эффективности  капитальных  вложении  и   дифференцированных  нормативов  платы  за  трудовые  и  природные  ресурсы,  а  также  применения  наряду  с  действующими  перспективных  цен  (тарифов,  сметной  стоимостью  на  продукцию),  отражающих  их  качество  и  эффективность  для  потребителя;

4) применения  прогрессивных  базовых  технико-экономических  показателей.

  На  стадии  промышленного  производства  продукции  и  использования  новой  технологии эффективность  технических  мероприятии  определяют  на  основе  (планового)  фактического  годового  хозрасчетного  экономического  эффекта.

  
При  этом  за  экономический  эффект  принимают  прибыль  Прt  остающуюся  в  распоряжении  предприятия  (организации)  за  вычетом  затрат  на  осуществление  мероприятия,  а  также  налогов  и  выплат:

Эt=  Прt-Зt-Вt, где  Эt-экономический  эффект  в    t-ом  году  от  промышленного  производства  и  использования  новой  техники,  тен;  Зt1  - дополнительные  затраты  в  t-ом  году,  связанные  с  производством  и  использованием  новой  техники,  тен;  Вt -  общая  сумма  налогов  и  выплат  из  балансовой  прибыли  в   году  t
Лекция № 16.Инвестиционная и инновационная  деятельность  на  предприятии

План:

1. Инвестиции, как экономическая категория.

2. Классификация  и структура инвестиции.

3. Основные  понятия  инноватики  и  инновации.

4. Инновационная  деятельность предприятия  в  условиях  рынка.

1. Инвестиции, как экономическая категория. 
Инвестиции на макро уровне являются основой для:

Осуществления политики расширенного производства;

Ускорение НТП; улучшения качества и обеспечение конкурентоспособности отечественной продукции;

Структурной перестройки общественного производства;

Создания необходимой сырьевой базы промышленности;

Гражданского строительства, развития здравоохранения, культуры, а также решения других социальных проблем;

Смягчения или решения проблемы безработицы;

Охраны природной среды;

Конверсии военно-промышленного комплекса;

Обеспечения обороноспособности государства и решения других проблем;

Инвестиции играют важную роль и на макроуровне, которые необходимы для достижения следующих целей:

Расширения и развития производства;

Недопущения чрезмерного морального и физического износа основных фондов;

Осуществления природоохранных мероприятий.

Классификация и структура инвестиций. Инвестиции можно классифицировать по различным признакам:

1. Главным признаком является объект вложения, на основе которого выдается реальные, т.е. любые вложения, на основе которого выделяются реальные, т.е. любые вложения средств в реальные активы, связанные с производством товаров и услуг для извлечения прибыли и финансовые инвестиции (портфельные), т.е. приобретение активов в форме ценных бумаг. Финансовые инвестиции направлены на формировании портфеля ценных бумаг. Реальные на увеличение основных фондов предприятия как производственного, так и непроизводственного характера. Они реализуются путем нового строительства основных фондов, расширением, перевооружением действующих предприятий;

2. Период инвестирования, на основе которого выдается краткосрочные, т.е. вложение средств на период до одного года и долгосрочное больше одного года;

3. По характеру участия компании выделяют прямые и непрямые инвестиции. В случае прямых инвестиции подразумевается непосредственное участие фирмы - инвестора в процессе выборе объектов вложения, а непрямые инвестиции подразумевают участие в процессе выбора объекта инвестирования, посредника инвестиционного фонда или финансового фонда;

4. В зависимости от форм собственности инвестируемых средств различают частные и государственные инвестиции. Частные инвестиции подразумевают вложения средств государственных предприятий, а также средств государственного бюджета, разных его уровней и государственных внебюджетных фондов.


Венчурные инвестиции - это рискованное вложения капитала,  обусловленные необходимостью финансирования мелких инновационных фирм в области новой технологии и ценных бумаг, а также это вложения в акции новых предприятий или в предприятия, осуществляющих свою деятельность в новых сферах бизнеса с большим уровнем риска. В расчете на быструю окупаемость вложенных средств, венчурные инвестиции направляются в проекты, которые несвязанны между собой, но имеющие высокую степень риска. 

Аннуитет - это инвестиции, приносящие вкладчику определенный доход через регулярные промежутки времени. В основном это вложения средств в страховые и пенсионные фонды.

Структура инвестиции. Под структурой инвестиции понимается их состав по  видам, направлению использования и их доля в общих инвестициях. Различают общие и частные структуры инвестиций. 

К общим структурам можно отнести их распределение на реальные и портфельные. В общем объеме инвестиции наибольшую долю составляют реальные.


В число частных структур инвестиций включаются следующие виды капиталовложений:

   1. Технологическая структура состоит из затрат на сооружение какого - либо объекта по видам затрат, т.е. показывает какая доля капиталовложений направляется на различные виды работ;

    2. Под воспроизводственной структурой понимается их распределение и соотношение в общей сметной стоимости по формам воспроизводства (строительство, реконструкция, перевооружение и т.д.);

 Под отраслевой структурой понимается их распределение и соотношение под отраслями промышленности и экономики в целом;

Под территориальной структурой понимается их распределение и соотношение по отдельным районам, отраслям и регионам.

Важное значение для эффективности инвестиции в экономике имеет структура по источникам финансирования и формам собственности. Под структурой инвестиций по формам собственности понимается их распределение  и соотношение по формам 

собственности их общей суммы, а под структурой инвестиций по источникам финансирования в разрезе источника финансирования. 

Основным правовым документам, регулирующим производственно - хозяйственные и другие взаимоотношения субъектов инвестиционной деятельности. Условия договора сохраняют свою силу на весь срок их действия.

Государство гарантирует стабильность прав субъектов инвестиционной деятельности. В случае принятия законодательных актов. Положения, которых ограничивают права субъектов инвестиционной деятельности, соответствующие положения этих актов не могут вводиться в действие раннее, чем через год с момента их опубликования. А случай принятия государственными органами актов, нарушающих законные права и интересы инвесторов, убытки, включая упущенную выгоду, причиненную субъектам инвестиционной деятельности в результате принятия таких актов, возмещаются этими органами по решению суда.

Законодательством гарантируется защита инвестиции, в т.ч. и иностранной, не зависимо от форм собственности. Инвестиции не могут быть безвозмездно национализированы и реквизированы. К ним также не могут быть применены меры, равные указанные по последствиям. Применение таких мер возможно лишь с полным возмещением инвестору всех убытков, причиненных отчуждением инвестированного имущества. Включая  упущенную выгоду и только на основе закона дательных актов.

В    мировой   экономической   литературе    «инновация» интерпретируется  как  превращение    потенциального  научно-технического прогресса в реальный, воплощающийся в новых продуктах и технологиях.

Термин  «инновация»  стал  активно  использоваться  для обозначения   ряда   родственных   понятий:   «инновационная деятельность», «инновационный процесс», «инновационное решение» и т.п. Для уточнения понятия инновации ознакомимся с различными взглядами на её сущность.

Различные ученые, в основном зарубежные (такие как Н. Мончев, И. Перлаки, В. Хартман, Б. Твисс и др.), трактуют это понятие в зависимости от объекта и предмета своего исследования. Например, Б. Твисс определяет инновацию как процесс, в котором изобретение или идея приобретает экономическое содержание. Ф. Никсон считает, что инновация - это совокупность технических, производственных и коммерческих мероприятий, приводящих к появлению на рынке новых и улучшенных промышленных процессов и оборудования. По мнению Б. Санто, инновация - это такой общественно-технико-экономический процесс, который через практическое использование идей и изобретений приводит к созданию лучших по своим свойствам изделий, технологий, и в случае, если инновация ориентирована на экономическую выгоду, то её появление на рынке может принести добавочный доход. И. Шумпетер трактует инновацию как новую научно-организационную комбинацию производственных факторов, мотивированную предпринимательским духом. Во внутренней логике нововведения - новый момент динамизации экономического развития.

Анализ различных определений инновации приводит к выводу, что специфическое содержание инноваций составляют изменения, а главной функцией инновационной деятельности является функция изменения.

Инновация может быть рассмотрена как в динамическом, так и статическом аспекте. В последнем случае инновация представляется как конечный результат научно-производственного цикла. Иными словами, мы имеем факт инновации как явления.

Вместе с тем инновация как процесс представляет собой создание, освоение и распространение нововведений.

Научно-технические разработки выступают как промежуточный результат научно-производственного цикла и по мере практического применения превращаются в научно технические нововведения. Таким образом, происходит материализация новых идей и знаний в процессе производства с целью их коммерческой реализации для удовлетворения новых потребностей потребителей. Иными словами, непременными свойствами инновации как явления являются научно-техническая   новизна   и   производственная   применимость. Коммерческая реализуемость по отношению к инновации выступает как потенциальное свойство, для реализации которого необходимы определенные усилия.

Из сказанного следует, что инновацию как явление необходимо рассматривать неразрывно с инновацией как процессом.

Необходимо также отметить, что на практике понятия «новшество», «новация», «нововведение» нередко отождествляются, хотя между ними есть определенные различия. Новшеством может быть новый порядок, новый метод, изобретение. Нововведение означает, что новшество используется. С момента принятия к распространению новшество приобретает новое качество и становится инновацией . Следовательно, научно-технические инновации должны:

-  Обладать новизной;

-  Удовлетворять рыночному спросу;

-  Приносить прибыль организации- инноватору.

Распространение нововведений, как и их создание, является составной частью инновационного процесса. Можно выделить три логические    формы    инновационного    процесса: 

простой внутриорганизационный - предполагает создание и использование новшества внутри одной и той же организации. Новшество в этом случае не является товаром; 

межорганизационный инновационный процесс предполагает, что новшество выступает в роли товара; 

расширенный инновационный процесс проявляется в создании новых производителей   нововведений,   в   нарушении   монополии производителя-пионера,  что  способствует  совершенствованию 

потребительских свойств выпускаемых товаров.

Простой инновационный процесс переходит в товарный за две фазы: 1) 

создание нововведения и его распространение; 2) диффузия нововведения. Первая фаза это последовательные этапы научных исследований, опытно-конструкторских работ, организации опытного производства и сбыта, организации коммерческого производства. На первой фазе еще не реализуется полезный эффект нововведения, а только создаются предпосылки такой реализации. На второй фазе эффект нововведения перераспределяется между его производителями и потребителями.

Распространение инновации - это информационный процесс, форма и скорость которого зависит от мощности коммуникационных каналов, особенностей восприятия информации хозяйствующими субъектами, их способностей к практическому использованию полученной информации и т.п. Дело в том, что хозяйствующие субъекты, действующие в реальной экономической среде, проявляют неодинаковое отношение к поиску инноваций и разную способность к их усвоению.

Диффузия инновации - процесс,  посредством  которого нововведение передается по коммуникационным каналам в социальной системе во времени. Иными словами, диффузия - это распространение уже однажды освоенной и используемой инновации в новых условиях или местах применения. В результате диффузии возрастает число как производителей, так и потребителей нововведения и изменяются их (нововведений) качественные характеристики.   Непрерывность   нововведенческих   процессов определяет скорость и границы диффузии нововведения в рыночной экономике.

В реальных инновационных процессах скорость диффузии нововведения зависит от различных факторов, основными из которых являются:

- Формы принятия решений хозяйствующими субъектами;

-  Способы передачи информации в социальной системе;

-  Свойства социальной системы, в которой происходит диффузия нововведения;

-  Свойств самих нововведений, в том числе относительные преимущества по сравнению с традиционными решениями, совместимость со сложившейся практикой и технологической структурой, сложность, накопленный опыт внедрения и др.

Один из важных факторов распространения любой инновации состоит в её взаимодействии с соответствующим социально-экономическим окружением, существенным элементом которого являются конкурирующие технологии. Согласно теории нововведений И. Шумпетера, диффузия нововведения - это процесс кумулятивного увеличения числа имитаторов (последователей), внедряющих нововведения вслед за новатором в ожидании более высокой прибыли.

И. Шумпетер считал ожидание сверхприбылей главной движущей силой принятия нововведений. Однако на ранних стадиях диффузии нововведений никто из хозяйствующих субъектов не имеет достаточной  информации  об  относительных  преимуществах конкурирующих нововведений.  Но хозяйствующие субъекты вынуждены внедрять одно из альтернативных нововведений под угрозой вытеснения с рынка.

Во всех случаях для принятия решений каждым субъектом альтернативные 

технологии сравниваются с решениями, принятыми сравниваются с решениями, принятыми предыдущими реципиентами. Но получить такую информацию достаточно сложно, так как это связано с конкурентным положением фирм на рынке. Каждая фирма может быть знакома с опытом ограниченной выборки фирм, меньшей, чем все множество реципиентов. Это обуславливает неопределенность процессов принятия решений и диффузии в рыночной экономике.

Другая   причина   неопределенности   связана   с   самими нововведениями. На ранних стадиях диффузии их потенциальная прибыльность неизвестна. С накоплением опыта внедрения и использования  нововведения  неопределенность  может  быть устранена, или хотя бы снижена. Однако со снижением неопределенности и риска применения нововведения исчерпывается потенциал его дальнейшего использования и снижается его прибыльность. Возможность извлечения дополнительной прибыли от использования любого нововведения временна и снижается по мере приближения предела его распространения.

Следовательно, диффузия нововведений зависит как от стратегии инноваторов, так и от стратегии пионерских реципиентов. Организации-новаторы открывают новые возможности, но их реализация зависит и от выбора организации-имитатора (в данном случае под организацией-новатором понимается организация, разрабатывающая новшество, а под организациями-имитаторами -организации,    первыми    осваивающие    его).    Вероятность доминирования на рынке будет больше для новшества, внедряемого большим числом имитаторов. Разумеется, результат конкуренции новшеств определяется выбором всех агентов на рынке, но влияние более ранних реципиентов будет больше, чем последующих.

Необходимо также отметить, что оценить относительные преимущества нововведений в ранней фазе их диффузии трудно, особенно если речь идет о радикальных нововведениях. В таких ситуациях значительную роль в деле будущего технологического развития играет выбор последователей. Дело в том, что каждый сделанный выбор позволяет повысить конкурентоспособность соответствующего новшества и увеличивает его шанс на принятие последующими хозяйствующими субъектами, которые будут учитывать ранее сделанные выборы. После накопления достаточного опыта, когда уже многими хозяйствующими субъектами освоены альтернативные новшества и их относительные преимущества известны с высокой достоверностью, последующие реципиенты принимают решения основываясь на ожидаемой прибыльности альтернативных новшеств. В результате конечное разделение рынка новыми альтернативными нововведениями определяется стратегиями имитаторов.

Деятельность,   представляющая   инновационный   процесс, распадается на отдельные различающиеся между собой участки и материализуется в виде функциональных организационных единиц, обособившихся в результате общественного разделения труда. Экономическое и технологическое воздействие инновационного процесса лишь частично воплощается в новых товарах или технологиях.

Значительно   больше   оно   проявляется   в   увеличении экономического и научно-технического потенциала как предпосылки возникновения новшеств, т.е. повышается технологический уровень инновационной системы и её составных элементов, тем самым повышается восприимчивость общества к инновациям.

Среди основных элементов инновационной системы мы можем выделить:

- Фундаментальные (теоретические) исследования;

-  Прикладные исследования;

-  Разработка и проектирование нововведений;

-  Освоение нововведений, промышленное производство, маркетинг и сбыт.

Для анализа данной системы нам необходимо абстрагироваться от факторов обратной связи между её различными элементами; учесть длительность цикла «Фундаментальные исследования - Освоение нововведений», который может продолжаться более десяти лет;

учесть относительную самостоятельность каждой из фаз.

Начальной   стадией   инновационного   процесса   являются фундаментальные исследования, конечным результатом которых является   получение   и   переработка   новых   оригинальных доказательных сведений и информации только в области теории вопроса.

Часть информации, полученной в ходе фундаментальных исследований,  разрабатывается  далее   в   ходе   прикладных исследований, разработки и проектирования нововведений.

Таким образом, обобщая все вышесказанное, мы можем сказать, что организации в соответствии со своей миссией и динамично изменяющейся внешней средой вырабатывают цели получения устойчивых прибылей, конкурентных преимуществ и выживания в долгосрочной перспективе. Средствами достижения целей, т.е. стратегиями, в этом случае служат как интенсивное развитие всех элементов производственно-хозяйственной системы организации, так и их инновационное развитие. Первое обеспечивает сохранение потенциала организации в случае, если во внешней среде не происходит значительных изменений, что сегодня встречается очень редко. Второе обеспечивает повышение уровня организационного потенциала, в случае устойчивой внешней среды, либо, как минимум, его сохранение, если внешняя среда высоко динамична.

       3.Основные понятия инноватики и инноваций. В   практике   экономического   анализа   и   исследований используют ряд терминов, которые дают представление об инноватике, инновациях и инновационном процессе.

Инноватика - область науки, изучающая различные теории нововведений - формирование новшеств, их распространение, факторы, противодействующие нововведениям, адаптацию к этим противодействиям  человека  и  инновационных  организаций, выработку инновационных решений.

Инновационная деятельность - это процесс, направленный на реализацию результатов законченных научных исследований и разработок либо иных научно-технических достижений в новый или усовершенствованный продукт, реализуемый на рынке, в новый  или  усовершенствованный  технологический  процесс, используемый в практической деятельности, а также связанные с этим дополнительные научные исследования и разработки.

Инновация - конечный результат инновационной деятельности, получивший реализацию в виде нового или усовершенствованного продукта,    реализуемого     на     рынке,     нового     или усовершенствованного технологического процесса, используемого в практической деятельности.

Инновационный потенциал предприятия - это совокупность различных видов ресурсов, включая материальные, финансовые, интеллектуальные,   научно-технические   и   иные   ресурсы, необходимые для осуществления инновационной деятельности.

Инновационная сфера - область деятельности производителей и потребителей инновационной продукции, включающая создание и распространение инноваций.

Инновационная   программа - комплекс   инновационных проектов   и   мероприятий,   согласованный   по   ресурсам, исполнителям и срокам их осуществления и обеспечивающий эффективное решение задач по освоению и распространению принципиально новых видов продукции и технологий.

Инновационная       инфраструктура    -   организации, способствующие осуществлению инновационной деятельности.

4. Инновационная деятельность предприятия в условиях рыночной экономики. 

Широкомасштабная      реструктуризация      собственности, реорганизация      производства,      конверсия      оборонной промышленности ставят проблемы выживания предприятий их экономического роста.

Инновационная политика предприятий должна быть направлена на  увеличение  производства  принципиально  новых  видов продукции и технологий, расширение сбыта отечественных товаров, а это требует формирования и развития инновационного предпринимательства.

В   связи   с   инновациями   различают   две   модели предпринимательства: классическую и инновационную.

Классическая модель - это предпринимательство традиционное, репродуктивное, рутинное. Предприниматель в рамках такой модели приводит в действие внутренние резервы предприятия для увеличения прибыли, повышения рентабельности.

Вторая модель представляется инновационным (продуктивным) предпринимательством. При этом предполагается поиск таких путей развития предприятия, в основу которых положены инновации или новшества, доведенные до стадии конечного использования.

Действительная новизна продукта или процесса должна всегда приводить к росту экономического эффекта от использования. Новизна бывает абсолютная, относительная и частичная. Новизна считается абсолютной в том случае, если отсутствуют аналоги конкретному новшеству. Новизна будет относительной, если касается новшества, впервые внедряемого на данном предприятии, но уже применявшегося на других предприятиях. Частичная новизна - это обновление какого-либо элемента, узла изделия.

По   степени  новизны   выделяют   инновации   базисные, улучшающие и псевдоинновации.

Базисные инновации реализуют крупные изобретения и являются основой для формирования новых поколений и направлений развития техники.

Улучшающие инновации связаны с внедрением мелких и средних изобретений и преобладают на стадиях распространения и стабильного развития научно-технического цикла.

Псевдоинновации  направлены  на  частичное  улучшение устаревших видов техники и технологии.

По характеру применения различают:

- продуктовые инновации, которые направлены на производство и использование новых продуктов и услуг;

- рыночные инновации, открывающие новые сферы применения продуктов  и  позволяющие  реализовать  потребности  в продуктах, услугах на новых рынках;

- инновации- процессы,   нацеленные  на  новые  технологии,  организацию  процесса  и  управления.

- социальные  инновации,  ориентированные  на  построение  и  функционирование  новых  социальных  структур.

- комплексные  инновации,  представляющие  единство  нескольких  видов  изменений.

Лекция 17. Маркетинговая и производственная деятельность предприятия.

План:

1. Социально-экономическая  сущность  и  содержание  маркетинга.

2. Основные  принципы  маркетинга.

3. Изучение    возможностей  предприятия.

 1.   В  странах  развитой  рыночной  экономикой  маркетинг  рассматривается  как ведущая функция  управления,  определяющая  рыночную  и  производственную  стратегии  предприятия  и  основанная  на  знании  потребительского  спроса.  В  этих  условиях  маркетинг -   система  организации  деятельности  предприятия,  фирмы  ,  корпорации  по  разработке,  производству  и  сбыту  товаров  на  основе  изучения  запросов  потребителей  в  целях  получений  высокой  прибыли.  

   Термин  "маркетинг"  (от  англ. Market-рынок)  и  означает  деятельность  в  сфере  рынка,  сбыта.  Однако  это  более  широкое  понятие.  Взаимосвязь  рынка  и  предприятия  приведена  на  рис.  1.

  Основным  в  маркетинге  является  взаимодополняющий  подход.  Это  тщательное  и  всестороннее  изучение  рынка,  а  также  активное  воздействие  на  рынок,  формирование  потребностей  и  покупательских  предпочтении.  Связать  изготовителя  и  потребителя,  помочь  им  наитии   друг  друга - в  этом  - то  и  состоит  основная  цель  любой  маркетинговой  деятельности.  Таким  образом,  маркетинг  представляет  собой  вид  человеческой  деятельности,  направленный  на  удовлетворение  нужд  и  потребностей  посредством  обмена.

В  основе  маркетинга  лежит  идея  человеческих  потребностей,  т.е.  потребностей  в  пище,  одежде,  тепле  и  безопасности,  а  также  духовной  близости,  влиянии  и  привязанности  и  др.

  Потребностей  людей  практически  безграничны,  а  ресурсы  для  их  удовлетворения  ограничены.  Человек  будет  выбирать  те  товары,  которые  доставят  ему  наибольшее  удовлетворение  в  рамках  его  финансовых  возможностей.  Все  товары,  способные  удовлетворять  нужду  покупателя,  называются  товарным  ассортиментом  выбора.  Чем  полнее  соответствует  товар  желаниям  потребителя,  большего  успеха  добьется  производитель.  Он  должен  оттискивать  потенциальных  потребителей,  выяснять  их  потребности,  а  затем  создавать    товары,  как  можно  полнее  удовлетворяющие  эти  потребности.

  Маркетинг  имеет  место  в  тех  случаях,  когда  люди  решают  удовлетворить  свои  нужды  и  запросы  с  помощью  обмена.    Обмен - акт  получения  от  кого-либо  желаемого  объекта  и  предложения  чего - либо  взамен.

  В  условиях  маркетинговой  деятельности различают  два  вида  рынков.

  Рынок продавца -   это,  как  правило,  дефицитный  рынок,  на  котором  продавцы  имеют  больше  власти и  наиболее  активными "деятелями  рынка"  приходится  быть  покупателям.  Рынок  покупателя - это,  как  правило,  насыщенный  рынок,  на  котором  больше  власти  имеют  покупатели,  и  наиболее  активными  "деятелями  рынка"  приходится  быть  продавцам.

 
 Любой  продавец  сталкивается  с  проблемой  реализации,  т.е.  доведения  продукции  до  потребителя.  Основная  задача  каждого    изготовителя - продавца  и  потребителя  -  получение  удовлетворительного  коммерческого  итога.  Коммерческий  успех  непосредственно  зависти  от  глубокого  и  всестороннего  изучения  форм,  типов  и  видов  рынков.  Изучение  рынка  осуществляется    с  двух  позиции:  его  характерных  особенностей,  потребностей  и  возможностей  и  его  емкости,  степени  насыщенности,  состояния  конкуренции,  вероятности  появления   товаров - аналогов  и  т.п.  Предпочтение  той  или  иной  позиции  приводить  либо  к  маркетингу, ориентированному  на  продукт,  либо  к  маркетингу,  ориентированному  на  потребителя.

  
Маркетинг,  ориентированный  на  продукт,  применяется  в  случае ,  когда  деятельность  предприятия  нацелена  на  создание  нового  товара  или  усовершенствование  уже  выпускаемого.  Основная  задача  при  этом  сводится  к  побуждению  потребителей  приобретать  новые  или  усовершенствованные  товары.

Маркетинг,  ориентированный  на  потребления,  используется,  когда  деятельность  предприятия  нацелена   на  удовлетворение  потребностей,  непосредственно  исходящих  от  рынка.  Здесь  главная  задача  маркетинг  изучение  потенциальных  потребностей,  поиск  рыночной  ниши.  Маркетинг -это  типа  важнейшая  часть  б  коммерческой  деятельности  в  целом,  так  как  без  изучения  запросов  потребителей  предприниматель  обойтись  не  может.  Что  же  касается  маркетинга    первого  типа,  то  он  не  всегда  необходим,  идет  о  дефицитном  рынке.

   
Для  хозяйственной  деятельности  промышленного  предприятия  целесообразно  применять  оба  типа  маркетинга  одновременно.  Только  всесторонни  анализ  возможностей  предприятия  со  стороны  производства  и  со  стороны  рынка  способен  обеспечить  настоящий  коммерчески  успех.  Такая  комбинированная  маркетинговая  деятельность  получила  название  интегрированного  маркетинга.

  В  рамках  маркетинга  осуществляются  следующие  задачи:

- комплексное  изучение  рынка;

- выявление  потенциального  спроса  и  неудовлетворенных  потребностей;

- планирование  товарного  ассортимента  и  цен;

- разработка  мер  для  наиболее  полного  удовлетворения  существующего  спроса;

- планирование  и  осуществление  сбыта;

- разработка  мер  по  совершенствованию  управления  и  организации  производства.

    
Маркетинг  не  начинается  там,  где  завершается  производство.  Напротив,  характер  и  масштаб  производства  диктуется  маркетингом.  Эффективное  использование  производственных мощностей,  нового  высокопроизводительного  автоматического  оборудования  и  прогрессивной  технологии  предопределяются  маркетингом.

В  рамках  маркетинга  разрабатывается  и  применяется  система  мер  воздействия  на  рынок,    на  потребительски  спрос  с  учетом  возможностей  получения  прибыли  за  счет  максимального  удовлетворения  запросов  потребителей.

  
Фирма,  базирующая  свою  деятельность  на  принципах  маркетинга,  разрабатывает  программу по  новым  товарам,  производства  и  сбыт  которых  она  намечает  осуществить  в  результате  маркетинговых  исследовании  рынка.  Маркетинг  представляет  собой  процесс,  целью  которого  становится  обеспечение  наиболее  полного  удовлетворения  потребностей  и  спроса  покупателей,  "не  пытайтесь  сбывать  то,  что  вам  удалось  выпустить,  а  производите  то  ,  что  у  вас  безусловно  будет  куплено"  - основополагающий  принцип  маркетинга.  Другими  словами,  работа   предприятия  на  принципах  маркетинга  меняет  философию  производителя  товара  или  поставщика  услуги.  Место  привычного  принципа:  главное  поизвили  продукцию  в  возможно  большом  объеме,  а  уж  продать  ее  потребителю - дело  второе,  надо  суметь  произвести  экономично  такой  объем  продукции,  который  обязательно  будет  реализован.

  
Опыт  зарубежных  фирм  свидетельствует,  что  успех  на  рамке  в  продаже  того  или  иного  товара  зависит  не  столько  от  производственных  и  финансовых  возможностей  фирм,  сколько  от  использования  маркетинга,  ориентированного  на  установленный  платежеспособный  спрос  т.е.  на  потребителя.  

   Сбытовая  деятельность  в  маркетинге  состоит  в  том,  что  бы  доводить  товары  до  потребителя  в  том  месте,  в  таком  количестве  и  такого  качества,  которые  требуются.

Схематично  концепция  сбыта  и  маркетинга  выглядеть  следующим  образом:

Концепция  сбыта.

Товары               сбыт и стимулиро              Получение  прибыли  за  счет  

                            вание   продажи                    увеличения  объемов  продажи

Концепция маркетинга

Потребности         Интегрированный              Получение  прибыли  путем

                                  Маркетинг                         удовлетворения  потребностей

                                                                              Покупателей

 При  маркетинге  достижение  целей  производства  происходит  через  оценку  и  удовлетворение  требований  потребителей.  Маркетинг  создает  условия  для  выхода  на  рынок.

  Основной принцип  маркетинга  всеобщая  нацеленность,  т.е.  ориентация  конечных  результатов  производства  на  реальные  требования  и  положения  потребителей.

  Из  этого  основополагающего  принципа  вытекает  ряд  других.

1.  Надо  знать  рынок,  всестороннее  изучать  состояние  и  динамику  потребительского  спроса  на  данный  товар,  использовать  полученную  информацию  в  процессе  разработки  и  принятия  научно-технических  производственных  и  хозяйственных  решений.

2. Максимально  приспособить  производство  к  требованиям  рынка  для  повышения  эффективности  функционирования  предприятия.  Выпускать  такой  товар,  который  ждет  потребитель,  т.е.  производить  то,  что  продается.

3.  Воздействовать  на  рынок,  на  потребительский  спрос  с  помощью  всех  доступных  средств  для  его  формирования  в  необходимых  для  предприятия  направлениях.

4. Развивать  и  поощрять  на  предприятии  творческий  подход  к  решению  возникших  в  результате  проведения  маркетинговых    исследований  технических  и  хозяйственных  проблем  и,  в  первую  очередь,  по  совершенствованию  и  повышению  качества  продукции  и  услуг.

5.  Организовать  доставку  товаров  в  таких  количествах,  в  такое  время  и  в  такое  место,  которое  больше  всего  устраивало  бы  конечного  потребителя.

6.  Обеспечить  целевое  управление  процессом:  научные  разработки-производство-реализация-сервис.

7.  Не  опаздывать  с  выходом  на  рынок  новой,  особенно  высококачественной  продукции.

8.  Разбивать  рынок  на  относительно  однородные  группы  потребителей  и  ориентироваться  на  те  сегменты,  на  которых  предприятие  обладает  наилучшими  потенциальными  возможностями,  и  выпускать  продукцию  с  учетом  особенностей  отдельных  сегментов  рынка,  характеризующихся  определенным  типом  покупателей  и  их  потребностями.

9.  Завоевать  рынок товарами  наивысшего  качества  и  надежности.

10.  Добиваться  преимуществ  в  конкурентной  борьбе  за  счет  повышения  технического  уровня  и  качества  продукции,  предоставления  покупателю  большого  объема  и  лучшего  качества  сопутствующих  услуг.

11.  Оказывать  помощь  и  содействие  торговым  посредникам,  обеспечивать  их  складами  готовой  продукции  для  ее немедленной  поставки  потребителя,  помогая  в решении  технических  проблем  и  обучении  персонала.

12.  Ориентировать  стратегию  маркетинга  на  перспективу ,  ставя  конкретные  задачи  по  завоеванию  рынка,  расширению  объема  продаж,  особенно  на  перспективных  секторов  рынка.

13.  Использовать  в  максимально  возможной  мере  организацию  управления  по  товарному  принципу,  что  способствует  приобретению  персоналом  высокопрофессиональных  навыков  управления  производством  

и  сбытом  конкретных  видов  продукции  и  повышает  ответственность  руководителей  за  работу  на  отдельных  товарных  рынка.

Главное  в  маркетинге - целевая  ориентация  и  комплексность,  т.е. соединение  предпринимательской,  хозяйственной,  производственной  и  сбытовой  деятельности. 

 Цель  маркетинга  -  обеспечение  высокой  рентабельности  производства  и  реализации  производственных  товаров.

 
 Комплексность  означает,  что  применение маркетинга  обеспечивает  эффект  только  в  том  случае,  если  он  используется как  система.  Применение  отдельных  маркетинговых  действии, как  правильно,  не  дает  положительных  результатов.  Целевая  ориентация  и  комплексность  маркетинга- это  слияние в  один  поток  всех  составляющих  маркетинговой  деятельности  для  достижения  устойчивой  рентабельности  в  заданных  временных  пределах ,  как  правило,  на   5-7  лети  более.  Практика  применения  маркетинга  показала,  что  использование  только  отдельных  составляющих,  например  изучения  товара  или  прогнозирования  рынка,  не  дает  должного  эффекта.  Лишь  комплексный  подход  позволяет  эффективно  прорваться  на  рынок  с  товарами  и  услугами,  особенно  с  новыми  товарами  и  оригинальными  услугами.

   
Изучение  поставщиков,  посредников,  конкурентов  и  окружающих  условии  позволяет  определить,  что  фирма  может  сделать  для  достижения  своих маркетинговых  целей.  Анализ  производства,  финансов,  оборудования,  кадров  и  других  ресурсов  позволяет  выяснить,  какими  возможностями  она  для  этого  располагает,  какие  ресурсы  имеются  в  наличии,  а  какие  необходимо,  какие  можно  приобрести  и  за  какую  цену;  сможет  ли  производство  обеспечит  надлежащее  количество  товара.

  Изучение  возможностей  предприятия  направлено  на  раскрытие  его  потенциала,  сильных  и  слабых  сторон  деятельности.  Анализ сильных  и  слабых  сторон  предприятия  предполагает  определение  области  деятельности  и  функции,  в  которых  предприятие  достигла  успеха,  и  те  рыночные  показатели,  который  нуждаются  в  улучшении.  Именно  эти  области  и  функции  должны  быть  объектом  пристального  изучения  и  резервом  роста  предприятия.  По  существу  изучение  возможностей  предприятия  сводится  к  сравнительному  анализу  его  потенциала  существующим  и  перспективным  рыночным  потребностям.

  
В  оценке  потенциала  предприятия  особое  место  отводится  экономическому  анализу - одному  из  кабинетных  видов  исследовании.  Как  правило,  анализ  проводится  по  материалам  отчетности  самого  предприятия,  но  могут  превлекатся  и  дополнительные  источники  информации:  статистическая  выборка,  бизнес  справка,  отчеты  научных  организации,  профисиональные,  коммерческие  правительственные  публикации  сообщения.

 
 Анализ  потенциала  предприятия  целесообразно  проводит  по  следующим  разделам:  

1. производства.

- объем,  структура,  темпы  производства.

- ассортиментное  наменклатура  предприятия,  степень  обновляемости,  широта  и  глубина  ассортимента.

- обеспеченность  сырьем  и  материалами.  Уровень  запасов,  скорость  их  использования.

- наличный  парк  оборудования  и  степень  его  использования.  Резервные  мощности.  Технологическая  новизна.

- местонахождение  производства  и  наличие  инфраструктуры.

- экология  производства.

2. Распределение  и  сбыть  продукции.

- транспортировка  продукции 

- хранение  товарных  запасов,  уровень  запасов,  их  размещение  и  скорость  обращения.  Наличие  складских  помещении  и  хранилищ ,  их  емкость.

- Возможность  доработки,  расфасовки  и  упаковки  товаров.

- Продажа.  По отдельным  товарам,  сбытовым  территориям,  стоимости  типам  покупателей,  посредников  и  каналов  сбыта.

3. Организационная  структура  и  менеджмент.

- организация  и  система  управления.

- количественный  и  профессиональный  состав  работников.

- стоимость  рабочей  силы,  текучесть  кадров,  производительность  труда.

-  уровень  менеджмента.

- фирменная культура.

4.Маркетинг     

- Исследование  рынка,  товара,  канала  сбытов.

-  Стимулирование  сбыта  и  рекламы,  ценообразование.

- Нововведения.

- Коммуникационные  связи  и  информация.

- Маркетинговый  бюджет  и  его  использование.

- Маркетинговые  планы  и  программы.

5. Финансы.

- Финансовая  устойчивость  и  платежеспособность.

- Прибыльность  и  рентабельность.

- Собственные  и  заемные  средства.  Соотношение.

  Внутрифирменная  информация  представляет  более  достоверной,  полезной,  легко  получаемой  и  подающейся  систематизация.  Однако  для  определения 

 потенциала  предприятия  ее  может  оказаться  недостаточно.  В  этом  случае  подбор    внешней  информации  следует  проводить  по  сопоставимым  показателям,  используя  различные  известные  примеры  и  методы.

  Укрупненный  анализ  возможностей  предприятия  может  дополняться  по  конкретным  направлениям,  представляющим  наибольший  интерес  для  предприятия.

  По  продукции - какие  изделия  дают  наибольший  и  наименьший  оборот,  продажа  каких  изделий  приносит  наибольший  и  наименьший  доход.

  По   рынкам -   какие  рынки  являются  наиболее  и   наименее  приоритетными  для  продукции  фирмы  с точки  зрения  оборота  и  дохода.

  По  отраслям - каких  отраслях  реализуется  продукция  фирмы,;  какие  доли  рынков  принадлежат  фирме  в  этих  отраслях.

  По  потребителям - кто  является  постоянным  потребителем  продукции  фирмы; что  привлекает  их  в  продукции  фирмы;  что  нужно  сделать  для  привлечения  новых  потребителей.

  Изучение  возможностей  предприятия  не  самоцель.

  Анализ  и  оценка  предприятия  призваны  раскрыть  сильные  и  слабые  стороны  предприятия.  

  Примерный  перечень  показателей  для  оценки  сильных  и  слабых  сторон  предприятия:

- степень  известности,  фирменный  стиль; 

- отзывы,  рекомендации,  процент  рекламации;

- новизна  и  обновляемость  продукции;

- производственный  потенциал   и  гибкость  производства;

- технологическое  оборудование;

- длительность  изготовления  и  уровень  качества;

- конструкторский  потенциал,  уровень  и  объем  НИОКР;

- использование  ноу-хау,  приобретет  в  патентовании;

- методы  и  организация  сбыта, квалификация  партнеров  по  сбыту;

- сервисный  услуги  и  обеспечение  запасными  частями;

- уровень  и  объем  доходности;

- программа  производства  и  сбыта;

- покупательский  потенциал.

- персонал,  система  руководства,  уровень  расходов  и  производительность;

- финансовый  потенциал;

3. ПРАКТИЧЕСКИЕ ЗАНЯТИЯ
Тема 1. Предмет, метод и задачи курса “Экономика предприятия” 
1. Значение промышленности РК для развития экономической сферы республики?

2. Роль предприятия в развитии современных рыночных отношений

 Цель занятия: формировать умения в значение промышленности РК
Основные понятия:

Промышленность – крупнейшая отрасль материального производства, в которой создаются орудия труда, преобладающая часть предметов труда, предметов народного потребления.

Материальное производство – это производство материальных благ.
Тема 2. Основной капитал предприятия(1 час)

1. Отличительные особенности средств труда и предметов труда.

2. Перечислите особенности производственной структуры промышленного предприятия.

3. Решение задач

Цель занятия: формировать умения знать особенности средств и предметов труда
Основные понятия:

Средства труда – совокупность всех вещественных элементов, которые человек использует для воздействия на предмет труда. 

Предмет труда – объекты человеческого воздействия. 

Производственный цикл – период пребывания предмета труда в производственном процессе с момента начала изготовления до выпуска готового продукта.

Производственная структура ОФ – характеризует удельный вес стоимости ОФ отдельных объектов в общей ее величине по отраслям. 

Задания практического занятия:  

Задача 1.

Первоначальная стоимость ОПФ предприятия на начало года составляло 40 млн. тг. В течение года были введены машины на сумму 3 млн. тг. И выведены оборудование на сумму 2 млн.тг. Износ фондов на начало года составляло 30%, норма амортизации за год – 10%.

Определить:

А) первоначальную стоимость ОПФ на конец года (тг);

Б) сумму амортизации за год (млн.тг.)

В) остаточную стоимость ОПФ на конец года (млн. тг.)

Задача 2.

Первоначальная стоимость автопогрузчика фирмы «Иордис» -25 тыс.долл. в течение всего срока эксплуатации автопогрузчика на капитальный ремонт ушло 11,5 тыс. долл., модернизацию-1 тыс. долл. Найти норму амортизации, если нормативный срок службы определен в 7 лет.

Тема 3. Воспроизводство основных фондов ( 2 часа)

1. Виды морального износа.

2. Особенности и методы начисления амортизации

3. Как вычисляется фондовооруженность  труда, фондоотдача основных фондов?

Цель занятия: формировать умения в особенностях и методах начисления амортизации

Основные понятия:

Модернизация - это обновление с целью полного устранения морального износа основных фондов и повышение технико-экономических показателей до уровня новейшего оборудования. 

Восстановительная стоимость ОФ – стоимость их воспроизводства. 
Физический износ – материальный износ не только действующих, но и бездействующих. 

Моральный износ – это конструктивное старение и обесценивание оборудования вследствие появления более совершенных и производительных машин, произведенных при меньших затратах средств и труда.

Амортизация – погашение стоимости ОФ по мере износа путем перенесения ее на изготавливаемую продукцию.

Амортизационные отчисления – отчисления на погашение стоимости ОФ по мере их износа.

Норма амортизации – представляет собой установленный годовой %-т погашения стоимости  и определяет ежегодную сумму амортизационных  отчислений
Задания практического занятия:  

Задача 1.

В цехе установлено 270 единиц оборудования, из которых в 1 смену работало 200 станков, во 2- 190 станков. Если за смену, продолжительность которой 8 ч. При планированных затратах на проведение ремонтных работ – 1 ч., фактическое время работы станка составила 5 ч. Определите:

А)коэффициент экстенсивного использования оборудования

Б) коэффициент стоимости в) коэффициент сменного режима времени работы оборудования.

Задача 2.

В течение смены станок фактически проработал 5 ч. Абстрагируемая от 3 ч простоев станка и анализируем эффективность его эксплуатации в течении 5 ч работы. Предположим, что по паспортным  данным выработка станка составляет 100 ед. продукции в час, фактически же в течение 5 ч работы она составило 80 ед. продукции в час. Чему равна коэффициент интенсивности по мощности оборудование в %?

Тема 4. Оборотный капитал предприятия( 2 часа)

1. Нормируемые и ненормируемые оборотные фонды

2. Процесс кругооборота ОбФ?

3. Особенности  использования оборотных средств.

Цель занятия: формировать умения  в особенностях  использования оборотных средств
Основные понятия:

Фонды обращения – готовая продукция на складах предприятий, продукция в пути, денежные средства и средства в расчетах.

Кругооборот производственных фондов – это постоянно повторяющийся процесс движения стоимости ОФ и ОбФ.
Норматив – стандарт, форма, установление требования к чему-либо. 

Нормирование – процесс разработки нормативов и установление норм.

Норма расхода – плановое задание, определяющее максимальное количество конкретных видов сырья, материалов, топлива и других энергетических ресурсов фиксированного количества, которое может быть израсходовано для производства единицы продукции.

Норматив оборотных средств – утвержденная планом минимальная, но вполне достаточная сумма оборотных средств, обеспечивающая бесперебойную работу предприятия.
 Транспортный запас – охватывает оборотные средства со дня оплаты счета поставщика и до прибытия груза на склад получателя.

Подготовительный запас – запас для выдержки сырья (пиломатериалы в мебельной промышленности).

Текущий запас – для обеспечения потребности производства в период между двумя очередными поставками.

Страховой запас – для обеспечения оборотных средств в случаях превышения фактических сроков поставки против плановых.

Задания практического занятия:  

Задача 1.

На начало года стоимость ОПФ составляло 30 млн. тг. В марте предприятие приобрело станки на сумму 6 млн. тг., а в июне было ликвидировано оборудование на сумму 4 млн. тг. За год предприятие выпустило продукции на сумму 26 млн тг. Определите:

А) среднегодовую стоимость ОПФ 

Б) Фондоотдачу

В) Фондоемкость

Задача 2.

В цехе имеется  5 единиц ведущего оборудования, максимально возможный фонд времени составляет 330 ч в месяц. Прогрессивная норма трудоемкости обработки изделия на этом оборудовании составляет 2 ч. В июне было приобретено еще 2 единицы такого же оборудования, а в сентябре ликвидировали 1 единицу.  Фактический объем продукции цеха за год составил  9300 изделий. Определить:

А) годовую производственную мощность цеха на начало года.

Б) среднегодовую производственную мощность

В) коэффициент использования производственной мощности.

Тема 5. Нормирование оборотных средств (ОбС) ( 2 часа)

1. Основные направления нормирования производственных запасов.

2. Общий расход материальных ресурсов 

3. Транспортный и текущий запас
Цель занятия: формировать умения  в направления нормирования производственных запасов.
Основные понятия:

Транспортный запас – устанавливается исходя из времени пробега груза от поставщика до потребителя за вычетом документооборота. 

Текущий запас – это запас материалов, необходимых для нормального функционирования производства в промежутке между двумя очередными партиями поставок. 

Транзитная норма – устанавливает минимальный размер продукции (услуг), принимаемый транспортными организациями к отгрузке в один адрес.

Заказная норма – минимальное количество продукции, принимаемое заводом к изготовлению. 
 Задания практического занятия:  

Задача 1.

Предприятие за год реализовало продукции на сумму 10 млн тг Среднегодовая сумма нормируемых оборотных средств 2 млн. тг. Определить скорость оборота.

Задача 2.

Норматив оборотных средств предприятия-3300 тыс.тг. план реализации продукции – 19,8 млн.тг. Определить:

А) коэффициент оборачиваемости оборотных средств

Б) длительность одного оборота

Тема 6. Кадры предприятия, производительность труда, её показатели,

методы измерения. ( 2 часа)

1. Процесс производства.

2. Стоимостный метод

3. Уровень и темпы роста производительности труда

Цель занятия: формировать умения  в процессе производства
Основные понятия:

Процесс производства состоит из трёх элементов:

                          1) Средства труда (важный или вещественный элемент); 

                          2) Предметы труда (важный или вещественный элемент); 

                          3)  Труд (деятельность человека (личный, человеческий элемент). 

Производительность труда – показатель эффективности труда, измеряемой количеством продукции, производимой рабочим в единицу времени 
Трудоемкость работ - показатель обратный ПТ, отражает количество рабочего времени, затраченное рабочим на производство единицы продукции.
 Валовая продукция - объем продукции предприятия в денежном выражении (учитывает и овеществленный (прошлый) и живой труд).

Чистая продукция (нормативная) - часть валовой продукции, соответствующая вновь созданной стоимости, исчисленной по всему ассортименту продукции, выпускаемой предприятием (учитывает затраты лишь живого труда).

Задания практического занятия:  

Задача 1.

Среднесписочная численность работников предприятия за год составила 600 чел. В течение года уволились по собственному желанию 37 чел., поступили в учебные заведения и призваны в вооруженные силы 13 чел, переведены на др. должности и другие подразделения 30 чел.

Определить:

А) коэффициент выбытия кадров 

б) коэффициент текучести кадров

Задача 2.

Определить месячную зарплату оператора по добыче НиГ  V разряда, если отработано 23 дня по 8 часов, план выполнен на 110%, часовая ставка 99,8 тг, размер премии за выполнение плана – 40 %, за каждый процент перевыполнения – 3%, районный коэффициент – 40%.

Тема 7. Оплата труда работников( 2 часа)

1. Особенности  бестарифной системы труда

2. Системы заработной платы

3. Особенности  бестарифной системы труда

Цель занятия: формировать умения  в системе заработной платы
Основные понятия:

 3аработная плата - выраженная в денежной форме доля национального дохода, которая поступает в личное потребление работников и распределяется в соответствии с количеством и качеством затраченного ими труда.

НЗП - выступает как количественная денежная форма дохода, распределяемого по труду и поступающего в личное потребление работников.

РЗП - заработная плата, выраженная в материальных благах и услугах. 

МЗП - уровень заработной платы простого работника, неквалифицированного труда. Задания практического занятия:  

Задача 1.

Определить стоимость испытания второго объекта разведочной скважины, если зарплата бригады испытания за сутки равна 4337 тг, стоимость содержания буровой установки и инструмента за сутки – 4208 тг, стоимость расхода энергии в сутки – 3436 тг, расхода материалов при испытании – 854 тг, амортизация оборудования – 296 тг/сут, стоимость износа инструмента в сутки – 407 тг, стоимость сжатого воздуха – 327 тг.сут, одного часа работы компрессора УКП – 80 - 525 тг. Время испытания – 15 сут.


Задача 2.

По НГДУ на начало года стоимость производственных фондов составляла  87 млн.тг.В отдельном периоде предприятие приобрело оборудование на сумму 10 млн.тг., а в конце года было ликвидировано машины  на 8 млн.тг.


В среднем норма амортизации равна 12 %. За год НГДУ выпускало продукции на 75 млн.тг.

Определить среднегодовую стоимость, сумму амортизации основных фондов и фондоотдачу.

Тема 8 Издержки производства и реализации продукции( 2 часа)

1. Издержки производства.

2. Виды затрат на производство продукции

Цель занятия: формировать умения в издержках производства
Основные понятия:

Валовой доход – это показатель, характеризующий конечный результат производственной или коммерческой деятельности предприятия, исчисляемый путем исключения из валовой выручки и результатов операций всех затрат на производство и реализацию продукции вошедших в себестоимость кроме затрат на оплату труда.

Валовая прибыль – это часть валового дохода предприятия, фирмы, которая остается  у них после вычета всех обязательных расходов. 
Задания практического занятия:  

Задача 1.

Себестоимость 1 тонны нефти составляла 2700 тг, при этом удельные капитальные вложения составляли 5700 тг. В результате внедрения новой техники добыча нефти увеличилась, что снизило себестоимость на 200 тг., а удельные капитальные вложения увеличилось на 400 тг. Определить эффективно ли данное мероприятие, если эффективно, рассчитать годовой эффект предлагаемого мероприятия.

Задача 2.

Определить чистую прибыль и абсолютную величину налога на прибыль и добавленную стоимость при ставках 30 и 15, если балансовая прибыль – 200тыс.тг, себестоимость реализованной продукции – 1,0 млн.тг., доля материальных затрат – 0,6.

Тема 9. Методика расчета себестоимости, ее особенности( 2 часа)

1. Калькулирование себестоимости

2. Выявление резервов снижения себестоимости промышленной продукции

Цель занятия: формировать умения в калькулирование себестоимости
Основные понятия:

Смета затрат на производство – наиболее общий показатель, который отражает всю сумму расходов предприятия по его производственной деятельности в разрезе экономических элементов.

Позаказный метод применяется чаще всего в индивидуальном и мелкосерийном производстве, а также для калькулирования себестоимости работ ремонтного и экспериментального характера. 
Попередельный метод калькулирования себестоимости находит применение в массовом производстве с коротким, но законченным технологическим циклом, когда выпускаемая предприятием продукция однородна по исходному материалу и характеру обработки. 

Нормативный метод учета и калькулировния является наиболее прогрессивным, ибо позволяет вести повседневный контроль над ходом производственного процесса, над выполнением заданий по снижению себестоимости продукции

Задания практического занятия:  

Задача 1.

Определить среднегодовую стоимость основных производственных фондов, если активная часть основных производственных фондов  – 20 млн.тг, доля активной части в общей стоимости основных производственных фондов – 0,4. Вводится в марте основные фонды на сумму 5 млн.тг, июля – 1,0 млн.тг. Выводятся в мае – 2 млн.тг, июля – 1,5 млн.тг.

Задача 2.

Среднесплачная стоимость работников предприятия за год составляла 600 чел. В течении года уволилось по собственному желанию 37 чел, уволено за нарушение трудовой дисциплины 5 чел, ушел на пенсию 11 чел, поступили  в учебные заведения и призвало в вооруженные силы 13 чел, переведены на другие должности и в другие подразделения предприятия 30 чел. Определить коэффициенты выбытия кадров, и текучести кадров.

Тема 10.Ценообразование в НГП( 2 часа)
1. Особенности ценообразования на продукцию ТНК

2. Процедура внутрифирменного расчета цены

Цель занятия: формировать умения в ценообразовании на продукцию ТНК
Основные понятия:

К публикуемым ценам относятся твердые фиксированные цены: прейскурантные, справочные, цены биржевых котировок,  цены фактических сделок крупных фирм на мировом рынке, сведения о которых сообщаются в печати.  

К расчетным ценам относятся  цены поставщика, устанавливаемые на сложное промышленное оборудование, изготовляемое по индивидуальным заказам,  и другую нестандартную продукцию.  

Задания практического занятия:  

Задача 1.

Определить абсолютную величину налога на добавленную стоимость, если стоимость реализуемой продукции – 5 млн.тг, доля материальных затрат в себестоимости – 0,6 ставка НДС – 15%

Задача 2.

Кадры предприятия – 1000чел, в т.ч. ППП – 980 чел; персонал непромышленных организации – 20 человек. Рабочие основные – 420, руководители и специалисты 80, служащие – 50 ученики и МОП – 30 товарная продукция – 705 (тыс. т.) определить удельные вес рабочих в общей численности, выработку продукции на 1 работника
Тема 11. Прибыль, доход и рентабельность. ( 2 часа)

1. Какие функции выполняет прибыль в хозяйственной деятельности предприятия? 

2. Охарактеризуйте процесс распределения чистой прибыли предприятия

Цель занятия: формировать умения в хозяйственной деятельности предприятия
Основные понятия:

Балансовая прибыль  - это сумма прибылей (убытков) предприятия.  как от реализации продукции, так  и  от доходов (убытков), не связанных с её производством и реализацией.    Балансовая прибыль включает три укрупненных элементов:

- прибыль (убыток) от реализаций продукций , выполнение работ, оказание услуг;

- прибыль (убыток) от реализаций основных средств, их прочего выбытия, реализаций иного имущества предприятия;

- финансовые результаты от внереализационных операции.

Задания практического занятия:  

Задача 1.

За отчетный год объем реализации продукции составил 20 млн. тг., а среднегодовой остаток оборотных средств – 5 млн. тг. На плановый период предусматривается объем реализации увеличить на 20% , а коэффициент оборачиваемости на один оборот. Определить показатели использования оборотных средств  в отчетном и плановом периоде и их высвобождение.

Задача 2.

Первоначальная стоимость ОФ составляло 30 млн. тг., а срок службы в среднем- 6 лет, ликвидационная стоимость ОФ-2 млн. тг. Определить:

А)среднегодовую норму амортизации; (%)

Б) ежегодную сумму амортизации;

Тема 12. Финансы  промышленного предприятия( 2 часа)

1.  Источники образования финансовых ресурсов.

2. Финансовые ресурсы.

Цель занятия: формировать умения в финансовых ресурсах
Основные понятия:

Финансовая устойчивость характеризуется следующими показателями:

а) Коэффициент собственности
Ксобст = ОС собст/ ВЕСЬ КАПИТАЛ ПРЕДПРИЯТИЯ

Весь капитал предприятия = Собственный капитал+ Заемный капитал.

б) Коэффициент финансирования определяется как:

Кфин= ОСзм/ ОСсобст, где ОСзм  - заемные средства             ОСсобст -  собственные средства

в)  Кв.з.= Заемный капитал / Собственный капитал  * 100%, данный коэффициент показывает зависимость предприятия от внешних займов. 
Задания практического занятия:  

Задача 1.

Рыночная цена товара составляет 495 тг, розничная надбавка в цене – 25%, наценка сбытовой организации – 10%, налог на добавленную стоимость – 20%, себестоимость продукции – 250 тг.

Определить прибыль и рентабельность продукции.

Задача 2.

Выручка от реализации продукции предприятия составила 10 млн. тг., полная себестоимость продукции 90 млн. тг. Определить:

А) балансовую прибыль

Б) рентабельность продукции

Тема13. Налогообложение предприятий( 2 часа)
1. Особенности налоговой системы РК

2. Элементы налоговой системы

Цель занятия:   формировать умения в налоговой системе РК.
Основные понятия:

Налоговый оклад- сумма налога, уплачиваемая субъектам с одного объекта. 

Налоговые льготы – полное или частичное освобождение от налогов плательщиков в соответствии с законодательством.
Необлагаемые минимум – наименьшая часть объекта налога, полностью освобождаемая от обложения;

Задания практического занятия:  

Задача 1.

За отчетный период объема реализуемой продукции составил 20 млн.тг. За плановый период предусматривается объем реализации увеличить на 20%, коэффициента на 2 оборота. Определить показатели использования оборотных средств в отчетном и плановом периоде и их высвобождение.

Задача 2.

На тракторном заводе выпускались тракторы мощностью 200 л.с., а их чистый вес составлял 4.5 т. Черновой вес металла на изготовление одного трактора 6 т. После совершенствование конструкции трактора и внедрения новой техники в производство его мощность увеличилось до 250 л.с. при сохранении прежнего чистого веса, а черновой расход металла на один трактор составил 5 т. Определить показатели использования металла до и после совершенствование и внедрения новой техники.

Тема 14. Экономическая  и  социальная  эффективность  производства( 2 часа)

1. Сущность  экономической  эффективности  производства.

2. Общая экономическая  эффективность

3. Сравнительная  экономическая  эффективность

Цель занятия: формировать умения в экономической  эффективности  производства
Основные понятия:

Задания практического занятия:  

Эффективность научно-технического прогресса — степень достижения цели НТП, измеряемая отношением эффекта к обусловившим его затратам. 
Показатели эффективности — количественный измеритель, значение которого обеспечивает эффективность нововведений. 
Эффект НТП - его ре​зультат, специфический продукт нововведения, являющегося органической составляющей частью и основой эффекта производства.

Информационный эффект НТП - непосредственный результат ис​следований, разработок и освоения нововведений, связанных с накоплением новых знаний, передового технического и организационного опыта и трудо​вых навыков. 

Экономический эффект НТП - результат использования и распро​странения нововведений, выражающихся в приросте конечного обществен​ного продукта и национального дохода. 
Задача 1.


Рассчитать общую рентабельность, если годовые эксплуатационные затраты составляют 80% от объема реализуемой продукции и составляет 7 млн. тенге. Фонд скважин состоит из 100 скважин стоимости каждая 2500 тыс. тенге. Среднегодовая стоимость оборотных средств 15% от стоимости основных фондов. Прибыль от прочей реализации 200тыс. тенге, прибыль от вне реализационных операции – 720 тыс. тенге.

Задача 2.

В результате осуществления ряда мероприятий снижается расход материалов на 7% и заготовительная стоимость их на 2%. Удельный вес материалов в себестоимости продукции. Определить изменения себестоимости благодаря изменению норм и цен на материальные ресурсы.

Тема 15. Методика   расчета   экономической  эффективности  в  НГП( 2 часа)

1. Основные  направления  повышения  эффективности  производства  в  нефтегазовой  отрасли.

2. Методика  определения  экономической  эффективности  новой  техники  и  организационно -  технических  мероприятий.

Цель занятия: формировать умения в направлениях   эффективности  производства  
Основные понятия:

 Предпроизводственной   -  технико-экономическое  обоснование  и  выбор  наилучшего  варианта  мероприятия  при  формировании  планов  научных  исследовании  и  опытно  конструкторских  работ.
Задания практического занятия:  

Задача 1.


Трудоемкость продукции составляет 272 тыс.чел. часов, количество номинальных фондов 234 дня, продолжительность рабочего времени 8 часов. Определить численность рабочих цеха.


Задача 2.

На предприятии продолжительность рабочей смены равна 8ч. при плановых простоях на проведение ремонтных работ 1ч. По паспортным данным часовая производительность станка 60 тонн изделий. Фактическое время работы станка составило 6 часов, выработано 25 тонн изделия. 

Определить коэффициенты интенсивного, экстенсивного и интегрального использования оборудования

Тема 16. Инвестиционная и инновационная  деятельность  на  предприятии (1 час)

1. Виды  инновации,  ее  значения. 

2. Классификация инвестиций, схема классификации инвестиции

3. Структура инвестиции. 

4. Виды структур инвестиции

Цель занятия: формировать умения в структуре инвестиции.
Основные понятия:

Венчурные инвестиции - это рискованное вложения капитала,  обусловленные необходимостью финансирования мелких инновационных фирм в области новой технологии и ценных бумаг, а также это вложения в акции новых предприятий или в предприятия, осуществляющих свою деятельность в новых сферах бизнеса с большим уровнем риска. 
Аннуитет - это инвестиции, приносящие вкладчику определенный доход через регулярные промежутки времени. 

Задания практического занятия:  

Задача 1.

Рыночная цена товара составляет 450 тг., розничная надбавка  в цене 25 % наценка сбытовой организации 10%, НДС 20%, полная себестоимость продукции предприятия  250 тг. Определить:

А) прибыль предприятия б) рентабельность продукции

Задача 2.

На заводе 10 станков работали в 1 смену, 20 станков во 2 смену, в 3 смену -35 , а 3 станка вообще не работали. Необходимо определить коэффициент сменности  установленного и работающего оборудования.

Тема 17.Маркетинговая и производственная деятельность предприятия.

1. Основные  принципы  маркетинга.

2. Производственная деятельность предприятия


Цель занятия: формировать умения в принципах  маркетинга
Основные понятия:

  Укрупненный  анализ  возможностей  предприятия  может  дополняться  по  конкретным  направлениям,  представляющим  наибольший  интерес  для  предприятия.

  По  продукции - какие  изделия  дают  наибольший  и  наименьший  оборот,  продажа  каких  изделий  приносит  наибольший  и  наименьший  доход.

  По   рынкам -   какие  рынки  являются  наиболее  и   наименее  приоритетными  для  продукции  фирмы  с точки  зрения  оборота  и  дохода.

  По  отраслям - каких  отраслях  реализуется  продукция  фирмы,;  какие  доли  рынков  принадлежат  фирме  в  этих  отраслях.

  По  потребителям - кто  является  постоянным  потребителем  продукции  фирмы; что  привлекает  их  в  продукции  фирмы;  что  нужно  сделать  для  привлечения  новых  потребителей.

Задания практического занятия:  
Задача 1.

Продолжительность бурения скважин – 80 сут. Стоимость суток бурения в тенге – 7500 затраты. Затраты, заменяющие от метра проходки, % от затрат зависящих от времени – 40, затраты на бурение и испытание, тыс.тг. – 4200 затраты на промыслово- геофизических работ, в % - 3 затраты на вышкомонтажные работы – 1200 тыс.тг. затраты на проведение работ в зимнее время, % - 1,6.Определить сметную стоимость скважины.

Задача 2.

Первоначальная стоимость станка-20 млн. тг, через 6 лет стоимость подобных станков составило 15 млн. тг, а норма амортизации осталось прежней-10%. Определить:

А) остаточную стоимость на начало седьмого года. (млн. тг.)

Б) сумму потерь от морального износа (млн. тг.)

4. САМОСТОЯТЕЛЬНАЯ РАБОТА СТУДЕНТОВ ПОД РУКОВОДСТВОМ ПРЕПОДАВАТЕЛЕЙ (СРСП) 

Тема 1. Предмет, метод и задачи курса “Экономика предприятия” (1 час)

План занятия:

1. Значение промышленности РК для развития экономической сферы республики?

2. Роль предприятия в развитии современных рыночных отношений

Цель занятия: формировать умения в значение промышленности РК

Задания практического занятия:  

Доклад студента на тему: «Значение промышленного предприятия»
Тема 2. Основной капитал предприятия(1 час)
 План занятия:

1. Особенности структуры основных фондов.
2. Процесс воспроизводства основных фондов

Цель занятия: формировать умения знать особенности средств и предметов труда
Задания практического занятия:  

Доклад студента на тему: «Значение промышленного предприятия»
Тема 3. Воспроизводство основных фондов ( 2 часа)

План занятия:

1. Как формируется первоначальная стоимость основных фондов?.

2. Какая стоимость называется остаточной и  ликвидационной?

3. Какому износу подвергаются основные фонды прежде всего?
Цель занятия: формировать умения в особенностях и методах начисления амортизации

Задания практического занятия:  

Доклад студента на тему: «Трудовые ресурсы»
Тема 4. Оборотный капитал предприятия( 2 часа)

План занятия:

1.Что относится к оборотным фондам промышленности

2.Как определяются нормативы использования оборотных средств?

Цель занятия: формировать умения  в особенностях  использования оборотных средств
Задания практического занятия:  

Доклад студента на тему: «Пути снижения затрат на производство»
Тема 5. Нормирование оборотных средств (ОбС) ( 2 часа)

План занятия:

1. Как определяется  коэффициент оборачиваемости  оборотных средств?

2. Определение длительности одного оборота в днях

3. Как измерит материалоемкость продукции.

Цель занятия: формировать умения  в направления нормирования производственных запасов.

Задания практического занятия:  

Доклад студента на тему: «Основные направления ускорения НТП в промышленности»
Тема 6. Кадры предприятия, производительность труда, её показатели,

методы измерения. ( 2 часа)

План занятия:

1. Как определяется уровень производительности труда?

2. Виды труда

3. Производство продукции

Цель занятия: формировать умения  в процессе производства
Задания практического занятия:  

Доклад студента на тему: «Значение промышленного предприятия»
Тема 7. Оплата труда работников( 2 часа)

План занятия:

1. Охарактеризуйте принципы оплаты труда на промышленных предприятиях

2. Бестарифная система оплаты труда

3. Системы заработной платы

Цель занятия: формировать умения  в системе заработной платы
Задания практического занятия:  

Доклад студента на тему: «Значение промышленного предприятия»
Тема 8 Издержки производства и реализации продукции( 2 часа)

План занятия:

1. Признаки классификации издержек производства

2. Основные методы снижения издержек производства
Цель занятия: формировать умения в издержках производства
Задания практического занятия:  

Доклад студента на тему: «Экономическое содержание оборотных средств»
Тема 9. Методика расчета себестоимости , ее особенности( 2 часа)

План занятия:

1. Особенности расчета себестоимости в НГП

2. Структура себестоимости

Цель занятия: формировать умения в калькулирование себестоимости
Задания практического занятия:  

Доклад студента на тему: «Организационные формы предприятия»
Тема 10.Ценообразование в НГП( 2 часа)
План занятия:

1. Факторы, влияющие на процесс ценообразования
2. Характеристика видов цен

Цель занятия: формировать умения в экономической  эффективности  производства
Задания практического занятия:  

Доклад студента на тему: «Основные направления нефтегазовой отрасли»
Тема 11. Прибыль, доход и рентабельность. ( 2 часа)

План занятия:

1. Основные источники образования прибыли

2. Рентабельность предприятия и факторы  на нее влияющие.

Цель занятия: формировать умения в направлениях   эффективности  производства  
Задания практического занятия:  

Доклад студента на тему: «Эффективность ускоренной амортизации основного капитала»
Тема 12. Финансы  промышленного предприятия( 2 часа)

План занятия:

1. Кредитные отношения

2. Коэффициент абсолютной ликвидности.

Цель занятия: формировать умения в направлениях   эффективности  производства  
Задания практического занятия:  

Доклад студента на тему: «Амортизация основного капитала»
Тема13. Налогообложение предприятий( 2 часа)
План занятия:

1. Характеристика видов налогов, уплачиваемых предприятиями

2. Особенности уплаты корпоративного подоходного налога

Цель занятия: формировать умения в особенностях уплаты корпоративного подоходного налога
Задания практического занятия:  

Доклад студента на тему: «Оборотный капитал и пути улучшения его использования на предприятии»
Тема 14. Экономическая  и  социальная  эффективность  производства( 2 часа)

План занятия:

1. Раскроите  содержание  важнейших  показателей  экономической  эффективности.

2. Как  рассчитать  общую  и  сравнительную  экономическую  эффективность?

Цель занятия: формировать умения в принципах  маркетинга
Задания практического занятия:  

Доклад студента на тему: «Определите потребности предприятия в трудовых ресурсах»
Тема 15. Методика   расчета   экономической  эффективности  в  НГП( 2 часа)

План занятия:

1. Понятие  и  показатели  эффективности  производства  в  НГП.

2. Значение  роста  эффективности  производства  на  предприятиях  нефтяной  и  газовой  промышленности.

Цель занятия: формировать умения в эффективности  производства  в  НГП 

Задания практического занятия:  

Доклад студента на тему: «Формы воспроизводство и совершенствования основных фондов на предприятии»
Тема 16. Инвестиционная и инновационная  деятельность  на  предприятии (1 час)

План занятия:

1. Инвестиции, как экономическая категория.

2. Классификация инвестиций, схема классификации инвестиции

3. Общее  понятие  инновационной  деятельности  на  предприятии.

4. Что  означает  инноватика  и  инновация.

Цель занятия: формировать умения в  инновационной  деятельности  на  предприятии
Задания практического занятия:  

Доклад студента на тему: «Совершенствования системы оплаты труда на предприятии»
Тема 17.Маркетинговая и производственная деятельность предприятия.

План занятия:

1. Раскроите  понятие  социально-экономической  сущности  и  содержания  маркетинга.

2. В  каких  целях  производится  изучение  возможностей  предприятия

Цель занятия: формировать умения в принципах  маркетинга
Задания практического занятия:  

Доклад студента на тему: «Экономическая оценка производительности оборудования.»
5. САМОСТОЯТЕЛЬНАЯ РАБОТА СТУДЕНТОВ (СРС)

1. Стратегия управления экономикой Казахстана
2. Региональное управление в Казахстане.

3. Роль регионов в процессе управления социально-экономическим развитием. 

4. Особенности регионального управления. 

5. Методы управления региональной экономикой. 
6. Методы управления региональной экономикой. 
7. Кризис социально-экономической системы в Казахстане 

8. Региональное управление в Казахстане.

9.  Направления нормализации потребительского рынка РК. 

10. Роль регионов в процессе управления социально-экономическим развитием. 

11. Виды территориальных структур.

12. Национальная программа разгосударствления и приватизации.

13. Рационализация организационной структуры государственного управления экономикой.

14. Объективная необходимость перестройки государственного управления. 

15. Центральные органы управления и их функции. 

16. Современная система государственного управления и повышение ее эффективности.

17. Этапы перехода экономики Казахстана к рынку по книге Президента РК Назарбаева Н.А.

18. Стратегия становления и развития Казахстана как суверенного государства.

19. Социально-экономической системы в Казахстане.

20. Государственная программа поддержки малого предпринимательства.

21. Современная система государственного управления и повышение ее эффективности.

22. Управление развитием рыночной инфраструктуры. 

23. Особенности управления инвестицией в Республике. 

24. Исторический опыт экономического развития Казахстана.

6. ТЕСТОВЫЕ ЗАДАНИЯ ПО ДИСЦИПЛИНЕ «ЭКОНОМИКА ПРЕДПРИЯТИЯ» ДЛЯ САМОКОНТРОЛЯ 

1.Как называется крупнейшая отрасль материального производства, в которой создаются орудия труда, преобладающая часть предметов труда, предметов народного потребления?

   А) Промышленность б)инфраструктура в) сфера услуг г) народное хозяйство д) нет верного ответа

2.Как называется объекты человеческого воздействия. 

А) Предмет труда; б)амортизация в) средства труда в) промышленность г) организационная структура д)все ответы верны

3. Издержки производства предприятия делятся на…
а)линейные, функциональные и остаточные б) Физический, моральный и материальный В) постоянные, переменные, валовые и предельные. г) А+В д) нет верного ответа

4.Как называется, когда характеризует удельный вес стоимости ОФ отдельных объектов в общей ее величине по отраслям. 

А)Производственная структура ОФ б) организационная структура в) пассив г) актив д) бухгалтерский баланс; 

5. К основным формам воспроизводства основных фондов  относятся…

А) восстановительный ремонт, текущий ремонт, капитальный ремонт, модернизация основных фондов б) средства труда и предмет труда; в) рабочего времени, перерывов, и процессов организационного характера; г) все ответы верны д) нет верного ответа

6.Дайте определение материальному износу не только действующих, но и бездействующих ОФ 

А)Физический износ б) моральный износ в) социальный износ г) материальный износ д) капитальный; 

7. Дайте определение погашению стоимости ОФ по мере износа путем перенесения ее на изготавливаемую продукцию.

 А) инфраструктура  Б) амортизация в) производительность г) рентабельность  д)фондоотдача

8.Как называется отношение среднедействующей годовой суммы производственных фондов к годовому объему выработанной продукции 

А)Фондоотдача б) Фондоемкость в)Фондовооруженность труда г)амортизация д) инфраструктура

9.Как называется отношение первоначальной стоимости вновь вводимых ОФ к первоначальной стоимости всех фондов на конец года.

А)Коэффициент выбытия ОФ б)Коэффициент обновления ОФ в) длительность одного оборота

 г) Коэффициент загрузки средств д)все ответы верны

10.Дайте определение стандарту, форме, установление требования к чему-либо. 

А)Норматив  б)распорядок рабочего времени в) тариф г)график д) нет верного ответа

11.Как называются элементы оборотных средств, которые предусматриваются планом и в пределах соответствующих нормативов должны покрываться собственными оборотными средствами предприятия.

А)нормируемые б) ненормируемые в) Линейные г) функциональные д) нет верного ответа

12. Как называется аспект, охватывающий оборотные средства со дня оплаты счета поставщика и до прибытия груза на склад получателя.

А)Транспортный запас б)Подготовительный запас в)Текущий запас г)Страховой запас д) нет верного ответа

13. Как определяется отношением средней суммы ОбС, находящейся в обороте, к стоимости объема реализованной продукции за год 

А)Коэффициент оборачиваемости ОбС б)Коэффициент загрузки средств в)Длительность одного оборота в днях г) Коэффициент выбытия ОФ д) все ответы верны

14. К какой группе относятся руководители, возглавляющие коллективы производственных  подразделении предприятии отраслей. 

А) линейный б)функциональный в) нормируемые г) текущие д) подготовительные

15. Критерием уровня развития промышленности является…

а)инфраструктура Б) производительность общественного труда. В)сфера услуг г) А+Б д) нет верного ответа

16. Как называется форма оплаты труда предполагающий в зависимости от количества произведенной продукции или объема выполненных работ. 

А) Повременная форма б) сдельная в)премиальная г) НЗП д) РЗП

17.При какой системе заработок предусматривается выплату кроме заработка по прямым сдельным расценкам премии (твердой) за перевыполнение установленных качественных и количественных показателей, предусмотренных  установленным положением о премировании:

А)прямой коллективной сдельной  б) Сдельно-премиальная в) косвенно-сдельной системе  г) повременная д) премиальная

18. Дайте определение процессу движения стоимости ОФ и ОбФ.

А)Скорость оборота фондов б) выбытия основных фондов В)Кругооборот  производственных фондов г) капитальный ремонт фондов д) все ответы верны

19.Как называется конструктивное старение и обесценивание оборудования вследствие появления более совершенных и производительных машин, произведенных при меньших затратах средств и труда.

А)Физический износ б) моральный износ в) социальный износ г) материальный износ д) капитальный; 

20. Как называется, когда характеризует удельный вес стоимости ОФ отдельных объектов в общей ее величине по отраслям. 

А)Производственная структура ОФ б) организационная структура в) пассив г) актив д) бухгалтерский баланс; 

Контрольные вопросы 1
1. Предмет “Экономика предприятия” и ее спецификация. 
2. Предприятие в системе экономических наук.
3. Формы предприятий. 
4. Связь науки “Экономика предприятия” с другими науками.           

5. Основной капитал предприятия

6. Понятие “основные фонды” (ОФ).  
7. Экономическая сущность ОФ.
8. Классификация ОФ и их структура.
9. Структура основных фондов 

10. Особенности структуры основных фондов.
11. Процесс воспроизводства основных фондов

12. Отличительные особенности средств труда и предметов труда.

13. Воспроизводство основных фондов. 
14. Виды денежной оценки основных фондов. 
15. Физический и моральный износ.         
16. Виды морального износа.

17. Особенности и методы начисления амортизации

18. Как вычисляется фондовооруженность  труда, фондоотдача основных фондов?
19.    Кругооборот ОбФ. Состав и структура ОбФ.  
20. Принципы и методы нормирования расхода материальных ресурсов
21. Факторы, влияющие на размер оборотных средств.
22. Нормируемые и ненормируемые оборотные фонды
23. Процесс кругооборота ОбФ?
24. Особенности  использования оборотных средств.
25. Основные направления нормирования производственных запасов.
26. Общий расход материальных ресурсов 
27. Кадры предприятия. 
28. Измерение труда и ПТ.
29. Процесс производства.
30. Уровень и темпы роста производительности труда

Контрольные вопросы 2
1. Основные принципы регулирования оплаты труда. 
2. Тарифная система оплаты труда. 
3. Формы и системы оплаты труда.  
4. Система оплаты труда ИТР и  служащих. 
5. Классификация затрат на производство  продукции. 
6. Факторы, обеспечивающие снижение  издержек производства.
7. Выручка от реализации продукции (работ) 

8. Признаки классификации издержек производства

9. Основные методы снижения издержек производства

10. Методика расчета себестоимости, ее особенности( 2 часа)

11. Себестоимость промышленной продукции и ее структура. 
12. Технико-экономические факторы и резервы снижения себестоимости.
13. Резервы снижения комплексных расходов. 
14. Пути снижения себестоимости продукции.
15. Виды себестоимости.                  
16. Особенности расчета себестоимости в НГП

17. Структура себестоимости

18. Калькулирование себестоимости

19. Выявление резервов снижения себестоимости промышленной продукции

20. Ценовая политика предприятия и ее цели. 

21. Определение уровня цен. 

22. Методика расчета цен. 

23. Внутрифирменный расчет цены

24. Факторы, влияющие на процесс ценообразования

25. Характеристика видов цен

26. Особенности ценообразования на продукцию ТНК

27. Процедура внутрифирменного расчета цены

28. Прибыль, доход и рентабельность. ( 2 часа)

29. Понятие прибыли в экономической науке.

30. Источники получения доходов, его распределение. 
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Финансовые ресурсы предприятия





Образуемые за счет собственных и приравненных к ним средств





Мобилизуемые на финансовом рынке





Поступающие в порядке перераспределения





доходы





прибыль от основной деятельности





прибыль от финасовых опреаций





продажа собственных акций, облигшаций





кредитные инвестиции





Страховое возмещение по наступившим  рискам





дивиденды и проценты по ценным бумагам





бюджетные субсидии





амртизационные отчисления





выручка от реализации выбывшего имущества





другие виды  ресурсов





I = P [ ( 1+ i / 1200) n – 1]









